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Νέοι ΚΑΔ εντάσσονται στο σύστημα της 
Ψηφιακής Κάρτας Εργασίας, με τη δημο-
σίευση της υπ’ αριθμόν 15441/02.06.2026 
απόφαση της Υπουργού Εργασίας και 
Κοινωνικής Ασφάλισης. Σύμφωνα με την 
απόφαση, αφενός, επικαιροποιείται ο κα-
τάλογος των ήδη ενταγμένων ΚΑΔ σύμ-
φωνα με τη νέα ταξινόμηση ΚΑΔ 2025 και, 
αφετέρου, επεκτείνεται η υποχρεωτική 
εφαρμογή του μέτρου σε νέους κλάδους 
δραστηριότητας.
Ο υφιστάμενος κατάλογος των κλάδων που 
έχουν ενταχθεί στον μηχανισμό της Ψη-
φιακής Κάρτας Εργασίας βάσει του κύ-
ριου ΚΑΔ του εργοδότη στο TAXIS (ΚΑΔ 
2008), αντιστοιχίζεται με τους νέους ΚΑΔ 
2025, όπως αυτοί καθορίστηκαν με από-
φαση της ΑΑΔΕ, κατ’ εφαρμογή του νέου 
ευρωπαϊκού πλαισίου. Οι σχετικοί ΚΑΔ 
αφορούν, κυρίως, μεταποιητικές και βι-
ομηχανικές δραστηριότητες, υπηρεσίες 
επισκευής, συντήρησης και εγκατάστασης 
εξοπλισμού, χονδρικό και λιανικό εμπόριο, 
υπηρεσίες φιλοξενίας, τουρισμού και εστί-
ασης, χρηματοοικονομικές και ασφαλιστι-
κές υπηρεσίες, καθώς και λοιπές υπηρε-
σίες υποστήριξης επιχειρήσεων.

ΠΟΙΟΙ ΝΈΟΙ ΚΑΔ ΕΝΤΆΣΣΟΝΤΑΙ 
ΣΤΗΝ ΨΗΦΙΑΚΉ ΚΆΡΤΑ 
ΕΡΓΑΣΊΑΣ
Από 2 Ιουνίου 2026 προβλέπεται η υπο-
χρεωτική ένταξη στο σύστημα της Ψηφια-
κής Κάρτας Εργασίας, επιχειρήσεων που 
ανήκουν και στους εξής κλάδους:

•	 τηλεπικοινωνίες και άλλες δραστηριό-
τητες υπηρεσιών πληροφορίας

•	 διοικητικές και υποστηρικτικές 
δραστηριότητες

•	 δραστηριότητες σχετικές με την αν-
θρώπινη υγεία και την κοινωνική 
μέριμνα

•	 άλλες δραστηριότητες παροχής 
υπηρεσιών.

Για τους ανωτέρω κλάδους, οι διοικητικές 
κυρώσεις που αφορούν στην εφαρμογή 
του Συστήματος Ψηφιακής Κάρτας Εργασί-
ας, επιβάλλονται από 12 Οκτωβρίου 2026, 
ενώ η Α’ φάση επέκτασης εφαρμόζεται πι-
λοτικά έως και 11 Οκτωβρίου 2026.
Οι επιχειρήσεις-εργοδότες που έχουν 
ενταχθεί στον μηχανισμό, υποχρεούνται 
να διαθέτουν και να ενεργοποιούν τα σχε-
τικά συστήματα για το σύνολο των εργαζο-
μένων τους που απασχολούνται με φυσική 
παρουσία στον χώρο παροχής εργασίας, 
με σύμβαση ή σχέση εξαρτημένης εργα-
σίας ή μέσω δανεισμού, ανεξαρτήτως της 
υπαγωγής των υποκαταστημάτων τους σε 
ενταγμένους ή μη ΚΑΔ. 
Επιπλέον, εφόσον ο κύριος ΚΑΔ της επι-
χείρησης στο TAXIS υπάγεται στην Ψηφι-
ακή Κάρτα Εργασίας και ασκούνται πολ-
λαπλές δραστηριότητες στον ίδιο χώρο, 
η υποχρέωση εφαρμογής εκτείνεται στο 
σύνολο των εργαζομένων, ακόμη και 
αν ορισμένες δραστηριότητες δεν έχουν 
ενταχθεί.

ΕΞΑΙΡΈΣΕΙΣ
Εξαίρεση από την εφαρμογή της Ψηφιακής 
Κάρτας Εργασίας προβλέπεται για το σύνο-
λο της επιχείρησης όταν:
1.	 Ο κύριος ΚΑΔ δεν έχει ενταχθεί στην 

Ψηφιακή Κάρτα Εργασίας, ακόμα 
και αν στον ίδιο χώρο ή σε υποκα-
ταστήματα εκτελούνται ενταγμένες 
δραστηριότητες.

2.	 Ο κύριος ΚΑΔ είναι τυπικά ενταγμέ-
νος, αλλά δεν παράγει οικονομική 
δραστηριότητα βάσει του Ε3 του τε-
λευταίου φορολογικού έτους και η 
κυρίαρχη οικονομική δραστηριότητα 
της επιχείρησης αντιστοιχεί σε δευτε-
ρεύοντα, μη ενταγμένο ΚΑΔ.

ΟΙ ΕΠΌΜΕΝΟΙ ΚΑΔ ΠΟΥ ΘΑ 
ΕΝΤΑΧΘΟΎΝ ΣΤΗΝ ΨΗΦΙΑΚΉ 
ΚΆΡΤΑ ΕΡΓΑΣΊΑΣ
Από 29 Ιουνίου έως και 15 Νοεμβρίου 
2026 προβλέπεται η Β’ φάση επέκτασης 
του μέτρου για επιπλέον δραστηριότητες, 
με νέα Υπουργική Απόφαση. Συγκεκριμέ-
να, θα ενταχθούν στο σύστημα: συμβου-
λευτικές υπηρεσίες, διαφήμιση και λοι-
πές δραστηριότητες γραφείου, επισκευές, 
αποθήκευση και logistics, διαχείριση νε-
ρού και λυμάτων, και τυχερά παίγνια. 

Μαρία Ρηγάκη, Εταίρος
Μαρία Γκάτζου, Manager
στη συνεργαζόμενη με την EY Ελλάδος δι-
κηγορική εταιρεία «Πλατής-Αναστασιάδης 
& Συνεργάτες»

Powered byTaxTalk
ΨΗΦΙΑΚΉ ΚΆΡΤΑ ΕΡΓΑΣΊΑΣ: ΕΠΙΚΑΙΡΟΠΟΊΗΣΗ ΚΑΔ  
ΚΑΙ ΈΝΤΑΞΗ ΝΈΩΝ ΚΛΆΔΩΝ



4

Με αύξηση του κύκλου εργασιών κατά 52,1% 
έκλεισε το 2025 για τον όμιλο Atlas Tapes, κάτι 
που οφείλεται κυρίως στην πλήρη ενσωμάτω-
ση των αποτελεσμάτων της PPM Industries, 
εξαγορά που ολοκληρώθηκε στις 28/11/2024 
με τίμημα €38,7 εκατ. Το καλοκαίρι του 2023 
ο όμιλος είχε αποκτήσει το 60% της ελβετικής 
Swiss Quality Paper AG έναντι €16,88 εκατ.
Αυξημένο κατά περίπου 80% ήταν και το μι-
κτό αποτέλεσμα του ομίλου, ωστόσο η καθα-
ρή κερδοφορία παρέμεινε σε καθοδική τροχιά 
– επίσης λόγω της ενσωμάτωσης της PPM - 
φθάνοντας στα €2,72 εκατ.

DATA (σε € χιλ.)
Κύκλος 

εργασιών
2025: 222.392
2024: 146.233
2023: 125.996
2022: 146.999
2021: 116.338

Μικτά κέρδη
2025: 41.791
2024: 23.240
2023: 24.142
2022: 34.568
2021: 20.391

Καθαρά 
κέρδη

2025: 2.728
2024: 3.601
2023: 8.221
2022: 17.091
2021: 7.111

ΔΑΝΕΙΣΜΟΣ & ΙΔΙΑ ΚΕΦΑΛΑΙΑ
Ο καθαρός δανεισμός διαμορφώθηκε στα τέλη 
του 2025 σε €146,35 εκατ. από €141,46 εκατ. 
στις 31/12/2024, με τα ίδια κεφάλαια να μειώνο-
νται σε €46,35 εκατ. έναντι €47,9 εκατ. το 2024. 
Σημειώνεται ότι πέρυσι η μητρική εταιρεία του 
ομίλου χορήγησε στην PPM Industries SpA 
ένα επιπλέον δάνειο ύψους €7,2 εκατ. – μετά 
τα δύο δάνεια €41 εκατ. στα τέλη του 2024 – με 
διάρκεια 8 έτη. Η αποπληρωμή θα πραγματο-
ποιηθεί σταδιακά με την πρώτη δόση να κατα-
βάλλεται στις 30/9/2026, ενώ η τελευταία στις 
30/9/2033.

ΠΡΟΟΠΤΙΚΕΣ
Για τη φετινή χρονιά, όπως αναφέρεται στις 
χρηματοοικονομικές καταστάσεις, η διοίκηση 
εκτιμά ότι ο όμιλος θα συνεχίσει την αναπτυξι-
ακή του πορεία αξιοποιώντας
•	 την ισχυρή διεθνή παρουσία του
•	 το διευρυμένο παραγωγικό του 

αποτύπωμα
•	 τις συνέργειες που προκύπτουν από τις 

επενδύσεις και τις στρατηγικές πρωτοβου-
λίες των τελευταίων ετών

Παρότι το διεθνές οικονομικό περιβάλλον εξα-
κολουθεί να χαρακτηρίζεται από γεωπολιτικές 
αβεβαιότητες, μεταβολές στις εμπορικές πο-
λιτικές και διακυμάνσεις στις αγορές πρώ-
των υλών και ενέργειας, η διοίκηση εκτιμά 
ότι οι συνθήκες στις βασικές αγορές δραστη-
ριοποίησης του ομίλου παραμένουν συνολι-
κά ευνοϊκές.

ΠΟΥ ΕΣΤΙΑΖΕΙ
Ο όμιλος συνεχίζει να εστιάζει στη βελτίωση της 
λειτουργικής αποδοτικότητας, στην αξιοποίηση 
οικονομιών κλίμακας και στην περαιτέρω ενί-
σχυση της ανταγωνιστικότητάς του μέσω της 
ενοποίησης των δραστηριοτήτων και της αξι-
οποίησης των συνεργειών που έχουν προκύ-
ψει από την ανάπτυξή του σε διεθνές επίπεδο.
Ήδη κατά το α' τρίμηνο του 2026 τα οφέλη 
έχουν ήδη αρχίσει να αποτυπώνονται στα οι-
κονομικά αποτελέσματα.
Ιδιαίτερη έμφαση δίνεται στην περαιτέρω ανά-
πτυξης των δραστηριοτήτων στις αγορές της 
Ευρώπης, της Ινδίας και των ΗΠΑ όπου η Atlas 
Tapes διαθέτει ισχυρή παρουσία και σημαντι-
κές προοπτικές επέκτασης.

ΕΠΕΝΔΥΣΕΙΣ
Παράλληλα η διοίκηση συνεχίζει να υλοποιεί 
το επενδυτικό πρόγραμμα με στόχο
•	 τη βελτιστοποίηση του παραγωγικού 

κόστους
•	 την αύξηση της παραγωγικής 

δυναμικότητας
•	 την ενίσχυση της ενεργειακής αποδοτικό-

τητας των εγκαταστάσεων
Στο πλαίσιο αυτό εξετάζονται και υλοποιούνται 

επενδύσεις σε έργα ΑΠΕ, συμπεριλαμβανο-
μένης της ανάπτυξης φωτοβολταϊκών εγκατα-
στάσεων, με σκοπό τη μείωση της ενεργεια-
κής εξάρτησης και του λειτουργικού κόστους 
σε μεσο-μακροπρόθεσμο ορίζοντα.

ΟΙ ΦΕΤΙΝΕΣ ΚΙΝΗΣΕΙΣ
Σημειώνεται ότι τον περασμένο Ιανουάριο ολο-
κληρώθηκε η άσκηση του δικαιώματος αγο-
ράς ακινήτου στο Balsthal της Ελβετίας από την 
Swiss Quality Paper AG, στο οποίο στεγάζονται 
οι παραγωγικές εγκαταστάσεις της εταιρείας, 
έναντι τιμήματος περίπου 4,1 εκατ. ελβετικών 
φράγκων. Ακόμη τον Απρίλιο ο όμιλος εξαγό-
ρασε μια ιταλική εταιρεία παραγωγής σπει-
ροειδών σωληνών από χαρτόνι, έναντι €1,15 
εκατ. Η κίνηση αυτή έγινε με σκοπό τη διασφά-
λιση ποιοτικής επάρκειας πρώτης ύλης για τα 
προϊόντα του ομίλου.
Θυγατρικές εταιρείες στο εξωτερικό
•	 Swiss Quality Paper AG (Ελβετία)
•	 PPM Industries UK Ltd (Ηνωμένο 

Βασίλειο)
•	 Trustin Tape Private Ltd (Ινδία)
•	 PPM Industries USA Inc. (ΗΠΑ)
•	 PPM Industries SpA (Ιταλία)

ΠΡΟΦΙΛ
Σύμφωνα με τη διοίκηση, η Atlas Tapes αποτε-
λεί κορυφαίο παίκτη παγκοσμίως στο masking 
και ηγέτη στην Ευρώπη στο packaging.
Εργαζόμενοι: +1.000
Χώρες εξαγωγής: +70
Μονάδες παραγωγής: 6
•	 Ελλάδα: 1 (Αταλάντη)
•	 Ιταλία: 2 (Brembate, Calusco)
•	 Ην. Βασίλειο: 1 (Cannock)
•	 Ινδία: 1 (Dahej)
•	 Ελβετία: 1 (Balsthal)

Μάκης Αποστόλου
makis@notice.gr

Ιάσων Λάντζης, CEO, Atlas Tapes Group

> ATLAS TAPES
ΠΆΝΩ Ο ΤΖΊΡΟΣ, ΚΆΤΩ ΤΑ ΚΑΘΑΡΑ ΚΈΡΔΗ ΛΌΓΩ ΕΝΣΩΜΆΤΩΣΗΣ  
ΤΗΣ PPM - ΑΓΌΡΑΣΕ ΑΚΊΝΗΤΟ ΣΤΗΝ ΕΛΒΕΤΊΑ ΚΑΙ ΙΤΑΛΙΚΉ ΕΤΑΙΡΕΊΑ
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Από αριστερά: 
Πάνος Κων-
σταντόπουλος, 
Πρόεδρος, Kaizen 
Foundation - Κυ-
ριάκος Μητσοτάκης, 
Πρωθυπουργός - 
Άδωνις Γεωργιάδης, 
Υπουργός Υγείας - 
Μάριος Θεμιστοκλέ-
ους, Υφυπουργός 
Υγείας

> KAIZEN FOUNDATION
ΠΑΡΈΔΩΣΕ ΤΟ ΑΝΑΚΑΙΝΙΣΜΈΝΟ ΠΑΊΔΩΝ 
ΠΕΝΤΈΛΗΣ
Το Γενικό Νοσοκομείο Παίδων Πεντέλης 
περνά σε νέα εποχή, έπειτα από την ολο-
κλήρωση εκτεταμένου προγράμματος ανα-
καίνισης και εκσυγχρονισμού των υποδο-
μών του από το Kaizen Foundation, διεθνή 
κοινωφελή οργανισμό που έχει δημιουργη-
θεί και χρηματοδοτείται αποκλειστικά από 
την Kaizen Gaming. 
Η ολοκλήρωση του έργου σηματοδοτήθηκε 
με τελετή παράδοσης στο Εθνικό Σύστημα 
Υγείας (ΕΣΥ), παρουσία του Πρωθυπουρ-
γού, Κυριάκου Μητσοτάκη, του Υπουργού 
Υγείας, Άδωνι Γεωργιάδη, και εκπροσώ-
πων της Πολιτείας και του νοσοκομείου. 
Πρόκειται για δωρεά συνολικού ύψους 
€4,5 εκατ.

ΑΝΑΒΑΘΜΙΣΗ ΥΠΟΔΟΜΩΝ
Το έργο υλοποιήθηκε με επίκεντρο τις ανά-
γκες της παιδιατρικής περίθαλψης και σε συ-
νεργασία με τους αρμόδιους φορείς. Περι-
λαμβάνει την πλήρη ανακαίνιση τεσσάρων 
χειρουργείων, την εγκατάσταση νέου ιατρο-
τεχνολογικού εξοπλισμού και την αναβάθ-
μιση των χώρων αποστείρωσης, με στόχο 
τη βελτίωση των συνθηκών σύγχρονης χει-
ρουργικής φροντίδας.
Παράλληλα, πραγματοποιήθηκε ανακαίνιση 
των Ορθοπαιδικών και ΩΡΛ κλινικών του 
πρώτου ορόφου, των χώρων της Χειρουργι-
κής Κλινικής, των εξωτερικών ιατρείων και 
των εργαστηρίων. Το νοσοκομείο ενισχύ-
θηκε επίσης με νέο ξενοδοχειακό και νοσο-
κομειακό εξοπλισμό, όπως κλίνες βρεφών 
και παίδων, καθώς και εξοπλισμό μεταφο-
ράς φαρμάκων.

ΥΠΟΣΤΗΡΙΚΤΙΚΕΣ ΥΠΟΔΟΜΕΣ  
ΚΑΙ ΠΡΟΣΒΑΣΙΜΟΤΗΤΑ
Ιδιαίτερη έμφαση δόθηκε στην αναβάθμιση 
των υποστηρικτικών υποδομών. Εκσυγχρονί-
στηκαν τα συστήματα πυρασφάλειας και οι κοι-
νόχρηστοι χώροι, ενώ βελτιώθηκαν οι συνθή-
κες προσβασιμότητας για άτομα με αναπηρία. 
Επιπλέον, πραγματοποιήθηκε ανάπλαση του 
περιβάλλοντος χώρου, με τη δημιουργία παι-
δικής χαράς και νέων θέσεων στάθμευσης.

ΣΤΟΧΟΣ Η ΕΝΙΣΧΥΣΗ ΤΟΥ ΕΣΥ
Ο Πάνος Κωνσταντόπουλος, Πρόεδρος του 
Kaizen Foundation, δήλωσε: “Βασικός άξονας 
της δράσης του Kaizen Foundation είναι η δη-
μιουργία αντικτύπου που βελτιώνει την ποιό-
τητα ζωής και ενισχύει την κοινωνική ευημε-
ρία. Από την πρώτη στιγμή προσεγγίσαμε αυτό 
το έργο του εκσυγχρονισμού του Γενικού Νο-
σοκομείου Παίδων Πεντέλης ως μία απαραί-
τητη επένδυση προς το Εθνικό Σύστημα Υγείας. 
Στόχος μας ήταν να συμβάλουμε στη δημιουρ-
γία μιας μονάδας που θα ανταποκρίνεται καλύ-
τερα στις ανάγκες της σύγχρονης παιδιατρικής 
περίθαλψης και φροντίδας, προσφέροντας κα-
λύτερες συνθήκες νοσηλείας στους ασθενείς, 
αλλά και ένα βελτιωμένο περιβάλλον εργασί-
ας στους ανθρώπους που υπηρετούν καθημε-
ρινά τη Δημόσια Υγεία. Θα ήθελα να εκφράσω 
τις θερμές μου ευχαριστίες προς τον Πρωθυ-
πουργό, τον Υπουργό Υγείας και την πολιτική 
ηγεσία του Υπουργείου, τη Διοίκηση του Γενι-
κού Νοσοκομείου Παίδων Πεντέλης, καθώς 
και όλους όσοι συνέβαλαν με επαγγελματι-
σμό, συνέπεια και αφοσίωση στην ολοκλήρω-
ση ενός έργου με τόσο ουσιαστική αξία.”

> CITIGROUP
ΒΛΈΠΕΙ ΤΟ ΒRENT 
ΣΤΑ $60 ΈΩΣ ΤΟ 
ΤΈΛΟΣ ΤΟΥ ΈΤΟΥΣ
Το Brent θα μπορούσε να συνεχίσει την 
πτωτική του πορεία έως τα $60 το βαρέλι 
μέχρι το τέλος του έτους, καθώς οι διατα-
ραχές στη Στενό του Ορμούζ υποχωρούν, 
σύμφωνα με την Citigroup.

ΕΠΙΣΤΡΟΦΗ  
ΣΤΗΝ ΚΑΝΟΝΙΚΟΤΗΤΑ
Οι παγκόσμιες ενεργειακές αγορές επα-
νέρχονται σταδιακά σε κανονικές συν-
θήκες, καθώς η επανέναρξη των ροών 
μέσω του Ορμούζ ενισχύει τη βραχυπρό-
θεσμη προσφορά, προσθέτοντας επιπλέ-
ον βαρέλια για τα διυλιστήρια, τα οποία εί-
χαν ήδη εξασφαλίσει εναλλακτικές πηγές.
Το αποτέλεσμα ήταν μια απότομη πτώση 
των τιμών, με το Brent να υποχωρεί κατά 
περίπου 30% το β' τρίμηνο, εξαλείφοντας 
πλήρως τα κέρδη που είχαν καταγραφεί 
κατά τη διάρκεια της σύγκρουσης.
Αναλυτές σημείωσαν ότι η αρχική περί-
οδος ομαλοποίησης θα είναι... θορυβώ-
δης, καθώς οι ναυτιλιακές διαδρομές 
προσαρμόζονται, οι ασφαλιστικές αγο-
ρές επαναδιαμορφώνονται και οι υπό-
λοιπες λειτουργικές δυσκολίες σταδιακά 
εκτονώνονται.

ΟΙ ΕΚΤΙΜΗΣΕΙΣ ΑΛΛΩΝ 
ΔΙΕΘΝΩΝ ΟΙΚΩΝ
Η Goldman Sachs Group εκτιμά ότι η πα-
γκόσμια αγορά πετρελαίου οδεύει προς 
πλεόνασμα προσφοράς, καθώς εξασθενεί 
η επίδραση του πολέμου Ιράν–Ισραήλ και 
αποκαθίσταται η ροή μέσω του Ορμούζ.
Η Morgan Stanley έχει επίσης μειώσει 
δύο φορές πρόσφατα τις προβλέψεις της 
για το πετρέλαιο, επισημαίνοντας τον κίν-
δυνο υπερπροσφοράς.
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> EUROBANK EQUITIES
ΑΝΑΒΑΘΜΊΖΕΙ ΤΙΣ ΤΙΜΈΣ-ΣΤΌΧΟΥΣ ΓΙΑ  
ΤΙΣ ΤΡΆΠΕΖΕΣ - Η ΕΠΊΔΡΑΣΗ ΕΚΤ ΚΑΙ RRF
"Η περίοδος ανακοίνωσης αποτελεσμάτων 
του α’ τριμήνου ενίσχυσε τη θετική μας στά-
ση απέναντι στον ελληνικό τραπεζικό κλάδο, 
καθώς τα συνολικά προσαρμοσμένα καθαρά 
κέρδη διαμορφώθηκαν σε €1,14 δισ. (-1,5% 
σε ετήσια βάση), παραμένοντας σε γενικές 
γραμμές στο εξαιρετικά υψηλό επίπεδο του 
δ’ τριμήνου, παρά την εποχικά ασθενέστερη 
επίδοση του α’ τριμήνου", επισημαίνει ανά-
λυση της Eurobank Equities.   
Οι λειτουργικές τάσεις παρέμειναν ανθεκτι-
κές, με τα καθαρά έσοδα από τόκους (NII) 
να αυξάνονται κατά 1,9% σε ετήσια βάση 
(+1,7% σε τριμηνιαία βάση και +1,9% σε ετή-
σια βάση), στα €2,1 δισ., υποστηριζόμενα από 
διψήφια αύξηση των εταιρικών χορηγήσε-
ων (άνω του 11% σε ετήσια βάση και για τις 
τέσσερις συστημικές τράπεζες), την πρώιμη 
ανάκαμψη της λιανικής τραπεζικής χρηματο-
δότησης και τη σταθεροποίηση των περιθω-
ρίων (καθαρό επιτοκιακό περιθώριο - NIM 
α’ τριμήνου: 2,39%), ενώ τα έσοδα από προ-
μήθειες υπερέβησαν τις προσδοκίες στις πε-
ρισσότερες περιπτώσεις.

Ο ΡΟΛΟΣ ΤΩΝ ΕΠΙΤΟΚΙΩΝ...
"Παρότι οι ελληνικές τράπεζες εξακολου-
θούν να συγκαταλέγονται μεταξύ των πλέον 
ευαίσθητων στις μεταβολές των επιτοκίων 
στην Ευρώπη, εκτιμούμε ότι η διατηρήσιμη 
υπεραπόδοση θα προέλθει ολοένα και πε-
ρισσότερο από την ισχυρότερη αύξηση των 
χορηγήσεων και την επιτάχυνση της διαφο-
ροποίησης των εσόδων, με το ευνοϊκότερο 
επιτοκιακό περιβάλλον να προσφέρει πρό-
σθετη ανοδική δυναμική και όχι να αποτε-
λεί τον βασικό επενδυτικό λόγο", επισημαί-
νουν οι αναλυτές.
Παράλληλα προσθέτουν ότι "πλέον υποθέ-
τουμε ότι το τελικό επιτόκιο της Ευρωπαϊ-
κής Κεντρικής Τράπεζας θα διαμορφωθεί 
στο 2,50% έως το τέλος του 2026, σε ευθυ-
γράμμιση με τις αποτιμήσεις της αγοράς, 
προτού υποχωρήσει σταδιακά στο 2,25% έως 
το τέλος του 2027 και παραμείνει σε γενικές 
γραμμές σταθερό έως το 2028, συνεχίζουν".

...ΚΑΙ ΤΟΥ ΤΑΜΕΙΟΥ ΑΝΑΚΑΜΨΗΣ
Ακόμη σημειώνουν πως, παρότι ο Μηχανι-
σμός Ανάκαμψης και Ανθεκτικότητας έχει 

τυπικά ολοκληρωθεί, η επίδρασή του θα 
επεκταθεί πέραν του 2026, καθώς οι εκτα-
μιεύσεις εγκεκριμένων έργων θα συνεχί-
σουν να στηρίζουν τη χορήγηση δανείων 
έως το 2028, ενώ η πλεονάζουσα ζήτηση 
για πόρους του RRF αναμένεται να μετα-
φερθεί στη συμβατική τραπεζική χρηματο-
δότηση και στα νέα προγράμματα της Ελ-
ληνικής Αναπτυξιακής Τράπεζας (HDB), 
περιορίζοντας τον κίνδυνο απότομης επι-
βράδυνσης της πιστωτικής επέκτασης μετά 
τη λήξη του RRF.
Πλέον η χρηματιστηριακή προβλέπει σω-
ρευτική καθαρή αύξηση των δανείων άνω 
των €38 δισ. για την περίοδο 2026-2028 στις 
τρεις συστημικές τράπεζες (σύνθετος ετήσι-
ος ρυθμός ανάπτυξης περίπου 8%), με κύριο 
μοχλό τις επιχειρηματικές χορηγήσεις.

ΕΛΒΕΤΙΚΟ ΦΡΑΓΚΟ ΚΑΙ ΝΟΜΟΣ 
ΚΑΤΣΕΛΗ
Οι πρόσφατες ανησυχίες σχετικά με τα ανώ-
τατα όρια επιτοκίων στα καταναλωτικά δά-
νεια, τη ρύθμιση των στεγαστικών δανείων 
σε ελβετικό φράγκο, τα δάνεια με σταδια-
κή αύξηση των δόσεων (step-up loans) και 
τις υποθέσεις του νόμου Κατσέλη είναι απί-
θανο να μεταβάλουν την επενδυτική εικόνα 
του κλάδου, σύμφωνα με την εκτίμηση της 
Eurobank Equities.  Οι τιμές-στόχοι: 
•	 Εθνική: €18,7 
•	 Πειραιώς: €11,1 
•	 Optima Bank: €11,6 
•	 Κύπρου: €11,6 

Νίκος Ταμπακόπουλος
nicolas@notice.gr

Από αριστερά: Παύλος Μυλωνάς, Εθνική - Χρήστος Μεγάλου, Πειραιώς
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> TESLA
ΡΕΚΌΡ ΠΑΡΑΔΌΣΕΩΝ ΣΤΟ Β' ΤΡΊΜΗΝΟ  
ΜΕ... ΓΚΆΖΙ ΑΠΌ ΤΗΝ ΕΥΡΏΠΗ
Ρεκόρ παραδόσεων οχημάτων ανακοίνωσε 
η Tesla για το β' τρίμηνο του 2026, ξεπερ-
νώντας σημαντικά τις εκτιμήσεις της Wall 
Street, με αιχμή την ισχυρή ανάκαμψη των 
πωλήσεων στην Ευρώπη.
Οι ισχυρές επιδόσεις της αυτοκινητοβιομη-
χανίας προσφέρουν στήριξη στον Elon Musk, 
ο οποίος συνεχίζει να επενδύει στην Τεχνητή 
Νοημοσύνη και την αυτόνομη οδήγηση, το-
μείς που στηρίζουν τη χρηματιστηριακή απο-
τίμηση της Tesla.

ΠΟΥ ΑΠΟΔΙΔΕΤΑΙ Η ΑΥΞΗΣΗ
Η ανάκαμψη στην Ευρώπη αποδίδεται στην 
άνοδο των τιμών καυσίμων, στα κυβερνητι-
κά κίνητρα για ηλεκτρικά οχήματα, στην τα-

χύτερη ηλεκτροκίνηση εταιρικών στόλων 
και στην εξασθένηση των αρνητικών αντι-
δράσεων προς τον Musk. Σύμφωνα με ανα-
λυτές, η ευρωπαϊκή αγορά αποτελεί πλέον 
τον βασικό μοχλό ανάπτυξης, ενώ οι ΗΠΑ 
εξακολουθούν να εμφανίζουν πτώση και η 

Κίνα ήπια ανάπτυξη. Ορισμένοι εκτιμούν ότι 
είναι πλέον δύσκολο να καταγραφεί συνολι-
κή ετήσια μείωση πωλήσεων.
Η Tesla ενίσχυσε τη ζήτηση μέσω φθηνότε-
ρων εκδόσεων των Model 3 και Model Y, κα-
θώς και μέσω χρηματοδοτικών προγραμμά-
των και εκπτώσεων. Ωστόσο, η αμερικανική 
αγορά παραμένει πιεσμένη μετά την κατάρ-
γηση φορολογικών κινήτρων για ηλεκτρικά 
οχήματα.

DATA Β' τρίμηνο 2026
Παραδόσεις: 480.126 (+25%)

Παραγωγή: 451.758

Η ΕΙΚΟΝΑ ΣΤΗΝ ΚΙΝΑ
Η εταιρεία ανακοίνωσε επίσης την εξαθέσια 
έκδοση Model Y L, που ήδη ενίσχυσε τη ζή-
τηση στην Κίνα και αναμένεται να το κάνει 
και στις ΗΠΑ.
Οι πωλήσεις στην Κίνα συνέχισαν να αυξά-
νονται παρά τον ανταγωνισμό από την BYD, 

ενώ η Tesla επεκτείνει στρατηγικά τη δρα-
στηριότητά της πέρα από τα αυτοκίνητα. Οι 
κεφαλαιουχικές δαπάνες για το 2026 εκτι-
μώνται άνω των $25 δισ., με επενδύσεις σε 
AI, μπαταρίες, το Cybercab και τα ρομπότ 
Optimus. Παράλληλα, η εταιρεία επεκτείνει 
το Full Self-Driving στην Ευρώπη και ανα-

πτύσσει υπηρεσίες robotaxi, με στόχο ευ-
ρύτερη διάθεση το 2026. Η μαζική παραγω-
γή του Cybercab αναμένεται να επιταχυνθεί 
αργότερα μέσα στο έτος. Η Rivian, ανταγω-
νίστρια εταιρεία, αναθεώρησε επίσης ανο-
δικά τις προβλέψεις της μετά από καλύτερα 
του αναμενομένου αποτελέσματα.

Elon 
Musk, 
CEO, 
Tesla
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> ΕΛΙΝ
ΑΥΞΆΝΕΙ ΤΑ ΙΔΙΟΛΕΙΤΟΥΡΓΟΎΜΕΝΑ ΠΡΑΤΉΡΙΑ,  
ΣΚΑΝΆΡΕΙ ΤΗΝ ΑΓΟΡΆ ΓΙΑ ΕΞΑΓΟΡΈΣ

> EXPERT HELLAS
ΣΤΑ €39,6 ΕΚΑΤ. Ο ΚΎΚΛΟΣ ΕΡΓΑΣΙΏΝ ΤΟ 2025  
- ΝΈΑ ΕΤΑΙΡΙΚΉ ΕΙΚΌΝΑ ΚΑΙ CONCEPT ΚΑΤΑΣΤΗΜΆΤΩΝ

Δύο είναι οι στόχοι που βρίσκονται ψηλά 
στην ατζέντα της διοίκησης της Ελινόιλ. Ο 
πρώτος είναι η ανάπτυξη των σημείων πώ-
λησης στην Ελλάδα, που σήμερα φτάνουν τα 
500. Παράλληλα, η διοίκηση αυξάνει και τα 
ιδιολειτουργούμενα πρατήρια, τα οποία απο-
τελούν βασικό άξονα του αναπτυξιακού της 
σχεδιασμού. Ήδη στο α' τετράμηνο της τρέ-
χουσας χρήσης αύξησε σημαντικά τα πράτή-
ριά της, ενώ το προσεχές διάστημα ο στόχος 
είναι να φτάσει τα 600 στην Ελλάδα. 

ΟΙ ΤΡΟΠΟΙ ΕΠΕΚΤΑΣΗΣ
Η ανάπτυξη των δικτύων εμπορίας καυσί-
μων στην ελληνική αγορά πραγματοποιείται 
κυρίως με τρεις τρόπους.
•	 Ο πρώτος είναι η ένταξη ανεξάρτητων 

πρατηρίων στο δίκτυο μιας εταιρείας
•	 Ο δεύτερος αφορά πρατήρια που αλλά-

ζουν εμπορικό σήμα μετά τη λήξη της 
σύμβασής τους με άλλη εταιρεία εμπορί-
ας, καθώς ο πρατηριούχος έχει τη δυνα-

τότητα να επιλέξει νέο συνεργάτη
•	 Ο τρίτος, λιγότερο συχνός αλλά στρατηγι-

κά σημαντικός, είναι η εξαγορά οργανω-
μένων δικτύων ή μικρότερων εταιρειών, 
όταν προκύπτουν επενδυτικές ευκαιρίες 
που δημιουργούν αξία

ΕΞΑΓΟΡΕΣ
Ο δεύτερος άξονας του business plan αφο-
ρά το ενδεχόμενο εξαγορών. Όπως επιση-
μαίνει η διοίκηση, η ισχυρή χρηματοοικονο-
μική θέση, της επιτρέπει να εξετάζει ακόμη 
και την απόκτηση ενός μικρού δικτύου πρα-
τηρίων, εφόσον προκύψει η κατάλληλη επι-
χειρηματική ευκαιρία. Μια τέτοια κίνηση θα 
αξιολογηθεί αποκλειστικά με βάση τα χαρα-
κτηριστικά και την αναμενόμενη απόδοση 
του εκάστοτε επενδυτικού σχεδίου. 

ΑΒΕΒΑΙΟΤΗΤΑ
Όπως επισημάνθηκε και στη Γενική Συνέ-
λευση της εταιρείας, στην αγορά καυσίμων 

επικρατεί αβεβαιότητα. Οι γεωπολιτικοί λόγοι 
δεν προκαλούν μόνο έντονες διακυμάνσεις 
στις τιμές του πετρελαίου αλλά και στις εφο-
διαστικές αλυσίδες, καθώς επίσης και στην 
προσφορά του ίδιου του προϊόντος. 

Νίκος Ταμπακόπουλος
nikolas@notice.gr

Αύξηση του τζίρου της κατά 8%, στα €39,6 
εκατ. κατέγραψε πέρυσι η Expert Hellas, 
όπως αναφέρθηκε στη διάρκεια της Γενικής 
Συνέλευσης των μετόχων και συνεργατών 
της. Εκεί παρουσιάστηκε ο στρατηγικός σχε-
διασμός για τα επόμενα χρόνια, με τη διοίκη-
ση της Expert Hellas να επιβεβαιώνει, όπως 
αναφέρει η σχετική ανακοίνωση, "τη δέσμευ-
σή της εταιρείας για επενδύσεις στον ψηφια-
κό μετασχηματισμό, στις σύγχρονες υποδο-
μές και στην αναβάθμιση της εμπειρίας του 
καταναλωτή", ενώ παράλληλα προωθεί την 
ανάπτυξη ενός omnichannel μοντέλου.

ΤΟ ΔΙΚΤΥΟ
Το δίκτυο της εταιρείας αριθμεί περίπου 40 
καταστήματα σε όλη την Ελλάδα, αξιοποιώ-
ντας κοινές εμπορικές συμφωνίες και κε-
ντρικές υπηρεσίες, με ταυτόχρονη διατή-
ρηση της αυτονομίας των συνεργαζόμενων 
επιχειρήσεων. Παράλληλα, παρουσιάστηκε 

η νέα εταιρική ταυτότητα και το νέο concept 
καταστημάτων.
Σημειώνεται τέλος ότι το 2025 η κεντρική 

αποθήκη της εταιρείας διακίνησε συνολικά 
πάνω από 70.000 συσκευές προς τα υποκα-
ταστήματά της.

Γιάννης Δι-
αμαντόπου-
λος, CEO, 
Ελινόιλ
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Tim Cook, 
CEO, Apple

> APPLE
ΟΜΟΒΡΟΝΤΊΑ ΜΕ ΠΈΝΤΕ ΝΈΑ IPHONE 
ΤΟΥΣ ΕΠΌΜΕΝΟΥΣ 12 ΜΉΝΕΣ
Η Apple σχεδιάζει να παρουσιάσει τουλάχι-
στον 5 νέα μοντέλα iPhone από το β' εξάμη-
νο του 2026 έως και το α' εξάμηνο του 2027, 
ενώ παράλληλα αυξάνει τον προγραμματι-
σμό παραγωγής για τις αναδιπλούμενες συ-
σκευές της, επιδιώκοντας να ενισχύσει το 
μερίδιό της στην αγορά, σύμφωνα με δημο-
σίευμα του Nikkei Asia.

Η ΣΤΡΟΦΗ ΣΤΑ ΑΝΑΔΙΠΛΟΥΜΕΝΑ
Η εταιρεία έχει δώσει εντολή στους προμη-
θευτές της να προετοιμαστούν για την πα-
ραγωγή περίπου 10 εκατ. αναδιπλούμενων 
iPhone μέσα στο έτος, αυξάνοντας τον αρχικό 
στόχο των 7 - 8 εκατ. συσκευών. Ενόψει της 
κυκλοφορίας του πρώτου αναδιπλούμενου 
iPhone, η Apple έχει ήδη εξασφαλίσει εξαρ-
τήματα για περίπου 80 εκατ. smartphones, 
τα οποία θα χρησιμοποιηθούν στα νέα μο-
ντέλα που προγραμματίζεται να κυκλοφορή-
σουν το β' εξάμηνο του 2026.
Συνολικά, η παραγωγή smartphones της 
Apple για το 2026 εκτιμάται ότι θα ξεπεράσει 
τα 220 εκατ. συσκευές. Χάρη στο μέγεθός της 
και τη σημαντική διαπραγματευτική ισχύ που 
διαθέτει στις προμήθειες μνημών και άλλων 
ηλεκτρονικών εξαρτημάτων, η Apple εξα-
κολουθεί να βρίσκεται σε πλεονεκτική θέση 
έναντι των περισσότερων ανταγωνιστών της.

ΠΩΣ ΔΙΑΧΕΙΡΙΖΕΤΑΙ ΤΙΣ 
ΕΛΛΕΙΨΕΙΣ ΕΞΑΡΤΗΜΑΤΩΝ
Το πλεονέκτημα αυτό έχει επιτρέψει στην 
Apple να διαχειριστεί αποτελεσματικότερα 
τις ελλείψεις εξαρτημάτων σε σχέση με κι-
νεζικές εταιρείες όπως οι Xiaomi, Oppo και 
Vivo, οι οποίες, σύμφωνα με το Nikkei Asia, 
έχουν μειώσει τους ετήσιους στόχους παρα-
γωγής σε λιγότερες από 100 εκατ. συσκευ-
ές η καθεμία. 
Στέλεχος προμηθευτή που συνεργάζεται 
τόσο με την Apple, όσο και με την Xiaomi, 
δήλωσε ότι οι Κινέζοι κατασκευαστές βρί-
σκονται σε σαφώς πιο αδύναμη θέση όσον 
αφορά την εξασφάλιση πρόσθετων ποσοτή-
των μνημών ή τη δυνατότητα απορρόφησης 
υψηλότερων τιμών, γεγονός που δίνει στην 
Apple ισχυρό κίνητρο να λανσάρει νέα μο-
ντέλα iPhone και την άνοιξη.
Σύμφωνα με το Nikkei Asia, η Apple σχε-
διάζει επίσης να παρουσιάσει τουλάχιστον 
δύο νέα μοντέλα iPhone κατά το α' εξάμη-
νο του 2027, μεταξύ των οποίων το βασικό 
iPhone 18 και ένα νέο iPhone Air. Ο σχεδι-
ασμός αυτός έρχεται λίγες ημέρες μετά την 
αύξηση των τιμών στις σειρές MacBook και 
iPad, καθώς το αυξημένο κόστος μνημών 
και αποθηκευτικών μέσων επιβάρυνε το κό-
στος παραγωγής.

Γίνε 
συνδρομητής 

ΔΩΡΕΑΝ
εδώ

To καθημερινό 
newsletter για 
τη μικρομεσαία 

επιχειρηματικότητα

05:45

https://www.smesdaily.com/
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> ROLEX HELLAS
ΤΟ ΤΕΤΡΆΜΗΝΟ ΔΕΊΧΝΕΙ ΕΠΙΣΤΡΟΦΉ  
ΣΕ ΠΩΛΉΣΕΙΣ ΠΆΝΩ ΑΠΌ €100 ΕΚΑΤ.
Τα θετικά αποτελέσματα του α' τετραμήνου 
ενισχύουν την αισιοδοξία της Rolex Hellas 
για διατήρηση του μεριδίου της στην αγο-
ρά, αύξηση της ζήτησης στα ρολόγια Rolex 
& Τudor και επίτευξη ετήσιας αύξησης πω-
λήσεων άνω του 6%, και επαναφορά τους 
πάνω από τα επίπεδα των €100 εκατ. (στα 
€103,5 εκατ.).
Όπως αναφέρεται στις τελευταίες χρηματο-
οικονομικές καταστάσεις, παρά την πρόωρη 
και δυναμική εκκίνηση της τουριστικής σε-
ζόν, η γεωπολιτική κρίση στον Κόλπο δημι-
ούργησε παράγοντες αβεβαιότητας, όπως ο 
πληθωρισμός και το αυξημένο ενεργειακό 
κόστος, που ενδέχεται να επηρεάσουν έμμε-
σα τον τουρισμό. Η διοίκηση παρακολουθεί 
συστηματικά τις εξελίξεις στην Μέση Ανατο-
λή και παραμένει σε ετοιμότητα να αναπρο-
σαρμόσει την επιχειρησιακή της στρατηγική 
όπου απαιτείται.
Προβληματισμός υπάρχει και για τις συνε-
χείς συναλλαγματικές διακυμάνσεις, καθώς 
έχουν άμεσο αντίκτυπο στο κόστος αγορών.

ΠΟΥ ΑΠΟΔΙΔΕΤΑΙ Η ΠΤΩΣΗ 
ΜΕΓΕΘΩΝ ΤΟ 2025
Το 2025 η εταιρεία υπέστη μικρή κάμψη των 
πωλήσεων κατά 2,7%, αρχικά λόγω της συ-
γκρατημένης διαθεσιμότητας ωρολογίων 
καθώς και της οριστικής διακοπής λειτουρ-
γίας του υποκαταστήματος επί της οδού Κο-
λοκοτρώνη στις αρχές του χρόνου, λόγω αλ-
λαγή χρήσης και ιδιοκτησίας. Παράλληλα η 

Rolex προχώρησε σε επέκταση και ανα-
καίνιση του καταστήματος επί της οδού Βα-
λαωρίτου βάσει νέων αναγκών και ανανε-
ωμένων προδιαγραφών, διακόπτοντας τη 
λειτουργία του για μερικούς μήνες.
Χαμηλότερα κινήθηκε και η κερδοφορία, με 
τα κέρδη προ φόρων να υποχωρούν κατά 
35,6% και τα καθαρά κατά 39%.

DATA (σε €χιλ.)
Κύκλος εργασιών

2025: 97.670
2024: 100.360
2023: 93.000
2022: 82.588

Μικτό αποτέλεσμα
2025: 16.161
2024: 19.813
2023: 17.927
2022: 15.888

Κέρδη προ φόρων
2025: 6.691

2024: 10.398
2023: 9.101
2022: 8.929

Καθαρά κέρδη
2025: 4.700
2024: 7.710
2023: 6.663
2022: 6.670

ΤΑ ΔΥΝΑΤΑ ΣΗΜΕΙΑ  
ΓΙΑ ROLEX & TUDOR
Στις καταστάσεις σημειώνεται ότι η εταιρεία 
διαθέτει στην Ελλάδα ένα άρτια εξοπλισμένο 
εξειδικευμένο τεχνικό τμήμα προσφέροντας 
υπηρεσίες για την after sales φροντίδα των 
ρολογίων Rolex & Tudor, επενδύοντας συνε-
χώς σε νέα μηχανήματα και εκπαίδευση του 
προσωπικού της. Ειδικότερα τονίζεται ότι "η 
μάρκα Rolex εξακολουθεί να λειτουργεί ως 
ένα μοντέρνο και ισχυρό σύμβολο που δια-
τηρεί την αξία μεταπώλησής του σε βάθος 
χρόνου, προσφέροντας ένα ισχυρό κίνητρο 
τόσο για την απόκτηση και διατήρηση ενός 
ακριβού ρολογιού, όσο και ως μορφή επέν-
δυσης που αντέχει στο χρόνο και έχει μεγά-
λη ζήτηση". Για τα ρολόγια Tudor αναφέρεται 
ότι "τα τελευταία χρόνια κερδίζουν συνεχώς 
μερίδιο αγοράς, με αυξανόμενο ενδιαφέρον 
από τους πελάτες της εταιρείας και στα νέα 
σημεία πώλησης στην Ελλάδα, καθώς διαθέ-
τουν νέα ανανεωμένη εικόνα. Συγκεκριμένα, 
το 2025 οι πωλήσεις παρουσίασαν αύξηση 
σχεδόν 30% συγκριτικά με το 2024, αποτέλε-
σμα το οποίο δικαιώνει τη συνεχή προσπά-
θεια ανάπτυξης νέων σχεδίων και μοντέλων 
και της στρατηγικής προώθησης και διαφή-
μισης αυτών τόσο σε εγχώριο, όσο και σε πα-
γκόσμιο επίπεδο".

Μάκης Αποστόλου
makis@notice.gr

Ηρώ Βαχάρη, CEO, Rolex Hellas
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> PSARADELLIS
ΝΈΟ SHOWROOM ΓΙΑ ΕΠΑΓΓΕΛΜΑΤΊΕΣ ΣΤΗΝ ΘΕΣΣΑΛΟΝΊΚΗ  
- ΟΙ ΣΥΝΕΡΓΑΣΊΕΣ ΜΕ ZUCHETTI ΚΑΙ E-FOOD
Το δίκτυο των καταστημάτων της συνεχίζει 
να διευρύνει η Psaradellis, ενισχύοντας πα-
ράλληλα την παρουσία της στην Θεσσαλονί-
κη και στο B2B κανάλι. 
To νέο showroom της εταιρείας βρίσκεται 
στην ανατολική πλευρά της συμπρωτεύου-
σας, απευθύνεται μόνο σε επαγγελματίες και 
άνοιξε τις πόρτες του στα μέσα Ιουνίου.  Πρό-
κειται για τον 2ο τέτοιο χώρο που αποκτά η 
εταιρεία, μετά το showroom στην Αθήνα και 
συνολικά το 10ο σημείο συνολικά, καθώς δι-
αθέτει επίσης 7 φυσικά καταστήματα σε Ατ-
τική, Θεσσαλονίκη και Πάτρα και κατάστημα 
αποκλειστικά με υδραυλικά είδη στο κέντρο 
της Αθήνας. Σημειωτέον, ότι στις λιανικές 
πωλήσεις  σημαντική θέση πλέον έχει και το 
διαδικτυακό της κατάστημα.  

ΤΑ ΣΗΜΕΙΑ ΦΥΣΙΚΗΣ ΠΑΡΟΥΣΙΑΣ 
"H ανάπτυξη στην B2B αγορά τόσο στην Αθή-
να όσο και στην Θεσσαλονίκη ήταν αυτή που 
δημιούργησε την ανάγκη να ανοίξουμε το 
νέο, σύγχρονο showroom", δηλώνει στο FnB 
Daily ο Δημήτρης Ψαραδέλλης, B2B Director 
της εταιρείας, προσθέτοντας ότι "ο χώρος αυ-
τός θα αποτελέσει τον 10ο πυλώνα μας".
Η Psaradellis ιδρύθηκε το 1984 και δρα-
στηριοποιείται στην πώληση ειδών υγιει-
νής, πλακιδίων και δομικών υλικών, περ-
νώντας πλέον στη διάδοχη κατάσταση που, 
σύμφωνα με το συνομιλητή μας, "σκοπεύει 
να συνεχίσει τη δυναμική της πορεία". "Σχε-
διάζουμε να δημιουργήσουμε νέα καταστή-
ματα, νέες συνεργασίες και συνεχώς φροντί-
ζουμε να ανακαινίζουμε και να εφοδιάζουμε 
με σύγχρονο εξοπλισμό τους ήδη υπάρχο-
ντες εκθεσιακούς μας χώρους", σημειώνει 
ο κ. Ψαραδέλλης. 
Στο δίκτυο των συνεργατών της προστέ-
θηκε το 2025 η Zucchetti, εταιρία με εκλε-
πτυσμένες μπαταρίες υψηλού design που 
ακολουθούν τις τάσεις της σύγχρονης αρ-
χιτεκτονικής. Πέραν αυτής, έχει συνεργασί-
ες τόσο στην Ελλάδα, όσο και με εργοστάσια 
σε Ιταλία, Ισπανία και Ελβετία. Ενδεικτικά, 
στο χώρο των πλακιδίων συνεργάζεται με 
τις Atlas Concorde, Cotto d’este, Panaria, 
Margres κ.α., για τις πορσελάδες και τα είδη 
υγιεινής με Flaminia & Laufen και για μπα-
ταρίες μπάνιου και κουζίνας με Imex.

Δημή-
τρης 
Ψαρα-
δέλλης, 
B2B 
Director

TO ΣΥΣΤΗΜΑ KERLITE EASY
Πρόσφατα η Psaradellis εμπλούτισε την 
γκάμα των προϊόντων της και στο κομμάτι 
των βινυλικών δαπέδων ενώ στην τελευταία 
XENIA παρουσιάστηκε το Kerlite Easy της 
Cotto d’este, το οποίο, όπως αναφέρει ο ίδιος 
χαρακτηριστικά, "αποτελεί επανάσταση στην 
τοποθέτηση πλακιδίων" καθώς "εξασφαλίζει 
εφαρμογή κερλίτη 3.5 mm γρήγορα, άμεσα 
και καθαρά, δίνοντας αποτέλεσμα υψηλής 
αισθητικής και design". "Είναι το πρώτο πι-
στοποιημένο και κατοχυρωμένο με δίπλω-
μα ευρεσιτεχνίας σύστημα ξηρής τοποθέτη-
σης για τοποθέτηση πλακιδίων που γίνεται 
χωρίς κονίαμα και χάρη στην αποκλειστική 
χρήση πλακών Kerlite, είναι πιο ανθεκτικό 
από οποιοδήποτε άλλο παραδοσιακό σύστη-
μα τοποθέτησης," επισημαίνει.

DATA (σε €χιλ.)
Κύκλος Εργασιών

2024: 11.111
2023: 11.324
2022: 10.791

EBIT
2024: 301

2023: 1.153
2022: 819

Αποτέλεσμα προ φόρων 
2024: 263

2023: 1.105
2022: 798

ΝΕΑ ΥΠΗΡΕΣΙΑ 3D DESIGN 
Εκτός από τα προϊόντα, η Psaradellis έχει 
διευρύνει και τη γκάμα των υπηρεσιών της, 
εντάσσοντας τον τελευταίο χρόνο σε αυτό το 
3D Design που, όπως εξηγεί ο κ. Ψαραδέλ-
λης, "δίνει τη δυνατότητα στους πελάτες μας, 
λιανικής και Β2Β, να δουν σε 3D απεικόνιση 
τον χώρο που θέλουν να δημιουργήσουν. Το 
σημαντικό στη συγκεκριμένη υπηρεσία  εί-
ναι ότι ο σχεδιασμός γίνεται από έμπειρο 
διακοσμητή, ο οποίος κάνει ολοκληρωμέ-
νες  προτάσεις για τη διαρρύθμιση και δια-
κόσμηση του χώρου, ανάλογα με τις ανάγκες 
και το budget του πελάτη".
Επιπλέον, προχώρησε σε συνεργασία με 
την e-food, θέλοντας, όπως τονίζει, "να δώ-
σει γρήγορες και άμεσες  λύσεις στους πελά-
τες της σε καθημερινές ανάγκες και προβλή-
ματα που προκύπτουν".
O κ. Ψαραδέλλης σημειώνει επίσης την τε-
χνογνωσία 45 χρόνων της εταιρείας η οποία, 
πέρα από τη δυνατότητα να παρέχει αυθε-
ντικά πλακάκια παλαιού τύπου στους πελά-
τες που αγαπούν το vintage, της επιτρέπει να 
λειτουργεί και "σαν υπηρεσία αντικατάστα-
σης ζημιών σε παλιά κτίρια και αρχοντικά 
που δεν θέλουν να κάνουν εκ βάθρων ανα-
καίνιση, προκείμενου να κρατήσουν την ταυ-
τότητα τους".

Γιάννης Τσατσάκης
yannis@notice.gr
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“Και τώρα θα τα αλλάξω όλα”. Ο γνωστός 
μου είναι πλέον βέβαιος ότι θα μπορέσει 
να περάσσει τις μεταρρυθμίσεις που 
εδώ και καιρό ήθελε, αλλά αντιμετώπιζε 
αδιαφορία ή και αντιδράσεις. Όχι δεν είναι 
πολιτικός. Ένας ταπεινός... διαχειριστής 
παλιάς πολυκατοικίας είναι. Δύσκολη 
“δουλειά”.
Ο συγκεκριμένος άνθρωπος διάβασε 
τις τελευταίες ημέρες – όπως και όλοι 
μας – ότι έρχεται νομοθετική ρύθμιση 
στο πλαίσιο της οποίας θα δοθούν 
και κάποιες “υπερεξουσίες” στους 
διαχειριστές πολυκατοικιών προκειμένου 
να βοηθηθούν στην άσκηση των 
καθηκόντων τους.
Ένας από τους λόγους της ασχήμιας 
της Αθήνας είναι οι πολυκατοικίες, 

ας είμαστε ειλικρινείς. Ωστόσο η 
πολυκατοικία ήταν μια ανάγκη, λόγω της 
τεράστιας εσωτερικής μετανάστευσης 
προηγούμενων δεκαετιών. Για να 
λέμε, όμως, όλη την αλήθεια, οι 
πολυκατοικίες είναι τόσο άσχημες επειδή 
στη συντριπτική τους πλειονότητα είναι 
ασυντήρητες. Κτίρια 50 και 60 ετών που 
δεν έχουν βαφτεί ούτε μια φορά από την 
ημέρα που παραδόθηκαν στους ενοίκους 
τους. 
Όποιος είχε την τύχη να κάνει 
διαχειριστής σε παλιά πολυκατοικία με 
πολλά διαμερίσματα, ξέρει. Αν, μάλιστα, 
οι ιδιοκτήτες την έχουν εγκαταλείψει 
για πολλά χρόνια και τα διαμερίσματα 
νοικιάζονται, ακόμα χειρότερα. Ακόμα και 
μια απλή αλλά αναγκαία απόφαση μπορεί 

να μπλοκάρει.
Επειδή η κρίση... ελικρινίας συνεχίζεται, 
να πούμε ότι η επερχόμενη νομοθετική 
ρύθμιση δεν πρόκειται να μεταμορφώσει 
την Αθήνα. Για να ανακαινιστεί ένα 
κτίριο εκτός από θέληση χρειάζεται και 
χρήμα. Και εκεί μάλλον θα δυσκολευτεί ο 
γνωστός, και όποιος άλλος διαχειριστής 
έχει τη φιλοδοξία να φρεσκάρει την 
πολυκατοικία του.
Σε κάθε περίπτωση, ακόμα και μια, δυο 
πολυκατοικίες να ανακαινιστούν σε ένα 
κάθετο στενό της Δροσοπούλου ή της 
Αχαρνών, για παρέδειγμα, κέρδος θα 
είναι.

Γιάννης Παλιούρης
giannis@notice.gr

ΑΝΑΓΚΑΊΕΣ ΥΠΕΡΕΞΟΥΣΊΕΣ

• Debrief •

> EUROLIFE FFH
ΕΚΠΑΙΔΕΥΤΙΚΉ ΠΡΟΣΟΜΟΊΩΣΗ ΤΗΣ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΉΣ ΑΓΟΡΆΣ 
ΜΕ ΦΟΙΤΗΤΈΣ ΤΟΥ ΟΠΑ
Στη διοργάνωση εκπαιδευτικής πρωτοβου-
λίας προσομοίωσης της ασφαλιστικής αγο-
ράς, η οποία πραγματοποιήθηκε στο πλαίσιο 
του μαθήματος “Αναλογιστικά Ι” προχώρη-
σε η Eurolife FFH σε συνεργασία με το Τμή-
μα Στατιστικής του Οικονομικού Πανεπιστη-
μίου Αθηνών. 
Η πρωτοβουλία έδωσε στους συμμετέχο-
ντες φοιτητές και φοιτήτριες τη δυνατότητα 
να γνωρίσουν στην πράξη τον τρόπο λειτουρ-
γίας μιας σύγχρονης ασφαλιστικής εταιρεί-
ας. Με την ολοκλήρωση της δράσης, στην 
οποία συμμετείχαν 19 φοιτητές και φοιτή-
τριες, η εταιρεία υποδέχθηκε τους συμμετέ-
χοντες στα γραφεία της την Τρίτη 30 Ιουνίου, 
όπου πραγματοποιήθηκε η βράβευσή τους 
για τις επιδόσεις τους.
Η εκπαιδευτική προσομοίωση με τίτλο 
“Insurance Market Simulation Game” είχε 
ως στόχο την αναπαράσταση της λειτουργί-
ας ενός μεγάλου ασφαλιστικού οργανισμού. 
Η δράση σχεδιάστηκε από το Τμήμα Στατι-
στικής του πανεπιστημίου με την αρωγή της 

Eurolife FFH και περιλάμβανε ρεαλιστικές 
δραστηριότητες και επιχειρηματικά σενάρια.

ΑΞΙΑ ΣΤΗΝ ΕΠΕΝΔΥΣΗ  
ΤΩΝ ΝΕΩΝ ΑΝΘΡΩΠΩΝ
Ο Βασίλης Νικηφοράκης, Γενικός Διευθυ-
ντής Οικονομικών Υπηρεσιών, Στρατηγικού 
Σχεδιασμού & MIS της Eurolife FFH, ο οποί-
ος συνέβαλε στο σχεδιασμό της εκπαιδευτι-
κής πρωτοβουλίας και συνεργάστηκε με τις 
ομάδες των φοιτητών καθ’ όλη τη διάρκειά 
της, δήλωσε σχετικά: “Η επαφή των νέων με 

τις πραγματικές συνθήκες της αγοράς απο-
τελεί μια πολύτιμη εμπειρία που συμπληρώ-
νει την ακαδημαϊκή γνώση και προετοιμάζει 
καλύτερα τη νέα γενιά για την επαγγελματι-
κή της πορεία. Χαιρόμαστε ιδιαίτερα που εί-
χαμε την ευκαιρία να δώσουμε ερεθίσματα 
στους επαγγελματίες του αύριο".
Ο Πρύτανης του Οικονομικού Πανεπιστημί-
ου Αθηνών και Καθηγητής στο Τμήμα Στα-
τιστικής, Βασίλης Βασδέκης σχολίασε, με-
ταξύ άλλων: “Η σταθερή προσήλωση του 
Οικονομικού Πανεπιστημίου Αθηνών στην 
εξωστρέφεια και τη σύνδεση της ακαδη-
μαϊκής γνώσης με την αγορά εργασίας με-
τουσιώνεται σε πράξη μέσα από πρωτοπο-
ριακές πρωτοβουλίες, όπως η σημερινή. Η 
συνεργασία του Τμήματος Στατιστικής με την 
Eurolife FFH αποδεικνύει πως η εισαγωγή 
καινοτόμων, βιωματικών διαδικασιών δίνει 
στους φοιτητές και τις φοιτήτριές μας τη μο-
ναδική ευκαιρία να εφαρμόσουν τις γνώσεις 
τους σε πραγματικά επιχειρησιακά σενάρια 
και να αναπτύξουν πολύτιμες δεξιότητες.”
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Business Maker

ΤΟ PLAN B ΑΠΌ TEMU ΚΑΙ SHEIN ΓΙΑ ΤΟΥΣ ΔΑΣΜΟΎΣ ΤΩΝ €3
Οι νέοι ευρωπαϊκοί κανόνες για τα μικροδέμα-
τα δεν έχουν ακόμη δείξει το πραγματικό τους 
αποτύπωμα στην αγορά. Ωστόσο, οι δύο μεγα-
λύτερες κινεζικές πλατφόρμες ηλεκτρονικού 
εμπορίου φαίνεται πως δεν περιμένουν να 
διαπιστώσουν τις συνέπειες στην πράξη. Ήδη 
επεξεργάζονται εναλλακτικά σενάρια, με στό-
χο να διατηρήσουν την ταχύτητα και το χαμηλό 
κόστος που τις έκαναν κυρίαρχες στην ευρω-
παϊκή αγορά. Παράγοντες του κλάδου εκτι-
μούν ότι είναι ακόμη νωρίς για να αποτιμηθεί η 
επίδραση της επιβάρυνσης των €3 στα δέματα 
αξίας έως €150 που εισάγονται από τρίτες χώ-
ρες, ωστόσο αναγκάζει τους μεγάλους παίκτες 
να επανεξετάσουν ολόκληρο το μοντέλο λει-

τουργίας τους. Η Temu έκανε ήδη την πρώτη 
κίνηση, θέτοντας ελάχιστο ύψος παραγγελίας 
στα €20, σε μια προσπάθεια να περιορίσει τον 
αριθμό των μικρών αποστολών. Οι ίδιες πηγές 
θεωρούν ότι η προσαρμογή δεν θα σταματήσει 
εκεί. Αντίθετα, εκτιμούν πως το επόμενο βήμα 
θα είναι η ανάπτυξη ισχυρότερης τοπικής πα-
ρουσίας, είτε μέσω συνεργασιών με εγχώρι-
ους διανομείς και εταιρείες courier είτε μέσω 
δημιουργίας αποθηκών μέσα στην Ελλάδα και 
γενικότερα στην Ευρωπαϊκή Ένωση, περιορί-
ζοντας τις τελωνειακές διαδικασίες. Οι αριθ-
μοί εξηγούν γιατί οι αποφάσεις αυτές έχουν 
τόσο μεγάλο ενδιαφέρον. Πέρυσι οι ασιατικές 
πλατφόρμες πραγματοποίησαν περίπου τέσ-

σερα δισεκατομμύρια παραδόσεις δεμάτων 
στην Ευρώπη. Η μέση παραγγελία διαμορφώ-
θηκε στα €46, ενώ ο συνολικός τζίρος υπολο-
γίζεται στα €160 δισ. Το αποτύπωμά τους στο 
ηλεκτρονικό εμπόριο παραμένει εντυπωσια-
κό. Υπολογίζεται ότι ήδη ελέγχουν περίπου το 
1/5 της ευρωπαϊκής αγοράς e-commerce, με 
ανοδική πορεία. Αυτό σημαίνει ότι κάθε αλ-
λαγή στους κανόνες εισαγωγής δεν επηρεά-
ζει μόνο το κόστος μιας παραγγελίας. Επηρε-
άζει τις εφοδιαστικές αλυσίδες, τις επενδύσεις 
σε logistics και τελικά τον τρόπο με τον οποίο 
οι κινεζικές πλατφόρμες θα επιλέξουν να απο-
κτήσουν πιο μόνιμη παρουσία στις ευρωπαϊ-
κές αγορές.

ΤΟ ΑΓΚΆΘΙ ΣΤΗΝ ΕΓΝΑΤΊΑ ΠΟΥ ΑΠΕΙΛΕΊ ΤΗΝ ΤΡΟΦΟΔΟΣΊΑ 
ΚΑΥΣΊΜΩΝ
Ένα ζήτημα που μέχρι σήμερα παρέμενε κάτω 
από τα ραντάρ της αγοράς καυσίμων, εξελίσ-
σεται σε νέα εστία ανησυχίας για τις εταιρείες 
του κλάδου. Και αυτή τη φορά δεν αφορά ούτε 
τις διεθνείς τιμές του πετρελαίου ούτε την πα-
ραβατικότητα στα πρατήρια, αλλά τη λειτουργία 
της Εγνατίας Οδού. Σύμφωνα με όσα αποκά-
λυψε ο πρόεδρος του ΣΕΕΠΕ, Γιάννης Αλιγιζά-
κης, η παραχώρηση της Εγνατίας στον ιδιωτι-
κό τομέα έφερε στην επιφάνεια ένα πρόβλημα 
που μέχρι πρότινος δεν είχε αντιμετωπιστεί. 
Όπως ανέφερε, η παραχωρησιούχος εταιρεία 
διαπίστωσε ότι οι σήραγγες του αυτοκινητο-
δρόμου δεν διαθέτουν την απαιτούμενη πιστο-
ποίηση ADR για τη διέλευση οχημάτων που 

μεταφέρουν επικίνδυνα φορτία, όπως τα βυ-
τιοφόρα καυσίμων. Εφόσον δεν υπάρξει λύση, 
από το τέλος του έτους η διέλευση των βυτι-
οφόρων από τις συγκεκριμένες σήραγγες δεν 
θα επιτρέπεται. Και εκεί αρχίζουν τα δύσκο-
λα. Οι εναλλακτικές διαδρομές μόνο θεωρη-
τικά αποτελούν λύση. Στην πράξη συνεπάγο-
νται πολύ μεγαλύτερες αποστάσεις, αυξημένο 
μεταφορικό κόστος και, κυρίως, διέλευση βα-
ρέων οχημάτων μέσα από κατοικημένες πε-
ριοχές και μικρούς οικισμούς, εξέλιξη που 
αυξάνει τόσο τον επιχειρησιακό, όσο και τον 
κυκλοφοριακό κίνδυνο. Προκειμένου να απο-
φευχθεί αυτό το σενάριο, προηγήθηκαν συζη-
τήσεις μεταξύ του ΣΕΕΠΕ και της παραχωρη-

σιούχου εταιρείας. Οι δύο πλευρές κατέληξαν 
σε μια πρακτική λύση, η οποία προβλέπει τη 
διέλευση των βυτιοφόρων σε συγκεκριμένες 
χρονικές ζώνες, κυρίως τις πολύ πρωινές 
ώρες, με συνοδεία όπου απαιτείται. Η πρότα-
ση έχει ήδη αποσταλεί στο Υπουργείο Υποδο-
μών και Μεταφορών και αναμένει την τελική 
έγκριση. Μέχρι να ληφθεί η σχετική απόφαση, 
η αγορά παρακολουθεί στενά τις εξελίξεις, κα-
θώς οποιαδήποτε καθυστέρηση θα μπορούσε 
να επηρεάσει την ομαλή τροφοδοσία της Βό-
ρειας Ελλάδας με καύσιμα και να δημιουργή-
σει ένα επιπλέον κόστος σε μια εφοδιαστική 
αλυσίδα που ήδη λειτουργεί με περιορισμέ-
να περιθώρια.

Το κλειδί για να μαθαίνετε τα μυστικά 
της αγοράς ακινήτων, κάθε μέρα 
στο e-mail σας. Με την υπογραφή της

ΚΆΝΤΕ 
ΕΓΓΡΑΦΉ 

ΕΔΏ

https://www.realestatedailysecret.com/
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Business Insight

ΕΥΔΑΠ: Η ΛΕΙΨΥΔΡΊΑ, Η URBAN SERVICES  
ΚΑΙ ΤΑ ΠΡΏΤΑ ΈΡΓΑ
Μία ανακοίνωση, του Υπουργείου 
Περιβάλλοντος και Ενέργειας 
ενεργοποίησε τα αντανακλαστικά 
διορατικών παικτών της αγοράς. Η 
έγκριση από το ΥΠΕΝ χρηματοδότησης 
€16,62 εκατ. για 16 έργα αντιμετώπισης 
της λειψυδρίας, συνιστά το πρώτο 
έμπρακτο ΟΚ της Πολιτείας στην 
κατεύθυνση διαχείρισης ενός τόσο 
σοβαρού προβλήματος.  
Τα έργα εντάσσονται στην Εθνική 
Στρατηγική για τα Ύδατα (Φάση Α’) και 
αφορά εννέα νησιωτικούς δήμους 
και περιοχές της ηπειρωτικής χώρας. 
Περιλαμβάνουν από αντικατάσταση 
παλαιών δικτύων και νέους αγωγούς, 
μέχρι μονάδες αφαλάτωσης και 
απονιτροποίησης όπως και υποδομών 
ύδρευσης. Στόχος, κατ’ αρχήν ο 
περιορισμός των πολύ μεγάλων 
απωλειών νερού - λ.χ. στην Σκόπελο 
η μισή ποσότητα χάνεται λόγω 
παλαιότητας του δικτύου - και η 
ενίσχυση της δυναμικότητας σε περιοχές 
με αυξημένες πιέσεις εποχικά - στην 
Ζάκυνθο η νέα μονάδα επεξεργασίας θα 
καλύπτει τις ανάγκες 20.000 κατοίκων. 
Επίσης, στην Αλόννησο η αφαλάτωση 
χαρακτηρίζεται άμεσης προτεραιότητας.  
Η συσχέτιση των ανωτέρω με την 
ΕΥΔΑΠ είναι έμμεση - ως προς το 
πρόβλημα, δηλαδή τη λειψυδρία 
- όμως η έγκριση του ΥΠΕΝ στη 
χρηματοδότηση αυτών των μικρών 
έργων είναι άμεση, καθώς καταδεικνύει 
την βούληση της κυβέρνησης να βρει 
λύσεις στο πρόβλημα. Και η ΕΥΔΑΠ ως ο 
μεγαλύτερος φορέας, σε εθνικό επίπεδο, 
σχεδόν αποκλειστικός τροφοδότης της 
πρωτεύουσας (και του μεγαλύτερου 
μέρους του λεκανοπεδίου Αττικής) 
έχει κεντρικό ρόλο, ο οποίος και έχει 
αναγνωριστεί και έχει προτεραιοποιηθεί.  
Για τον Ιούλιο έχει προγραμματισθεί 
η κατάθεση στη Ρυθμιστική Αρχή 

Αποβλήτων Ενέργειας και Υδάτων, 
η μελέτη κόστους-οφέλους για την 
εγκατάσταση 2,5 εκατ. έξυπνων 
υδρομέτρων, έργο ύψους €350 εκατ., 
ενώ παράλληλα δρομολογούνται οι 
διαδικασίες για το έργο “Ψυττάλεια 
3.0”, προϋπολογισμού άνω των €500 
εκατ. Σε συνεργασία με την PwC (έχει 
αναλάβει την εκπόνηση της μελέτης) η 
διοίκηση είναι σε επαφές με διεθνείς 
εταιρείες, προκειμένου να επιλέξει 
την καταλληλότερη τεχνολογία και να 
καθορίσει τις απαραίτητες τεχνικές 
προδιαγραφές που ανταποκρίνονται 
στις ελληνικές συνθήκες. Παράλληλα, 
προχωρούν οι διαδικασίες και για το 
φιλόδοξο έργο “Ψυττάλεια 3.0”, που 
αποτελεί μία από τις μεγαλύτερες 
επενδύσεις της EYΔΑΠ. Σύμφωνα με 
τον Χάρη Σαχίνη το έργο εντάσσεται 
στο δεκαετές επενδυτικό πρόγραμμα 
που υλοποιεί η διοίκηση, συνολικού 
προϋπολογισμού €2,5 δισ., κατά τον 
Διευθύνοντα Σύμβουλο της επιχείρησης. 
Κοινός τόπος στην κοινότητα πως 
ακριβώς αυτή η προοπτική (των έργων) 
συνδυαστικά με την... τιμολόγηση του 
προβλήματος (της λειψυδρίας) είχαν 
ως αποτέλεσμα την είσοδο της Urban 
Services στο μετοχικό κεφάλαιο της 
ΕΥΔΑΠ, με την πλευρά Περιστέρη 
να αγοράζει από τον John Paulson 
το ποσοστό συμμετοχής του 9,7% 
στο μ.κ., αρχές Μαρτίου. Στα €10/
μτχ η απόκτηση της θέσης, που μετά 
από λίγες ημέρες ενισχύθηκε με την 
εξαγορά επιπλέον 2,8% από ξένο 
επενδυτικό κεφάλαιο. Η επένδυση του 
ομίλου στον κλάδο κρίσιμων υποδομών 
αποφέρει επαναλαμβανόμενα έσοδα 
μακροπρόθεσμα.
Όπως είχε αναφερθεί σε παλαιότερο 
θέμα του BnB Daily, το ενδεχόμενο 
περαιτέρω αύξησης της συμμετοχής 
δεν μπορεί να αποκλειστεί, θυμίζοντας 

ότι το Υπερταμείο διαθέτει το 11,3%, ενώ 
ποσοστό περίπου 4,8% διατηρεί, εδώ 
και δεκαετία, ο Γιώργος Σαλονίκης. Το 
2025 η διοίκηση διένειμε κέρδη (2024) 
€7,455 εκατ., ενώ το 2026 που δεν θα 
μοιράσει, η χρονιά θεωρείται “ορόσημο” 
λόγω των εξασφαλισμένων επιπλέον 
εσόδων από την εφαρμογή του νέου 
τιμολογιακού πλαισίου. 
Σύμφωνα με αναλυτή (ο οποίος 
παρακολουθεί την ΕΥΔΑΠ) η είσοδος 
στο μ.κ. της ΓΕΚ Τέρνα (μέσω της 
Urban Services) επιβεβαιώνει την 
αλλαγή κατεύθυνσης της επιχείρησης. 
Η εταιρεία δεν αντιμετωπίζεται πλέον 
απλώς ως άλλο ένα κρατικό asset 
που μοιράζει μερίσματα, αλλά ως 
πεδίο μεγάλων κατασκευαστικών 
και επενδυτικών έργων. Για έναν 
όμιλο όπως η ΓΕΚ Τέρνα, το τεράστιο 
επενδυτικό πρόγραμμα της ΕΥΔΑΠ 
αποτελεί προνομιακό πεδίο για την 
ανάληψη νέων συμβάσεων. Η άνοδος 
από τα €7,65 στα €11,46 (σχεδόν 
50%) σε διάστημα τεσσάρων μηνών 
δείχνει πως η κοινότητα τιμολογούσε 
την ΕΥΔΑΠ πολύ χαμηλότερα από την 
πραγματική της αξία. Η δε καταγραφή 
νέων υψηλών 18ετίας την προηγούμενη 
εβδομάδα ενισχύουν την εκτίμηση όσων 
υποστηρίζουν πως ο τίτλος έχει αλλάξει 
πίστα. Αυτό γιατί το έξυπνο χρήμα 
είθισται να ακολουθεί επιχειρηματικούς 
καταλύτες (όπως η ΓΕΚ Τέρνα) και να 
επενδύει στο νέο... επιθετικότερο outlook 
συμμετοχών τους. 
Κάτι που - για την ώρα - δεν έχει συμβεί 
με την ΕΥΑΘ, αλλά αργά ή αργότερα θα 
συμβεί... Στα €1,218 δισ. η αποτίμηση 
της ΕΥΔΑΠ, στα μόλις €164,6 εκατ. της 
ΕΥΑΘ, τεράστιο discount κυρίως λόγω 
της απουσίας μίας... ΓΕΚ Τέρνα από το 
μ.κ. 
Ψαλίδα που θα κλείσει, όταν βρεθεί ο 
διορατικός στρατηγικός επενδυτές. 

https://www.bnbdaily.gr/issues/5C835336-AE1E-4B14-AD33-0E4EC0FB5EB2.pdf
https://www.bnbdaily.gr/issues/5C835336-AE1E-4B14-AD33-0E4EC0FB5EB2.pdf
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1/ Ο ΠΡΟΚΟΠΊΟΥ ΑΝΑΔΙΑΡΘΡΏΝΕΙ 
ΤΟΝ ΕΜΠΟΡΙΚΌ ΤΟΥ ΣΤΌΛΟ
Σε κινήσεις ανανέωσης του στόλου του προχωρά ο γνωστός 
εφοπλιστής Γιώργος Προκοπίου. Ειδικότερα τους τελευταί-
ους πέντε μήνες, έχει πουλήσει 16 παλαιότερα δεξαμενό-
πλοια και παρήγγειλε άλλα 35! Στόχος του business plan είναι 
η ηλικιακή αναβάθμιση του στόλου με πλοία πιο νέα που να 
ανταποκρίνονται στα σύγχρονα standards και παράλληλα να 
διαθέτουν μεγαλύτερη μεταφορική δυναμική…

2/ ΤΟ ΧΡΉΜΑ (ΤΟΥ ΜΎΡΩΝΑ 
ΤΣΑΤΣΆΚΗ) ΔΕΝ ΚΡΎΒΕΤΑΙ
Ο ιδιαίτερα χαμηλού προφίλ Έλληνας εφοπλιστής Μύρων 
Τσατσάκης, έχει μέχρι τώρα καταφέρει να κρατηθεί μακριά 
από τις επικεφαλίδες και τις στήλες των παραναυτιλιακών 
Mέσων ενημέρωσης. Ωστόσο, το χρήμα δεν κρύβεται και 
όταν έχεις δαπανήσει πάνω από $100 εκατομμύρια το τελευ-
ταίο διάστημα σε μία αγορά, που πολλοί πιστεύουν πως είναι 
ακριβή, μαγνητίζεις την προσοχή πολύ κόσμου. Η ναυτιλια-
κή του εταιρεία, Modion Maritime, υλοποιεί ένα συγκροτη-
μένο πρόγραμμα ανάπτυξης, έχοντας ήδη ολοκληρώσει την 
τρίτη της εξαγορά για το τρέχον έτος. Πρόκειται για το χωρη-
τικότητας 92.500 dwt φορτηγό πλοίο, Yangze 905, κατασκευ-
ής 2010. Αν και οι οικονομικές λεπτομέρειες της συναλλαγής 
δεν δημοσιοποιήθηκαν, διεθνείς οίκοι αναλύσεων εκτιμούν 
την εμπορική αξία του συγκεκριμένου post-panamax μετα-
ξύ $15,8 και $17,7 εκατομμυρίων. Με την ενσωμάτωση του 
πλοίου, η οποία αναμένεται εντός του μήνα, ο ελεγχόμενος 
στόλος της εταιρείας αυξάνεται στα 21 πλοία, εκ των οποίων 
τα 15 είναι bulkers και τα δύο χημικά δεξαμενόπλοια. 
Η επιχειρηματική προσέγγιση του εφοπλιστή βασίζεται στα-
θερά στην αξιοποίηση μεταχειρισμένων πλοίων kamsarmax 
και post-panamax μέσης ηλικίας, χωρίς να στρέφεται σε 
νέες ναυπηγήσεις. Συμπεριλαμβανομένων πέντε ακόμη πα-
ρόμοιων πλοίων που αποκτήθηκαν την τελευταία διετία, η 
συνολική δαπάνη ξεπερνά τα $100 εκατομμύρια, καταγράφο-
ντας καθαρή επέκταση, καθώς στο ίδιο διάστημα πωλήθη-
κε μόλις ένα panamax κατασκευής 1998. Παράλληλα, το γε-
γονός ότι το σύνολο των ιδιόκτητων πλοίων της οικογένειας 
Τσατσάκη θεωρείται απαλλαγμένο από χρέη, προσδίδει στην 
εταιρεία ένα ισχυρό πλεονέκτημα χρηματοοικονομικής στα-
θερότητας. Και αποκαλύπτει, βέβαια, και το εύρος της ρευ-
στότητας που διαθέτει ο Τσατσάκης.

BnSECRET Editorial
RATIONALITY BREAKS
Παρακολουθώντας το φετι-
νό Παγκόσμιο Κύπελλο Πο-
δοσφαίρου, ένα κοινό χαρα-
κτηριστικό, που έχουν όλοι οι 
αγωνές, είναι οι αποδοκιμα-
σίες των φιλάθλων, όταν έρ-
χεται η ώρα του Hydration 
Break (ένα στη μέση κάθε 
ημιχρόνου). 
Και η πολύ μεγάλη συζήτηση, 
που έχει σηκωθεί παντού για 
αυτά τα διαλείμματα. 
Οι φίλαθλοι γκρινιάζουν, διό-
τι διακόπτεται το θέαμα και η 
ροή του αγώνα και άπαντες 
κατηγορούν την FIFA ότι οι 
καιρικές και κλιματικές συν-
θήκες δεν είναι ασφυκτικές 
σε όλους τους αγώνες, ώστε 
να απαιτείται αυτό το διάλειμ-
μα, αλλά ότι το κάνει καθαρά 
για εμπορικούς σκοπούς (βλ. 
διαφημίσεις).
Η αλήθεια είναι πως έτσι συν-
δυάζεται το τερπνόν μετά του 
ωφελίμου. Δηλαδή, και οι πο-
δοσφαιριστές να ξεκουρά-
ζονται και να υπάρχουν και 
έσοδα.
Και, για να υπάρχουν έσο-
δα, πρέπει να είναι προγραμ-
ματισμένα αυτά τα διαλείμ-
ματα, ιδανικά σε όλους τους 
αγώνες.
Όπως και έχει συμβεί, δεδο-
μένου ότι η παγκόσμια ομο-
σπονδία δεν θέλει να πάθει ό,τι 
έπαθε στο mundial του Κατάρ, 
με το Fox, που είχε τα δικαιώ-
ματα μετάδοσης για τις Ηνω-
μένες Πολιτείες. Τότε, που οι 
θερμοκρασίες δεν απαιτού-
σαν διαλείμματα ενυδάτωσης, 

το κανάλι, όμως, έχασε ουκ 
ολίγα χρήματα έτσι, πήγε δι-
καστικά την FIFA, και η ομο-
σπονδία έσπευσε σε συμβιβα-
σμό, ο οποίος την υποχρέωσε 
σε hydration breaks σε όλους 
τους αγώνες, ανεξαρτήτως 
κλιματικών συνθηκών (πλέον 
του ότι έδωσε πάλι τα δικαιώ-
ματα στο Fox, και μάλιστα στο 
1/3 του τιμήματος σε σχέση με 
αυτά του Κατάρ).
Όμως, όλοι όσοι γκρινιάζουν 
για εμπορευματοποίηση του - 
ούτως ή άλλως - εμπορευμα-
τοποιημένου αθλήματος, ξε-
χνούν κάτι: Ότι τα διαλείμματα 
αυτά είναι σωτήρια για τους 
ποδοσφαιριστές, οι οποίοι τα 
έχουν δει κυριολεκτικά όλα 
και έχουν εξαντλήσει τις αντο-
χές τους και φέτος, ειδικά όσοι 
παίζουν στα μεγάλα ευρωπα-
ϊκά πρωταθλήματα. Και, επι-
πλέον, μια πρώτης τάξης ευ-
καιρία για τους προπονητές να 
δώσουν οδηγίες και να ανα-
κατέψουν την τράπουλα, αν 
δουν ότι κάτι δεν πάει καλά.
Είναι, λοιπόν, αυτά τα διαλείμ-
ματα, εκτός από ενυδάτωσης, 
και λογικής. 
Άλλωστε, αρχίστε να τα συ-
νηθίζετε, διότι είναι θέμα 1-2 
ετών να δούμε να καθιερώ-
νονται σε όλους τους αγώ-
νες ποδοσφαίρου, κάθε 
διοργάνωσης.
Απλά πράγματα.  

Νεκτάριος B. Νώτης
nectarios@notice.gr
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