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> QUALCO GROUP
ΟΙ ΝΈΕΣ ΣΥΝΕΡΓΑΣΊΕΣ ΜΕ ΔΕΗ ΡΟΥΜΑΝΊΑΣ ΚΑΙ THAMES WATER 
- ΠΡΟΣΘΉΚΗ 7 ΝΈΩΝ ΔΙΕΘΝΏΝ ΠΕΛΑΤΏΝ ΣΤΟ ΕΞΆΜΗΝΟ
Τη στρατηγική συνέχιση της ανάπτυξης με 
επίκεντρο την Τεχνητή Νοημοσύνη, την πε-
ραιτέρω διεθνοποίηση και τη διατήρηση 
σταθερής μερισματικής πολιτικής, ανέδει-
ξε η Τακτική Γενική Συνέλευση της Qualco 
Group. Η διοίκηση επαναβεβαίωσε το 
guidance για το 2026, παρά το αβέβαιο μα-
κροοικονομικό περιβάλλον, ενώ παράλλη-
λα παρουσίασε την πρόοδο σε επίπεδο νέων 
πελατών, τεχνολογικών λύσεων και εταιρι-
κών συνεργασιών.
Στο πλαίσιο της ΓΣ, ο Group Executive 
Chairman, Ορέστης Τσακαλώτος, υπογράμ-
μισε ότι ο όμιλος επενδύει σε τεχνολογικές 
βάσεις με ορίζοντα την επόμενη δεκαετία, 
σημειώνοντας ότι η Τεχνητή Νοημοσύνη 
αποτελεί ήδη ενεργό μέρος της επιχειρησι-
ακής λειτουργίας και όχι μελλοντική προσ-
δοκία. Όπως ανέφερε, η στρατηγική αυτή 
εδράζεται σε μακροχρόνια αξιοποίηση δε-
δομένων, λειτουργικά προϊόντα στην αγορά 
και θεσμικές συνεργασίες. 

ΕΜΠΟΡΙΚΗ ΑΝΑΠΤΥΞΗ  
ΚΑΙ ΔΙΕΘΝΗΣ ΕΠΕΚΤΑΣΗ
Από την πλευρά του, ο CEO της Qualco 
Group, Μιλτιάδης Γεωργαντζής, παρουσί-
ασε την εμπορική πορεία του ομίλου, ανα-
φέροντας την προσθήκη επτά νέων διεθνών 
πελατών στο α' εξάμηνο του 2026, εκ των 
οποίων οι τέσσερις προέρχονται από την 
Μέση Ανατολή. Παράλληλα, έκανε λόγο για 
έναρξη επέκτασης στην ασιατική αγορά, με 
εμπορικές συνεργασίες σε Καμπότζη και 
Ινδονησία.
Ο ίδιος τόνισε ότι η στρατηγική ανάπτυξης 
στηρίζεται έντονα στην Τεχνητή Νοημοσύ-
νη, με την ανάπτυξη προϊόντων όπως το ML 
Studio και την πλατφόρμα Agenly, η οποία 
αναμένεται να λανσαριστεί εμπορικά τον Σε-
πτέμβριο. Επιπλέον, προαναγγέλθηκε η δι-
άθεση του agentic AI studio στο β' τρίμηνο, 
ενώ η χρήση εργαλείων ΑΙ στην παραγωγή 
λογισμικού έχει ήδη φτάσει στο 50%, με στό-
χο το 90% έως το τέλος του έτους.

ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΕΣ ΚΑΙ ΨΗΦΙΑΚΟΣ 
ΜΕΤΑΣΧΗΜΑΤΙΣΜΟΣ
Ο Αναπληρωτής CEO, Γιώργος Κάζος, 
αναφέρθηκε στις διεθνείς συνεργασίες 

του ομίλου, σημειώνοντας ότι στην Ρου-
μανία βρίσκονται σε εξέλιξη διαπραγ-
ματεύσεις για συμφωνία-πλαίσιο με την 
PPC Ρουμανίας, ενώ η συνεργασία με την 
Thames Water αναμένεται να ξεκινήσει 
τον Σεπτέμβριο.
Παράλληλα, υπογράμμισε την πρόοδο στον 
ψηφιακό μετασχηματισμό, με την ανάπτυξη 
in-house συστημάτων Τεχνητής Νοημοσύ-
νης για την υποστήριξη διαδικασιών εξυπη-
ρέτησης και διαχείρισης πελατών, στοιχείο 
που ενισχύει περαιτέρω την επιχειρησιακή 
αποδοτικότητα του ομίλου.

QQUANT 
Ο CEO της QQuant, Νίκος Βαρδαραμάτος, 
παρουσίασε τη δραστηριότητα της εταιρείας 
στη διαχείριση επικοινωνιών με δανειολή-
πτες μέσω τηλεφωνικών και ψηφιακών κα-
ναλιών, αξιοποιώντας τεχνολογίες ΑΙ για την 
ενίσχυση της αποδοτικότητας και της κλίμα-
κας λειτουργίας.
Παράλληλα, ανακοινώθηκε η συμμετο-

χή της εταιρείας σε φορέα επαναμίσθωσης 
που στοχεύει στην αποτροπή εξώσεων και 
στη στήριξη της πρώτης κατοικίας, στοιχείο 
που εντάσσεται στη στρατηγική κοινωνικής 
υπευθυνότητας του ομίλου.

ΜΕΡΙΣΜΑ & ΝΕΟ ΜΕΛΟΣ ΣΤΟ ΔΣ
Η εταιρεία πρότεινε τη διανομή μερίσμα-
τος ύψους €3,115 εκατ., που αντιστοιχεί στο 
89% των καθαρών κερδών, υπογραμμίζο-
ντας τη συνέπεια στη μερισματική της πο-
λιτική και την έμφαση στην απόδοση προς 
τους μετόχους.
Παράλληλα, εγκρίθηκε η εκλογή της Νικο-
λέττας Φούσκα ως νέου μέλους του Διοι-
κητικού Συμβουλίου, καθώς και πρόγραμ-
μα μακροπρόθεσμων κινήτρων για έκδοση 
έως 6 εκατ. μετοχών για εργαζομένους και 
μέλη του ΔΣ, εξαιρουμένων του Προέδρου 
του Δ.Σ και του CEO.

Μάριος Δελατόλας
marios@notice.gr

Μιλτιάδης Γεωργαντζής, CEO, Qualco Group
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> KOHL’S
ΕΠΙΣΤΡΟΦΉ ΣΤΙΣ ΡΊΖΕΣ ΓΙΑ ΝΑ ΑΝΑΚΤΉΣΕΙ 
ΠΕΛΆΤΕΣ ΚΑΙ ΠΩΛΉΣΕΙΣ

> ΔΑΪΟΣ ΠΛΑΣΤΙΚΑ
ΑΝΟΔΙΚΑ ΚΑΙ  
ΤΟ 2026 ΜΕ ΌΠΛΟ 
ΤΙΣ ΕΞΑΓΩΓΈΣ

Σε μια περίοδο που τα πολυκαταστήματα 
αντιμετωπίζουν αυξανόμενες προκλήσεις 
και οι καταναλωτές περιορίζουν τις προαι-
ρετικές δαπάνες τους, η Kohl's επιχειρεί να 
επανέλθει στη στρατηγική που την ανέδει-
ξε, δηλαδή την ισχυρή σχέση με τη μεσαία 
τάξη μέσω ανταγωνιστικών τιμών, εκπτωτι-
κών κουπονιών και του προγράμματος επι-
βράβευσης Kohl's Cash. Όπως δήλωσε στο 
CNBC ο CEO Michael Bender, βασική προ-
τεραιότητα είναι η σαφής στόχευση του πε-
λάτη, η προσφορά υψηλής αξίας και η βελτί-
ωση της εμπειρίας στα φυσικά καταστήματα.

ΤΙ ΠΗΓΕ ΛΑΘΟΣ
Σύμφωνα με τον αναλυτή της Gordon 
Haskett, Chuck Grom, η Kohl's αποξένωσε 
το βασικό πελατολόγιό της όταν τροποποίη-
σε τη γκάμα των προϊόντων της, περιόρισε τη 
χρήση εκπτωτικών κουπονιών και απομα-
κρύνθηκε από τα προϊόντα ιδιωτικής ετικέ-
τας, επιχειρώντας να υιοθετήσει διαφορετι-

κό μοντέλο λιανεμπορίου. Ο Michael Bender 
συμφώνησε ότι η στρατηγική αυτή οδήγησε 
σε χρόνια στασιμότητα των πωλήσεων και 
παραδέχθηκε ότι η εταιρεία “σταμάτησε να 
ακούει τον πελάτη”. Ως αποτέλεσμα, ανταγω-
νιστές όπως η Walmart και η T.J. Maxx ενί-
σχυσαν τη θέση τους, ενώ η ανάπτυξη του 
Amazon αύξησε περαιτέρω τις πιέσεις.

ΣΕ ΤΙ ΘΑ ΕΠΙΚΕΝΤΡΩΘΕΙ
Από τα τέλη του 2025, ο Bender έχει θέσει 
ως στόχο την επιστροφή στα χαρακτηριστι-
κά που την έκαναν επιτυχημένη:
•	 προϊόντα ιδιωτικής ετικέτας
•	 ανταγωνιστικές τιμές
•	 εκπτωτικά κουπόνια
•	 μια απλή εμπειρία αγορών
Στα πιο πρόσφατα οικονομικά αποτελέσματα, η 
εταιρεία κατέγραψε την καλύτερη επίδοση συ-
γκρίσιμων πωλήσεων των τελευταίων τεσσά-
ρων ετών, ενώ τα έσοδα έφθασαν τα $3 δισ.
Παράλληλα, η Kohl's επιδιώκει να προσελ-

κύσει νεότερους καταναλωτές μέσω των κα-
ταστημάτων Sephora που λειτουργούν εντός 
των πολυκαταστημάτων της. Σύμφωνα με 
αναλυτές, η συνεργασία συμβάλλει τόσο στην 
αύξηση των πωλήσεων όσο και στην προ-
σέλκυση της Generation Z.
Παρά τα πρώτα θετικά σημάδια, οι αναλυ-
τές εκτιμούν ότι η ανάκαμψη θα απαιτήσει 
χρόνο. Ο Michael Bender εμφανίζεται αισι-
όδοξος, επισημαίνοντας ότι η εταιρεία κινεί-
ται πλέον προς τη σωστή κατεύθυνση, χωρίς 
όμως να έχει ολοκληρώσει ακόμη την προ-
σπάθεια επιστροφής της στην ανάπτυξη.

Michael 
Bender, 
CEO, Kohl's

Σε φάση ανάπτυξης βρίσκεται η Δάιος Πλα-
στικά παρά την κρίση στην Μέση Ανατολή και 
τις διαταραχές στις εφοδιαστικές αλυσίδες. Ο 
λόγος είναι ότι, πάνω από το 70% του τζίρου 
της κατευθύνεται προς το εξωτερικό.
Εκτός από την αγορά του Ισραήλ, η εταιρεία 
εξάγει προϊόντα της σε Νότια Αφρική, Αμερι-
κή και σε όλη την Ευρώπη. Ωστόσο, ο πόλε-
μος στην Μέση Ανατολή και στην Ουκρανία, 
σε συνδυασμό με την επιβολή δασμών στα 
εισαγόμενα προϊόντα στις ΗΠΑ, έχουν εκτο-
ξεύσει το κόστος πρώτων υλών, οδηγώντας 
τη διοίκηση σε αναπροσαρμογή της τιμολο-
γιακής της πολιτικής, καθώς η συγκράτηση 
των εξόδων κρίνεται απαραίτητη.

ΕΚΤΙΜΗΣΕΙΣ ΑΝΑ ΔΡΑΣΤΗΡΙΟΤΗΤΑ
Σχετικά με την πορεία για την τρέχουσα 
χρήση:

•	 Σε ό,τι αφορά τον τομέα της βιομηχανικής 
παραγωγής, η διοίκηση στοχεύει σε επέ-
κταση των εξαγωγών της στις ήδη υφι-
στάμενες αγορές και σε επέκταση σε νέες

•	 Η ξενοδοχειακή μονάδα στην Θεσσαλο-
νίκη αναμένεται να παρουσιάσει σταθε-
ρότητα στον κύκλο εργασιών, ωστόσο 
λόγω των έντονων διακυμάνσεων στη 
ζήτηση που κυρίως οφείλονται σε εξω-
γενείς παράγοντες, δεν δύναται στην πα-
ρούσα φάση να ποσοτικοποιηθεί με σχε-
τική βεβαιότητα

•	 Η ξενοδοχειακή μονάδα της θυγατρι-
κής, Hellas Holiday Hotels, παρουσίασε 

κατά το 2025 αυξημένο κύκλο εργασιών 
σε ποσοστό 8,55%, γεγονός που οφείλε-
ται κυρίως σε αύξηση των τιμών πωλή-
σεων σε σχέση με το 2024. Για το 2026, 
με βάση τα τρέχοντα δεδομένα και τις 
υπάρχουσες προκρατήσεις για τους κα-
λοκαιρινούς μήνες - και παρά την αρ-
χική επιφύλαξη λόγω των πρόσφα-
των γεωπολιτικών εξελίξεων στο Ιράν 
- υπάρχει συγκρατημένη αισιοδοξία για 
βελτιωμένες επιδόσεις

Νίκος Ταμπακόπουλος
nicolas@notice.gr
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> BUSINESS UPDATE – POWERED BY EATE
Η ΝΈΑ ΧΡΗΜΑΤΟΔΌΤΗΣΗ ΑΠΌ ΤΗΝ LOGGERHEAD VENTURES, 
ΠΌΤΕ ΈΡΧΕΤΑΙ ΤΟ 3ο FUND ΤΟΥ UNI.FUND ΚΑΙ ΟΙ ΤΟΜΕΊΣ ΠΟΥ 
ΣΚΑΝΆΡΕΙ ΤΟ BIG PI ΓΙΑ ΕΠΕΝΔΎΣΕΙΣ

Νέα χρηματοδότηση με τη συμμετοχή 
της  Loggerhead  Ventures  και την επανε-
πένδυση της One Planet Capital εξασφάλισε 
η Perceptual Robotics.
Η Perceptual Robotics αξιοποιεί αυτόνομα 
drones και Τεχνητή Νοημοσύνη για να αυτο-
ματοποιήσει τη διαδικασία επιθεώρησης ανε-
μογεννητριών, μετατρέποντας μια χρονοβόρα 
και υψηλού ρίσκου διαδικασία σε ένα ταχύτε-
ρο και πιο αξιόπιστο σύστημα λήψης αποφάσε-
ων. Η πλατφόρμα συλλέγει δεδομένα υψηλής 
ακρίβειας, εντοπίζει και ταξινομεί φθορές και 
παραδίδει ολοκληρωμένες αναφορές εντός 
48 ωρών, ενώ παρέχει εργαλεία ιεράρχησης 
επισκευών και εκτίμησης κόστους, επιτρέπο-
ντας στους διαχειριστές αιολικών πάρκων να 
παρεμβαίνουν έγκαιρα και στοχευμένα. Η τε-
χνολογία της Perceptual Robotics έχει ήδη 
εφαρμοστεί σε ευρεία κλίμακα, με χιλιάδες 
επιθεωρήσεις ανεμογεννητριών και περισ-
σότερες από 1 εκατομμύριο εικόνες να έχουν 
αναλυθεί μέσω της τεχνητής της νοημοσύνης.

NEPTUNE ZERO: ΕΞΑΣΦΑΛΙΣΕ 
ΕΠΕΝΔΥΣΗ €500.000
Την εξασφάλιση επένδυσης ύψους €500.000 
ανακοίνωσε η ελληνική deep-tech startup 
Neptune Zero, που αναπτύσσει λύσεις Τε-
χνητής Νοημοσύνης για τη βελτιστοποίηση 
της απόδοσης των πλοίων και την αυτοματο-
ποίηση των ναυτιλιακών αναφορών.
Το Corallia Ventures TT ΑΚΕΣ ηγήθηκε του 
γύρου χρηματοδότησης, με τη συμμετοχή και 
ιδιωτών επενδυτών (angel investors).
Η Neptune Zero αναπτύσσει μία ολοκληρωμέ-
νη λύση που περιλαμβάνει ΙοΤ εξοπλισμό επί 
του πλοίου, edge computing και cloud-based 
analytics, με στόχο την αυτοματοποίηση των 
ναυτιλιακών αναφορών και τη βελτίωση της 
απόδοσης του στόλου σε πραγματικό χρόνο.
Η πλατφόρμα της συλλέγει και επαληθεύει τα 
δεδομένα με τη χρήση αλγορίθμων τεχνητής 
νοημοσύνης, ενώ δημιουργεί αυτόματα ημε-
ρήσιες αναφορές και παρέχει σε πραγματικό 
χρόνο αναλυτικά στοιχεία για τον στόλο, εξα-
λείφοντας χειροκίνητες διαδικασίες και επι-
τρέποντας τη λήψη αποφάσεων βάσει των 
δεδομένων.

Με την αντικατάσταση των επιρρεπών σε 
σφάλματα και χρονοβόρων διαδικασιών, η 
Neptune Zero μειώνει σημαντικά τον διοικη-
τικό φόρτο, βελτιώνοντας παράλληλα την ακρί-
βεια των δεδομένων και τη συμμόρφωση με 
κανονισμούς.

ΑΠΟ ΤΙΣ START-UPS ΣΤΙΣ 
SCALE-UPS
Το ελληνικό οικοσύστημα νεοφυών επιχει-
ρήσεων εξελίσσεται σήμερα σε μια οικονομία 
που αποτιμάται σε περισσότερα από $8 δισ. δο-
λάρια. Τα τελευταία στοιχεία της ετήσιας έκ-
θεσης του Found.ation μαρτυρούν μια αγορά 
που αρχίζει να αποκτά κρίσιμη μάζα και σαφή 
χαρακτηριστικά οικοσυστήματος. Ο αριθμός 
των εταιρειών που περνούν από το στάδιο 
της startup σε αυτό της scale-up έχει υπερ-
τριπλασιαστεί από το 2018. Όπως επισήμανε η 
Διευθύνουσα Σύμβουλος της Ελληνικής Ανα-
πτυξιακής Τράπεζας Επενδύσεων, Αντιγόνη 
Λυμπεροπούλου, στο newmoney.gr πρόκει-
ται για το αποτέλεσμα πολλών παραγόντων 
που συνέπεσαν στον χρόνο. “Τα κεφάλαια εί-
ναι σημαντικά, αλλά δεν είναι το πιο σημαντι-
κό. Είναι ο συνδυασμός: ρυθμιστικό πλαίσιο, 
άνοιγμα αγορών και αλλαγή νοοτροπίας”.
Στην ίδια κατεύθυνση, καθοριστικό ρόλο έπαι-
ξε η εμπειρία της κρίσης, αλλά και η επαφή 
με το εξωτερικό. “Η κρίση μάς μάζεψε και 
μας έκανε πιο ανθεκτικούς”, ανέφερε, ενώ 
για τη συμβολή της διασποράς πρόσθεσε: “Τα 
παιδιά που έφυγαν στο εξωτερικό γύρισαν 
με εμπειρίες και έγινε ένα μπόλιασμα στο 
οικοσύστημα”.

HALCYON EQUITY PARTNERS: 
ΣΤΡΑΤΗΓΙΚΗ ΕΠΕΝΔΥΣΗ  
ΣΤΗΝ AMCO
Το Halcyon Equity Partners S.C.A. SICAR ανα-
κοίνωσε στρατηγική επένδυση στην AMCO 
A.Β.Ε.Ε., μία από τις πλέον δυναμικές ελλη-

νικές εταιρείες στον τομέα των ITS (Intelligent 
Transport Systems), Μικροκινητικότητας και 
Έξυπνων Πόλεων, όπως σημειώνεται σε σχε-
τική ανακοίνωση. 
Η επένδυση αυτή εντάσσεται στην ευ-
ρύτερη στρατηγική του Halcyon Equity 
Partners  "Invest in the Best of Greece", βα-
σιζόμενη στην ισχυρή τεχνογνωσία της AMCO, 
στον εξωστρεφή προσανατολισμό της και στις 
σημαντικές προοπτικές διεθνούς ανάπτυξης 
της.
Η AMCO διαθέτει σύγχρονο εργοστάσιο στην 
Κόρινθο, εξοπλισμένο με μηχανήματα αυ-
τοματοποίησης παραγωγής ηλεκτρονικών 
συστημάτων για την την εξ’ ολοκλήρου κα-
τασκευή και υποστήριξη ηλεκτρονικών συ-
σκευών. Οι γραμμές παραγωγής της εταιρείας 
έχουν σαν κυριότερα χαρακτηριστικά την ικα-
νότητα τοποθέτησης πολύπλοκων ηλεκτρονι-
κών εξαρτημάτων με υψηλή ακρίβεια, ταχύ-
τητα παραγωγής και πολλαπλούς ποιοτικούς 
ελέγχους.

ΝΙΚΟΣ ΠΑΠΑΘΑΝΑΣΗΣ: ΣΤΟ 100% 
Η ΑΠΟΡΡΟΦΗΣΗ ΤΩΝ ΔΑΝΕΙΩΝ 
ΤΟΥ ΤΑΜΕΙΟΥ ΑΝΑΚΑΜΨΗΣ
“Η Ελλάδα ολοκληρώνει το δανειακό σκέλος 
του Ταμείου Ανάκαμψης με 100% απορρόφη-
ση, χωρίς να αλλάξει ο σχεδιασμός και σύμ-
φωνα με τα όσα είχαν εγκριθεί από το ECOFIN 
του περασμένου Δεκεμβρίου”, υπογράμμισε ο 
Αναπληρωτής Υπουργός Εθνικής Οικονομίας 
και Οικονομικών, Νίκος Παπαθανάσης, κατά 
τη διάρκεια της συνέντευξης Τύπου που πραγ-
ματοποιείται σε τριμηνιαία βάση για την πορεία 
υλοποίησης του συνόλου των χρηματοδοτι-
κών εργαλείων του χαρτοφυλακίου του.
Η Ελληνική Αναπτυξιακή Τράπεζα Επενδύσε-
ων ολοκλήρωσε με επιτυχία το πρόγραμμα Q 
Equity συνολικού ύψους €500 εκατ. Οι συνο-
λικές δεσμεύσεις της ΕΑΤΕ σε 42 επενδυτικά 
σχήματα ανέρχονται στα €1,315 δισ. Το σύνολο 
των κεφαλαίων υπό διαχείριση των επενδυ-
τικών σχημάτων ανέρχεται σε € 2,93 δισ. ενώ 
καταγράφονται 261 επενδύσεις στο χαρτοφυ-
λάκιο τους.
Η Διευθύνουσα Σύμβουλος της Ελληνικής 
Αναπτυξιακής Τράπεζας Επενδύσεων, Αντι-
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γόνη Λυμπεροπούλου, ανέφερε: “Μετά την 
ολοκλήρωση του αρχικού προγράμματος Q 
Equity ύψους €400 εκατ., η ΕΑΤΕ ανέλαβε τη 
διαχείριση πρόσθετου ποσού €100 εκατ. από 
πόρους του Ταμείου Ανάκαμψης και Ανθεκτι-
κότητας. Το πρόγραμμα ολοκληρώθηκε επιτυ-
χώς με αύξηση των συνολικών δεσμεύσεων 
της ΕΑΤΕ σε 5 επενδυτικά σχήματα.  Συνολικά 
οι δεσμεύσεις της ΕΑΤΕ σε 42 επενδυτικά σχή-
ματα ανέρχονται σε €1,315 δισ. ενώ το σύνο-
λο των υπό διαχείριση κεφαλαίων αυτών των 
σχημάτων ανέρχεται σε €2,93 δισ.”.

FUNDS FOR GROWTH: 
ΟΙ ΕΛΛΗΝΙΚΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ 
ΘΑ ΜΕΓΑΛΩΣΟΥΝ ΜΟΝΟ 
ΜΕΣΑ ΑΠΟ ΕΠΕΝΔΥΣΕΙΣ ΚΑΙ 
ΜΑΚΡΟΠΡΟΘΕΣΜΟ ΣΧΕΔΙΑΣΜΟ
Την ανάγκη οι ελληνικές επιχειρήσεις να με-
γαλώσουν, να επενδύσουν και να αποκτή-
σουν  ισχυρότερη εταιρική δομή  ανέδειξε 
ο Δρ. Νικόλαος Καραμούζης, επικεφαλής του 
SMERC και πρόεδρος της Grant Thornton, 
κατά τη διάρκεια της συζήτησης με τίτλο 
“Funds for Growth - Πώς οι επενδύσεις δη-
μιουργούν πολλαπλασιαστική αξία”, στο πλαί-
σιο του 2ου Οικονομικού Συνεδρίου της “Ημε-
ρησίας”, σε συνεργασία με το OPENTV και το 
“Έθνος”, με τίτλο “Ο κόσμος σε μετάβαση - Η 
Ελλάδα, η νέα γεωοικονομία και η επόμενη 
μέρα των επενδύσεων”. 
Στη συζήτηση που συντόνισε η Διευθύνουσα 
Σύμβουλος της Ελληνικής Αναπτυξιακής Τρά-
πεζας Επενδύσεων, Αντιγόνη Λυμπεροπού-
λου, συμμετείχε και ο Διευθύνων Σύμβουλος 
της EOS Capital Partners, Απόστολος Ταμβα-
κάκης, ο οποίος από τη δική του πλευρά επι-
σήμανε πως οι επενδύσεις του ελληνικού οι-
κοσυστήματος αναπτυξιακών funds, το οποίο 
ξεκίνησε στα μέσα του 2018, θα ξεπεράσουν 
τα €6 δισ. τα επόμενα 2-3 χρόνια από περίπου 
€3 δισ. σήμερα.

ΕΛΛΑΔΑ–ΙΣΡΑΗΛ: ΜΗΝΥΜΑ 
ΣΤΡΑΤΗΓΙΚΗΣ ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΑΣ 
ΣΤΟ MARE MED III ATHENS 
CONFERENCE 2026
Η Αθήνα βρέθηκε στο επίκεντρο της νέας 
στρατηγικής αρχιτεκτονικής της Ανατολικής 
Μεσογείου, καθώς υπουργοί, κυβερνητικοί 
αξιωματούχοι, επενδυτές και διεθνείς επι-
χειρηματικοί ηγέτες από την Ελλάδα, το Ισ-
ραήλ και την Κύπρο συμμετείχαν στο MARE 
MED III Athens Conference 2026, που πραγ-
ματοποιήθηκε την Τρίτη 12 Μαΐου στο ξενο-

δοχείο Brown Acropol. Στο συνέδριο συμ-
μετείχε και ο Πρόεδρος της ΕΑΤΕ, Δρ. Χάρης 
Λαμπρόπουλος.
Σε μια περίοδο σημαντικών γεωπολιτικών 
ανακατατάξεων στις διεθνείς εμπορικές, ενερ-
γειακές και μεταφορικές διαδρομές, το συνέ-
δριο ανέδειξε τη διαρκώς ενισχυόμενη στρα-
τηγική σύγκλιση Ελλάδας και Ισραήλ, καθώς 
και τον αυξανόμενο ρόλο της Ανατολικής Με-
σογείου ως γεωπολιτικού, ενεργειακού και 
εμπορικού κόμβου που συνδέει την Ευρώπη, 
τη Μέση Ανατολή και την Ινδία μέσω του Οικο-
νομικού Διαδρόμου IMEC (India–Middle East–
Europe Economic Corridor).

AKRITAS: ΣΤΟΧΟΣ  
Ο ΔΙΠΛΑΣΙΑΣΜΟΣ ΜΕΓΕΘΟΥΣ  
ΤΑ ΕΠΟΜΕΝΑ ΧΡΟΝΙΑ  
ΜΕ ΤΗ ΣΤΗΡΙΞΗ ΤΗΣ ELIKONOS
Στον διπλασιασμό του μεγέθους της τα επόμε-
να χρόνια στοχεύει η Akritas, αξιοποιώντας 
το επενδυτικό πρόγραμμα που υποστηρίζει η 
Elikonos Capital μετά την είσοδό της στο μετο-
χικό κεφάλαιο της βιομηχανίας ξύλου.
Όπως ανέφερε ο Managing Partner της 
Elikonos Capital, Τάκης Σολωμός, η εταιρεία 
διαθέτει ισχυρές προοπτικές ανάπτυξης, τόσο 
λόγω της ηγετικής της θέσης στην ελληνική 
αγορά, όσο και εξαιτίας της αυξανόμενης ζή-
τησης που δημιουργεί η ενίσχυση της οικο-
δομικής δραστηριότητας στην Ελλάδα και το 
εξωτερικό.
Σήμερα η Akritas καταγράφει κύκλο εργα-
σιών που διαμορφώνεται μεταξύ €40 - €45 
εκατ., ενώ το EBITDA υπερβαίνει τα €5 εκατ. 
Η εταιρεία κατέχει περίπου το 50% της ελληνι-
κής αγοράς μοριοσανίδας και επενδεδυμένης 
μοριοσανίδας, αποτελώντας τη μοναδική βιο-
μηχανία παραγωγής του συγκεκριμένου προ-
ϊόντος στην Ελλάδα.
Η επένδυση της Elikonos πραγματοποιήθηκε 
μέσω του επενδυτικού κεφαλαίου Elikonos 3 
S.C.A. SICAV-RAIF και συνοδεύτηκε από αύ-
ξηση μετοχικού κεφαλαίου, η οποία έχει ως 
στόχο να υποστηρίξει το επόμενο αναπτυξια-
κό στάδιο της εταιρείας. Η Elikonos διατηρεί 
σημαντική μειοψηφική συμμετοχή, η οποία 
ανέρχεται στο 49,9%, επιλέγοντας να λειτουρ-
γήσει ως στρατηγικός επενδυτής χωρίς να με-
ταβάλει το υφιστάμενο μοντέλο διοίκησης.

ΕΞΑΓΟΡΑ ΤΗΣ IRIDA LABS  
ΑΠΟ ΤΗΝ RENESEAS
Ειδική αναφορά στην εξαγορά της Ιrida Labs 
από την Renesas έκανε η Διευθύνουσα Σύμ-

βουλος της ΕΑΤΕ, Αντιγόνη Λυμπεροπούλου, 
κατά την παρέμβασή της στο πάνελ “Η χρημα-
τοδότηση της καινοτομίας” στο 14o Regional 
Growth Conference στην Πάτρα. Σημειώνε-
ται ότι η Irida Labs είχε λάβει αρχικά χρη-
ματοδότηση από τον angel investor Michael 
Tzannes και το venture capital της Alpha 
Bank, το οποίο είναι ένα παλιό fund του  ΤΑ-
ΝΕΟ. Η κα Λυμπεροπούλου, σημείωσε, με-
ταξύ άλλων, πως η Πάτρα έχει ανθρώπινο 
κεφάλαιο και εταιρείες, χρειάζεται ωστόσο 
επιμονή και υπομονή. Όπως πρόσθεσε αυτό 
που λείπει στην Ελλάδα είναι τα funds “επό-
μενου μεγέθους”, τα scale up funds, τα οποία 
θα έχουν τη δυνατότητα να εντοπίσουν τις κα-
τάλληλες εταιρείες, και να τις αναδείξουν, να 
τις πάνε στο επόμενο επίπεδο. Διευκρίνισε, 
ωστόσο, πως πρόκειται για έλλειψη που εντο-
πίζεται όχι μόνο στην Ελλάδα αλλά σε ολό-
κληρη την Ευρώπη και γι’ αυτό η ΕΕ κινείται 
προς την κατεύθυνση αυτή.

THERMOPYLAE FORUM 2026:  
“Η ΕΠΟΜΕΝΗ ΜΕΓΑΛΗ ΕΠΕΝΔΥΣΗ 
ΕΙΝΑΙ Η ΠΕΡΙΦΕΡΕΙΑ”
“Η επόμενη μεγάλη επένδυση είναι η Περι-
φέρεια” ήταν ο τίτλος της πρώτης θεματικής 
ενότητας του Thermopylae Forum 2026 που 
πραγματοποιήθηκε το Σάββατο 16 Μαΐου στο 
Καινοτομικό Κέντρο Ιστορικής Ενημέρωσης 
Θερμοπυλών, με τη συμμετοχή διακεκριμέ-
νων προσωπικοτήτων από τον χώρο της επι-
στήμης, της επιχειρηματικότητας και των μέ-
σων ενημέρωσης. Το συνέδριο επιδιώκει να 
μετατρέψει τις ιδέες, τις συνεργασίες και τον 
δημόσιο διάλογο σε ουσιαστικές πρωτοβου-
λίες με πραγματικό αποτύπωμα για τον τόπο 
και την κοινωνία.
O Πρόεδρος της Ελληνικής Αναπτυξιακής 
Τράπεζας Επενδύσεων, Χάρης Λαμπρόπου-
λος, σημείωσε ότι “Εμείς ως χρηματοπιστω-
τικό ίδρυμα, έχουμε την υποχρέωση και την 
ευθύνη να διαχειριστούμε χρήματα που μας 
αναθέτει το ελληνικό Δημόσιο, τα οποία δι-
οχετεύουμε σε επενδυτικά funds, τα οποία 
δηλαδή, επενδύονται στο ελληνικό επιχει-
ρείν. Σήμερα διαχειριζόμαστε συνολικά 
€2,25 δισ. δημόσιο χρήμα. Είμαστε το τέλειο 
παράδειγμα σύμπραξης Δημόσιου με Ιδιω-
τικό τομέα γιατί από τη στιγμή που θα περά-
σει μια ενδελεχής αξιολόγηση μια υποψήφια 
διαχειριστική ομάδα (fund managers) πρέ-
πει να αντλήσουν και τα ιδιωτικά κεφάλαια 
– αυτό είναι ποσοστό μόχλευσης για κάθε 
€1 που επενδύουμε εμείς στα fund αντλεί-
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ται άλλο €1,3 στο επίπεδο του fund. Άρα δι-
αχειρίζεται το fund συνολικά €2,3”.
Και πρόσθεσε: “Αναλογιστείτε πως κάθε ένα 
ευρώ που επενδύουν τα funds πλέον δημι-
ουργεί υπεραξία €6,65 και στην πραγματική 
οικονομία €23,23. Άρα, υπάρχει μία δυναμική 
στην πατρίδα μας για το επιχειρείν που υφί-
σταται, για τις νεοφυείς επιχειρήσεις αλλά και 
για να μπορέσει να δοθεί η προοπτική ώστε 
να μείνουν οι νέοι στον τόπο τους, στην περι-
φέρεια. Πρέπει να δημιουργήσουμε τις συν-
θήκες ανθεκτικότητας της ανάπτυξης”.

AUGUST ROBOTICS: 
ΧΡΗΜΑΤΟΔΟΤΗΣΗ $30 ΕΚΑΤ.
H  August Robotics,  εταιρεία ρομποτικής 
αυτοματοποίησης για κατασκευαστικές 
εφαρμογές μεγάλης κλίμακας, ανακοίνω-
σε την ολοκλήρωση γύρου χρηματοδότη-
σης Series B συνολικού ύψους $30 εκατ., με 
επικεφαλής επενδυτή την Big Pi Ventures. 
Στον γύρο χρηματοδότησης συμμετέ-
χουν οι υφιστάμενοι επενδυτές Blackbird, 
Skip Capital, Tanarra και Future Family 
Office,  καθώς και ο νέος επενδυτής GS 
Futures με εξειδίκευση στον κατασκευα-
στικό κλάδο στις ΗΠΑ.
Η νέα χρηματοδότηση θα επιταχύνει την 
αποστολή της August Robotics να αυτομα-
τοποιήσει κρίσιμες ροές εργασίας στην κα-
τασκευή υποδομών, μέσω στόλων ρομπότ 
που συντονίζονται μέσω ενιαίας πλατφόρ-
μας λογισμικού και hardware. Τα ρομπότ 
της εταιρείας έχουν σχεδιαστεί για να επιτα-
χύνουν δραματικά κρίσιμες κατασκευαστι-
κές εργασίες με υψηλή ακρίβεια, μειωμένο 
κόστος – και ταυτόχρονα εξισορροπώντας 
την έλλειψη εργατικού δυναμικού για δύ-
σκολες χειρωνακτικές εργασίες αλλά και 
βελτιώνοντας τις συνθήκες εργασίας των 
εργαζομένων στην κατασκευή.

ΣΤ. ΚΑΛΑΦΑΤΗΣ: ΘΕΣΜΙΚΟ 
ΕΡΓΑΛΕΙΟ Η ΕΑΤΕ  
Το νέο επενδυτικό αφήγημα της κυβέρνησης 
με αιχμή τα ιδιωτικά κεφάλαια παρουσίασε ο 
Υφυπουργός Ανάπτυξης, Σταύρος Καλαφά-
της, στο Tech Tour Investors Summit 2026.
Ο κ. Καλαφάτης ανέδειξε την Ελληνική Ανα-
πτυξιακή Τράπεζα Επενδύσεων ως κεντρικό 
θεσμικό εργαλείο της κυβερνητικής στρατηγι-
κής. Τη χαρακτήρισε “ζωντανή απόδειξη” ενός 
αποτελεσματικού διαμορφωτή αγοράς που δι-
αχειρίζεται δισεκατομμύρια ευρώ με κριτήρια 
ελεύθερης αγοράς, στέλνοντας μήνυμα προς 

τους θεσμικούς επενδυτές ότι το κράτος επι-
διώκει ρόλο συμπληρωματικό και όχι υποκα-
τάστατο της ιδιωτικής πρωτοβουλίας.

Η ΑΝΤΙΓΟΝΗ ΛΥΜΠΕΡΟΠΟΥΛΟΥ 
ΣΤΑ PANATHENEA 2026
Η Αντιγόνη Λυμπεροπούλου (Ελληνική Ανα-
πτυξιακή Τράπεζα Επενδύσεων) και ο Δη-
μήτρης Καρύδης (Enterprise Greece) ανέ-
δειξαν τη ραγδαία εξέλιξη του ελληνικού 
οικοσυστήματος των startups, στο  Φε-
στιβάλ Panathenea 2026, σε πάνελ με 
moderator τον  Περικλή Βασιλειάδη  από 
το Endeavor. Συζήτησαν για το πώς η Ελ-
λάδα χτίζει πλέον μια πραγματική οικονομία 
καινοτομίας, με τους ιδρυτές να στοχεύουν 
στις παγκόσμιες αγορές από την πρώτη κιό-
λας μέρα και διεθνή κεφάλαια να στρέφουν 
το βλέμμα τους στη χώρα μας.
Το ελληνικό οικοσύστημα των startups δεν 
είναι πλέον μια υπόθεση τοπικού ενδιαφέ-
ροντος. Έχοντας περάσει από τη φάση της 
αναζήτησης βασικών πόρων στην εποχή της 
επενδυτικής ωριμότητας, η συζήτηση πλέον 
επικεντρώνεται στην εξωστρέφεια, την τα-
χύτητα και την παγκόσμια δικτύωση. Οι Έλ-
ληνες ιδρυτές πλέον σχεδιάζουν με ορίζοντα 
την παγκόσμια αγορά από την πρώτη κιό-
λας μέρα, και τα διεθνή κεφάλαια στρέφουν 
ενεργά το βλέμμα τους στη χώρα μας.
Η εικόνα της εγχώριας αγοράς έχει αλλάξει ρι-
ζικά. Τα τελευταία χρόνια έχει καταγραφεί πρω-
τοφανής κινητικότητα, με τη δημιουργία 42 
επενδυτικών σχημάτων που λειτούργησαν ως 
μαγνήτης για τη ροή σημαντικών κεφαλαίων.

UNI.FUND:  
ΑΠΟ ΤΑ ΠΑΝΕΠΙΣΤΗΜΙΑ  
ΣΤΟ ΧΡΗΜΑΤΙΣΤΗΡΙΟ
Σημαντικές αλλαγές έχουν συντελεστεί στο 
ελληνικό οικοσύστημα την τελευταία επτα-
ετία, σύμφωνα με τα όσα δήλωσαν τα στε-
λέχη του Uni.Fund, περιγράφοντας την πο-
ρεία του από την ίδρυσή του το 2017–2018 
έως σήμερα, αλλά και τη σημαντική μεταβο-
λή που έχει συντελεστεί στο ελληνικό οικο-
σύστημα νεοφυών επιχειρήσεων, με έμφα-
ση στον τομέα του deeptech.
Παράλληλα παρουσιάστηκαν και τα αποτε-
λέσματα των δύο επενδυτικών του ταμείων.
Στο πρώτο fund πραγματοποιήθηκαν επεν-
δύσεις σε 23 εταιρείες, με συνολικό κεφά-
λαιο περίπου €30 εκατ. Σημαντικό είναι πως 
υπήρξε follow on για 21/23 εταιρείες.
Στο δεύτερο fund, ύψους €50 εκατ., συμμε-

τέχουν τόσο το EIF, όσο και η Ελληνική Ανα-
πτυξιακή Τράπεζα (ΕΑΤΕ), μαζί με ιδιώτες 
επενδυτές. Μέχρι στιγμής έχουν πραγμα-
τοποιηθεί 20 επενδύσεις, με επενδεδυμένο 
κεφάλαιο περίπου €22 εκατ.
Όπως αναφέρθηκε, το πρώτο fund επικε-
ντρώνεται κυρίως σε pre-seed και seed 
στάδια, ενώ το δεύτερο έχει στραφεί περισ-
σότερο σε seed και late seed επενδύσεις, 
παρόλο που υπάρχουν και pre-seed. Το 
μέσο ticket στο δεύτερο fund διαμορφώνε-
ται περίπου στις €800 χιλ. ενώ σε follow-on 
γύρους ξεπερνά το €1 εκατ.
Σύμφωνα με τις εκτιμήσεις που διατυπώ-
θηκαν, τα πρώτα exits από το portfolio ανα-
μένονται τα επόμενα χρόνια, ενώ εξετάζε-
ται και η πιθανότητα εισαγωγής εταιρειών 
στο χρηματιστήριο. Όπως αναφέρθηκε, εται-
ρείες με έσοδα άνω των €5–€10 εκατ. θεω-
ρούνται κατάλληλες για μια τέτοια επιλογή.
Ήδη προετοιμάζεται το τρίτο fund, με ορίζοντα 
το 2027, διατηρώντας σε γενικές γραμμές την 
ίδια στρατηγική και αφήνοντας ανοιχτό το εν-
δεχόμενο για μέγεθος άνω των €50 εκατ.

Η ΑΝΤΙΓΟΝΗ ΛΥΜΠΕΡΟΠΟΥΛΟΥ 
ΣΤΗ ΛΙΣΤΑ MOST POWERFUL 
WOMEN
Η Αντιγόνη Λυμπεροπούλου, CEO της Ελλη-
νικής Αναπτυξιακής Τράπεζας Επενδύσεων 
(EATE), συμπεριλαμβάνεται σταθερά στη λί-
στα Most Powerful Women του περιοδικού 
Fortune Greece. Από το 2020, ως CEO της 
Ελληνικής Αναπτυξιακής Τράπεζας Επενδύ-
σεων (ΕΑΤΕ), ηγείται του κρατικού επενδυ-
τικού βραχίονα της χώρας, που διαχειρίζε-
ται κεφάλαια ύψους €2,2 δισ., τα οποία και 
διοχετεύονται στην οικονομία μέσω επενδυ-
τικών σχημάτων και funds. Υπό τη διοίκησή 
της, η ΕΑΤΕ έχει εξελιχθεί σε έναν από τους 
σημαντικότερους θεσμικούς συνεπενδυτές 
στην περιοχή, στηρίζοντας 42 Venture Capital 
και Private Equity funds και ενισχύοντας τη 
χρηματοδότηση της καινοτομίας, της ψηφι-
ακής και πράσινης μετάβασης, αλλά και της 
νέας γενιάς ελληνικών επιχειρήσεων. Με πο-
λυετή εμπειρία στο υπουργείο Οικονομικών, 
στο ΤΑΝΕΟ και σε συμβουλευτικούς ρόλους 
για την Ευρωπαϊκή Επιτροπή, η Αντιγόνη Λυ-
μπεροπούλου θεωρείται μία από τις πιο επι-
δραστικές προσωπικότητες στον χώρο των 
επενδύσεων. “Η γενναιοδωρία στην ηγεσία 
δεν είναι soft skill. Είναι πράξη ευθύνης και 
στρατηγικό πλεονέκτημα” σημειώνει χαρα-
κτηριστικά στο Fortune Greece.
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Υπηρεσία διασυνοριακών πληρωμών από 
την Ελλάδα προς την Ινδία παρουσίασε η 
Eurobank παρουσίασε σε ειδική εκδήλω-
ση, με live επίδειξη της διασύνδεσης του 
Eurobank Mobile App με το σύστημα Unified 
Payments Interface (UPI).

ΤΙ ΠΡΟΣΦΕΡΕΙ
Σύμφωνα με την τράπεζα, η υπηρεσία αξιο-
ποιεί τη συνεργασία της Eurobank με την NPCI 
International Payments Limited, με στόχο την 
ενίσχυση της διασυνοριακής διασυνδεσιμότη-
τας μεταξύ Ελλάδας, Κύπρου και Ινδίας, μέσω 
ψηφιακών υποδομών πληρωμών.
Κατά την εκδήλωση, στελέχη της τράπεζας 
παρουσίασαν το πλαίσιο της συνεργασίας, 
ενώ επισημάνθηκε ότι η Eurobank αποτελεί 
την πρώτη τράπεζα στην Ευρώπη που ενερ-
γοποίησε υπηρεσία διασυνοριακών πληρω-
μών προς την Ινδία μέσω UPI, καθώς και την 
πρώτη ελληνική και κυπριακή τράπεζα με φυ-
σική παρουσία στην ινδική αγορά.
Ο Υπουργός Εμπορίου και Βιομηχανίας της 
Ινδίας, Shri Piyush Goyal, αναφέρθηκε στον 
ρόλο των ψηφιακών υποδομών πληρωμών 
της Ινδίας, σημειώνοντας ότι το UPI αποτελεί το 
μεγαλύτερο σύστημα πληρωμών σε πραγματι-
κό χρόνο παγκοσμίως σε όρους όγκου συναλ-
λαγών και ότι η συνεργασία με τη Eurobank 
ενισχύει τους εμπορικούς και οικονομικούς 
δεσμούς μεταξύ Ινδίας και Ευρώπης.

"ΣΗΜΑΝΤΙΚΟ ΟΡΟΣΗΜΟ"
Ο Διευθύνων Σύμβουλος της Eurobank, Φω-
κίων Καραβίας, σημείωσε μεταξύ άλλων: “Η 

σημερινή παρουσίαση αποτελεί ένα ακόμη 
σημαντικό ορόσημο στη στρατηγική συνεργα-
σία που αναπτύσσουμε με την Ινδία. Μετά την 
πρόσφατη έναρξη λειτουργίας του Γραφείου 
Αντιπροσωπείας μας στο Μουμπάι, παρουσιά-
σαμε τις δυνατότητες που δημιουργεί η συνερ-
γασία μας με την NPCI International για συναλ-
λαγές μεταξύ Ινδίας και Ευρώπης μέσω της 
υποδομής UPI.”
Ο Πρόεδρος & CEO της Fairfax Digital Services, 
Sanjay Tugnait, ανέφερε: “Οι δύο αρχαιότερες 
δημοκρατικές παραδόσεις του κόσμου εξακο-
λουθούν να διαμορφώνουν το μέλλον: η Ελ-

λάδα χάρισε στον κόσμο τη δημοκρατία, ενώ 
η Ινδία πρωτοστατεί σήμερα στην ψηφιακή 
δημοκρατία μέσω του UPI. Μαζί με την NPCI 
International, η Eurobank φέρνει αυτή την 
καινοτομία στην Ευρώπη, καθιστώντας δυνα-
τές ταχύτερες και ασφαλέστερες διασυνορια-
κές πληρωμές. Η συνεργασία αυτή ενισχύει 
τον ρόλο της Ελλάδας ως φυσικής πύλης για τη 
διαρκώς ενισχυόμενη συνεργασία της Ινδίας 
με την Ευρώπη, σε μια περίοδο κατά την οποία 
η Ινδία και η Ευρωπαϊκή Ένωση προχωρούν 
προς αυτό που έχει χαρακτηριστεί διεθνώς ως 
η “Mother of All Trade Deals”.

> EUROBANK
ΠΡΏΤΗ ΕΥΡΩΠΑΪΚΉ ΤΡΆΠΕΖΑ ΜΕ ΥΠΗΡΕΣΊΑ ΠΛΗΡΩΜΏΝ ΠΡΟΣ 
ΙΝΔΊΑ ΜΈΣΩ UPI

> ATTICA
ΕΠΕΚΤΕΊΝΟΝΤΑΙ ΣΤΗΝ ΚΑΤΗΓΟΡΊΑ HOME DESIGN

Από αριστερά: Jithesh Achuthan, Head of International IT Business Analysis and Applications, Eurobank 
- Όλγα Χαραλαμπίδη, Head of Digital Solution, Eurobank - Sanjay Tugnait, President & CEO, Fairfax 
Digital Services - Honorable Shri Piyush Goyal, Υπουργός Εμπορίου και Βιομηχανίας της Ινδίας - Φωκίων 
Καραβίας, Διευθύνων Σύμβουλος, Eurobank - H.E. Shri Ravi Shankar, Πρέσβης της Ινδίας στην Ελλάδα - 
Σταύρος Ιωάννου, Αναπληρωτής Διευθύνων Σύμβουλος, Eurobank

Τη λειτουργία του νέου τμήματος Home 
Design στον 6ο όροφο του attica City Link 
ανακοίνωσαν τα attica, διευρύνοντας την πα-

ρουσία τους στην κατηγορία ειδών σπιτιού 
και design.
Το νέο τμήμα φιλοξενεί συλλογή διεθνών 
brands που δραστηριοποιούνται στον χώρο 
του σύγχρονου σχεδιασμού και της δια-
κόσμησης, μεταξύ των οποίων οι Georg 
Jensen, Interni, MyCrown Collection, Ralph 
Lauren Home, L’Objet, Room Service, 
Sandra Home Fashion και Objects of Desire 

by Parousiasi.
Η συλλογή περιλαμβάνει:
•	 διακοσμητικά αντικείμενα
•	 επιτραπέζια είδη
•	 πορσελάνες
•	 κρύσταλλα
•	 βάζα
•	 φωτιστικά
•	 επιλεγμένα αντικείμενα design
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> UBS
ΓΙΑΤΊ ΣΥΝΕΧΊΖΕΙ ΝΑ "ΑΓΟΡΆΖΕΙ" 
ΤΙΣ ΕΛΛΗΝΙΚΈΣ ΤΡΆΠΕΖΕΣ  
- ΟΙ ΕΚΤΙΜΉΣΕΙΣ ΤΩΝ ΑΝΑΛΥΤΏΝ

Ιδιαίτερα θετική εμφανίζεται η UBS για τις προο-
πτικές του ελληνικού τραπεζικού κλάδου, διατη-
ρώντας σύσταση αγοράς για τις συστημικές τρά-
πεζες. Ο ελβετικός οίκος θεωρεί ότι η ανάκαμψη 
της ελληνικής οικονομίας, η ισχυρή πιστωτική 
επέκταση προς τις επιχειρήσεις και η αυξανό-
μενη δυνατότητα αξιοποίησης του πλεονάζοντος 
κεφαλαίου δημιουργούν τις προϋποθέσεις για 
περαιτέρω δημιουργία αξίας για τους μετόχους.
Η UBS εκτιμά ότι οι ελληνικές τράπεζες εισέρ-
χονται σε νέα φάση ανάπτυξης, καθώς μετά την 
εξυγίανση των ισολογισμών τους, οι βασικοί κα-
ταλύτες μετατοπίζονται στην αύξηση των χο-
ρηγήσεων, στις εξαγορές και στις υψηλότερες 
διανομές κεφαλαίου προς τους μετόχους. Πα-
ράλληλα, υπογραμμίζει ότι οι αποτιμήσεις τους 
εξακολουθούν να είναι ελκυστικές σε σύγκριση 
με τις υπόλοιπες ευρωπαϊκές τράπεζες.

ΟΙ ΤΙΜΕΣ-ΣΤΟΧΟΙ
Ο οίκος δίνει τις εξής τιμές-στόχους:
•	 Eurobank: €4,70 από €4,09 (+15%)
•	 Εθνική Τράπεζα: €18,20 από €15 (+21%)
•	 Τράπεζα Πειραιώς: €11,20 από €8,88 (+26%)

Η ΑΙΤΙΑ ΓΙΑ ΤΙΣ ΘΕΤΙΚΕΣ 
ΠΡΟΟΠΤΙΚΕΣ
Ακόμα θεωρεί ότι οι ελληνικές τράπεζες είναι 
από τους βασικούς ωφελημένους της ανάκαμ-
ψης της ελληνικής οικονομίας. Προβλέπει ανά-
πτυξη του ΑΕΠ κοντά στο 2% ετησίως τα επόμε-
να χρόνια, με βασικούς μοχλούς τα κονδύλια του 
Ταμείου Ανάκαμψης, τις επενδύσεις, τον τουρι-
σμό και τη ναυτιλία.
Παράλληλα, επισημαίνει τη συνεχιζόμενη δη-
μοσιονομική βελτίωση, με το δημόσιο χρέος να 
ακολουθεί καθοδική πορεία και την ανεργία να 
συνεχίζει να υποχωρεί.

ΠΙΣΤΩΤΙΚΗ ΕΠΕΚΤΑΣΗ ΚΑΙ NPES
Η UBS προβλέπει ότι η πιστωτική επέκταση 
προς τις επιχειρήσεις θα παραμείνει ισχυρή, 
εκτιμώντας μέση ετήσια αύξηση των εξυπη-
ρετούμενων δανείων περίπου 8% την περίοδο 
2025-2028. Την ίδια στιγμή, θεωρεί ότι τα καθα-
ρά έσοδα από τόκους έχουν πλέον φθάσει στο 
χαμηλότερο σημείο τους, ενώ η περαιτέρω αύ-
ξηση των χορηγήσεων και των προμηθειών θα 

ενισχύσει τα συνολικά έσοδα των τραπεζών τα 
επόμενα χρόνια.
Εξίσου σημαντικό στοιχείο αποτελεί, σύμφω-
να με τη UBS, η ομαλοποίηση των μη εξυπηρε-
τούμενων ανοιγμάτων (NPEs), με τον πιστωτικό 
κίνδυνο να παραμένει περιορισμένος, επιτρέπο-
ντας στις διοικήσεις να διοχετεύσουν περισσότε-
ρα κεφάλαια σε μερίσματα και εξαγορές.

ΤΑ ΠΛΕΟΝΕΚΤΗΜΑΤΑ  
ΑΝΑ ΤΡΑΠΕΖΑ
Η UBS βλέπει διαφορετικά πλεονεκτήμα-
τα για κάθε μία από τις συστημικές τράπεζες. 
Ειδικότερα:
•	 Η Eurobank χαρακτηρίζεται ως η ισχυρότε-

ρη περιφερειακή ιστορία ανάπτυξης, καθώς 
η παρουσία της στην Νοτιοανατολική Ευρώ-
πη ενισχύει τόσο τους ρυθμούς ανάπτυξης, 
όσο και την κερδοφορία. Η UBS θεωρεί ότι 
η εξαγορά της Ελληνικής Τράπεζας στην Κύ-
προ και η ενσωμάτωση της Eurolife δημι-
ουργούν πρόσθετη αξία και αφήνουν περι-
θώρια ακόμη υψηλότερων διανομών προς 
τους μετόχους

•	 Για την Εθνική Τράπεζα, ο οίκος επισημαί-
νει ότι διαθέτει την υψηλότερη κερδοφο-
ρία του κλάδου, την ισχυρότερη κεφαλαιακή 
βάση και πολύ καλή ποιότητα ενεργητικού. 
Παράλληλα, η συμφωνία bancassurance με 
την Allianz αναμένεται να ενισχύσει περαιτέ-
ρω τα κέρδη και τις αποδόσεις ιδίων κεφα-
λαίων τα επόμενα χρόνια

•	 Όσον αφορά την Τράπεζα Πειραιώς,εκτιμά 
ότι το νέο επιχειρηματικό σχέδιο και η εξα-
γορά της Εθνικής Ασφαλιστικής δημιουρ-
γούν ένα ολοκληρωμένο μοντέλο χρημα-
τοοικονομικών υπηρεσιών με σημαντικές 
δυνατότητες αύξησης της κερδοφορίας και 
περαιτέρω αναβάθμισης της αποτίμησης της 
μετοχής

Νίκος Ταμπακόπουλος
nicolas@notice.gr

Γίνε 
συνδρομητής 

ΔΩΡΕΑΝ
εδώ

To καθημερινό 
newsletter για 
τη μικρομεσαία 

επιχειρηματικότητα

05:45
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> ΙΑΠΩΝΙΑ
ΑΥΞΆΝΕΙ ΈΩΣ ΚΑΙ 400% ΤΑ ΤΈΛΗ ΈΚΔΟΣΗΣ ΒΊΖΑΣ  
ΕΝ ΜΈΣΩ ΤΟΥΡΙΣΤΙΚΉΣ ΈΚΡΗΞΗΣ

> ΕΛΛΑΚΤΩΡ
ΤΟ ΜΈΡΙΣΜΑ ΚΑΙ ΟΙ ΤΟΜΕΊΣ ΠΟΥ ΣΤΟΧΕΎΕΙ Ο ΌΜΙΛΟΣ

Σημαντικά ακριβότερη θα γίνει από την 1η 
Ιουλίου η έκδοση βίζας για τους ταξιδιώ-
τες που χρειάζονται θεώρηση εισόδου στην 
Ιαπωνία, καθώς η κυβέρνηση προχώρησε 
στην πρώτη αναπροσαρμογή των σχετικών 
τελών από το 1978, επικαλούμενη το αυξη-
μένο κόστος και τις διακυμάνσεις στις συ-
ναλλαγματικές ισοτιμίες, σε μια περίοδο κατά 
την οποία η χώρα καταγράφει ιστορικά υψη-
λές τουριστικές αφίξεις.

ΠΟΣΟ ΘΑ ΑΥΞΗΘΕΙ ΚΑΙ ΓΙΑΤΙ
Το τέλος για βίζα μίας εισόδου αυξάνεται από 
3.000 σε 15.000 γιεν (περίπου $93), ενώ για 
βίζα πολλαπλών εισόδων διαμορφώνεται 
πλέον στις 30.000 γιεν, έναντι 6.000 γιεν έως 
σήμερα. Παράλληλα, αυξάνεται και το τέλος 
αναχώρησης από 1.000 σε 3.000 γιεν.
Η κυβέρνηση ανακοίνωσε ότι οι αυξήσεις 
αποφασίστηκαν προκειμένου να ανταποκρι-

θούν στην άνοδο των τιμών και στις διακυ-
μάνσεις των συναλλαγματικών ισοτιμιών. 
Το ιαπωνικό γεν παραμένει κοντά στα χαμη-
λότερα επίπεδα των τελευταίων δεκαετιών, 
παρά τις παρεμβάσεις για τη στήριξή του.
Σύμφωνα με ειδικούς που μίλησαν στο 
CNBC, η αναπροσαρμογή των τελών συ-
μπίπτει με τη ραγδαία ανάπτυξη του τουρι-
σμού, η οποία ασκεί σημαντικές πιέσεις στις 
υποδομές και στις δημόσιες υπηρεσίες. Η 
Zilmiyah Kamble, ανώτερη λέκτορας Διοί-

κησης Φιλοξενίας και Τουρισμού στο James 
Cook University, σημείωσε ότι η μακροχρό-
νια υποτίμηση του γιεν καθιστά μη βιώσι-
μη τη διατήρηση των τελών στα επίπεδα του 
1978, διευκρινίζοντας ωστόσο ότι η αύξη-
ση δεν αποσκοπεί άμεσα στην αντιμετώπιση 
του υπερτουρισμού, αλλά μπορεί να συμβά-
λει στην κάλυψη μέρους του διοικητικού και 
λειτουργικού κόστους.

ΤΟ ΖΗΤΗΜΑ ΤΟΥ ΥΠΕΡΤΟΥΡΙΣΜΟΥ
Η Ιαπωνία υποδέχθηκε αριθμό-ρεκόρ διε-
θνών επισκεπτών τόσο το 2024, όσο και το 
2025, με 36,8 εκατ. και 42,6 εκατ. αφίξεις αντί-
στοιχα, ενώ, σύμφωνα με την Mastercard, ο 
τουρισμός εξελίσσεται σε έναν από τους ση-
μαντικότερους πυλώνες της οικονομίας. Ο 
υπουργός Εξωτερικών Toshimitsu Motegi 
εκτίμησε ότι οι αυξήσεις δεν πρόκειται να 
επηρεάσουν αρνητικά την τουριστική κίνηση.

"Ο όμιλος Ελλάκτωρ εισέρχεται σε νέα φάση 
ανάπτυξης, με πειθαρχία στα διαθέσιμα κε-
φάλαια και παραγωγή αξίας για τους μετό-
χους. Φέτος το μέρισμα θα είναι €191,5 εκατ. 
και στόχος μας είναι να αυξηθεί περαιτέρω", 
δήλωσε ο CEO του ομίλου, Ευθύμιος Μπου-
λούτας κατά τη διάρκεια της χθεσινής Γενι-
κής Συνέλευσης, προσθέτοντας ότι "το χαρ-
τοφυλάκιο μας προσφέρει μακροπρόθεσμη 
κερδοφορία". 

ΠΟΥ ΕΣΤΙΑΖΕΙ
Ο όμιλος πλέον εστιάζει, όπως αναφέρθηκε 
στη Γενική Συνέλευση σε νέους τομείς. Ει-
δικότερα, στο real estate, στην φιλοξενία και 
στον τουρισμό, "τομείς που προσφέρουν ελ-
κυστικές αποδόσεις". Ο κ. Μπουλούτας επι-
σήμανε την ανάπλαση της μαρίνας Αλίμου 
αλλά και τα ξενοδοχεία. Σύμφωνα με τον ίδιο, 
οι τομείς αυτοί αξιοποιούν τα πλεονεκτήμα-
τα της Ελλάδας και εστιάζουν σε σε σταθε-
ρή αξία. 
Στη συνέχεια αναφέρθηκε στα ορόσημα του 
2026:

•	 Η ολοκλήρωση της πώλησης των ακινή-
των Καμπά με τίμημα €46 εκατ. 

•	 Η απόκτηση από την Prodea του ακινή-
του στην Β. Σοφίας, 8.500 τετραγωνικών 
μέτρων, έναντι €44 εκατ. 

•	 Η εκκίνηση τον Μάρτιο του ξενοδοχείου 
πέντε αστέρων The Fiction Athens, 40 
δωματίων, στο Μαρούσι

Ο Διευθύνων Σύμβουλος της Ελλάκτωρ έκα-
νε ιδιαίτερη μνεία σε ισχυρά οικονομικά με-
γέθη του ομίλου τα οποία επιτρέπουν τη νέα 
φάση ανάπτυξης του. 
Η καθαρή ταμειακή θέση ανήλθε το 2025 στα 
€280 εκατ. και τα ίδια κεφάλαια στα €486 
εκατ., ενώ η Ελλάκτωρ συνέχισε τον στρατη-
γικό μετασχηματισμό ολοκληρώνοντας απο-
επενδύσεις σε τομείς οι οποίοι απαιτούν κε-
φαλαιακή δαπάνη.

ΙΣΧΥΡΑ ΚΕΦΑΛΑΙΑ
Σημείωσε ότι ο όμιλος διαθέτει ισχυρή κε-
φαλαιακή διάρθρωση χωρίς τραπεζικό δα-
νεισμό και είναι έτοιμος για την αξιοποίηση 
νένων ευκαιριών.
Υπενθύμισε για το 2025 την πώληση της Ηλέ-
κτωρ έναντι €114 εκατ., την επιστροφή κεφα-
λαίου στους μετόχους ύψους €296 εκατ. και 
την πώληση της Άκτωρ Παραχωρήσεις ένα-
ντι €195 εκατ.

Νίκος Ταμπακόπουλος
nicolas@notice.gr

Ευθύμιος Μπουλούτας, CEO, Ελλάκτωρ

mailto:nicolas%40notice.gr%20?subject=
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Ισχυρή βελτίωση στα οικονομικά μεγέθη του 
α' τριμήνου 2026 κατέγραψε ο όμιλος Revoil, 
σύμφωνα με τα στοιχεία που ανακοίνωσε η 
εταιρεία, με έμφαση στην άνοδο της κερδο-
φορίας και της εμπορικής δραστηριότητας.

DATA Α' Τρίμηνο 2026 (σε €χιλ.)
Κύκλος Εργασιών: 241.938 (+8,96)

Μικτό Κέρδος: 10.515 (+34,7)
EBITDA: 4.682 (+45,96%)

EBIT: 3.022 (+78,41%)
Κέρδη προ φόρων: 1.816 (+321,24%)

ΠΟΥ ΟΦΕΙΛΕΤΑΙ Η ΑΝΟΔΟΣ
Η βελτίωση στα κέρδη προ φόρων αποδίδε-
ται κυρίως:
•	 στην ενίσχυση των πωλούμενων όγκων 

καυσίμων της μητρικής εταιρείας κατά 
8,15%

•	 στη θετική συμβολή της διαχείρισης 
αποθεμάτων

•	 στη συνεισφορά της θυγατρικής Μαλτέ-
ζος, η οποία ενσωματώθηκε στον όμιλο 
τον Νοέμβριο 2025

Η βελτίωση του κύκλου εργασιών αποδίδε-
ται τόσο στην αύξηση των πωλήσεων καυσί-
μων όσο και στην άνοδο των διεθνών τιμών.

ΤΙ ΓΙΝΕΤΑΙ ΣΤΙΣ ΑΠΕ
Στον τομέα των ανανεώσιμων πηγών ενέρ-
γειας, μέσω της θυγατρικής Rev Energy 
Group, η επίδραση στα κέρδη προ φόρων 
παρέμεινε αρνητική κατά €258 χιλ. Αυτό 
αποδίδεται σε περικοπές στο δίκτυο, καθώς 
και σε χρηματοοικονομικά και λειτουργικά 
έξοδα έργων που βρίσκονται είτε σε φάση 

κατασκευής, είτε σε αναμονή όρων σύνδε-
σης, όπως έργα αποθήκευσης ενέργειας 
ισχύος 174 MW και αιολικό πάρκο 3 MW στη 
Βοιωτία.
Η εταιρεία εκτιμά ότι η θετική εμπορική δυ-
ναμική θα συνεχιστεί και στο υπόλοιπο του 
έτους, υποστηριζόμενη από την πορεία του 
τουρισμού και τις συνθήκες της αγοράς καυ-
σίμων, ενώ παράλληλα συνεχίζει την υλο-
ποίηση του επενδυτικού της σχεδίου στους 
τομείς των πετρελαιοειδών, των ΑΠΕ και της 
βιομηχανικής δραστηριότητας.

> ΟΜΙΛΟΣ REVOIL (Α' ΤΡΙΜΗΝΟ)
ΙΣΧΥΡΉ ΆΝΟΔΟΣ ΓΙΑ ΈΣΟΔΑ ΚΑΙ ΚΕΡΔΟΦΟΡΊΑ

> HOTEL BRAIN
ΔΕΚΑΕΤΉΣ 
ΜΊΣΘΩΣΗ  
ΤΟΥ LAMBI RESORT 
ΣΤΗΝ ΚΩ
Τη δεκαετή μίσθωση του Lambi Resort στην 
Κω ανακοίνωσε η HotelBrain, στο πλαίσιο 
της στρατηγικής ανάπτυξης του χαρτοφυλα-
κίου της σε βασικούς τουριστικούς προορι-
σμούς της χώρας.
Με την προσθήκη του Lambi Resort, ο όμι-
λος θα διαθέτει πλέον οκτώ ξενοδοχεία στην 
Κω, ενισχύοντας την παρουσία του στο νησί.
Το Lambi Resort είναι παραθαλάσσιο ξενο-
δοχείο 4 αστέρων, δυναμικότητας 160 δω-
ματίων, τοποθετημένο στην περιοχή της Λά-
μπης, περίπου 3 χιλιόμετρα από την πόλη 
της Κω. Η τοποθεσία του ξενοδοχείου, δίπλα 
στη θάλασσα και σε μικρή απόσταση από την 
πόλη της Κω, το καθιστά προσβάσιμο για επι-
σκέπτες που αναζητούν συνδυασμό παραθα-
λάσσιας διαμονής και αστικής εγγύτητας.

Πάνος Παλαιο-
λόγος, Πρόεδρος 
και Διευθύνων 
Σύμβουλος, 
HotelBrain
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> EOS GLOBAL INVESTORS
ΣΉΚΩΣΑΝ €209 ΕΚΑΤ. ΣΤΟ FIRST CLOSING ΤΟΥ EOS ATLAS 
INFRASTRUCTURE AND GREEN TRANSITION FUND
Κεφάλαια €209 εκατ. συγκέντρωσε στο First 
Closing το EOS Atlas Infrastructure and 
Green Transition Fund, το private equity 
fund, δηλαδή, της EOS Global Investors.
Το συνολικό ποσό αναμένεται να υπερβεί 
τα €300 εκατ. στο Final Closing. 

IN BRIEF - EOS ATLAS
ΠΟΥ ΣΤΟΧΕΥΕΙ ΝΑ ΕΠΕΝΔΥΣΕΙ 

Κρίσιμες υποδομές 
Ενέργεια (ανανεώσιμες πηγές και 

αποθήκευση)
Διαχείρισης υδάτων και αποβλήτων

Ενεργειακές διασυνδέσεις
Ψηφιακή συνδεσιμότητα

Σύμφωνα με την EOS Global Investors, “Η 
δημιουργία του νέου αυτού επενδυτικού κε-
φαλαίου έρχεται να συμβάλει στην επίτευξη 

των στόχων για ιδιωτικές επενδύσεις, αλλά 
και επενδύσεις μέσω συμπράξεων δημοσί-
ου και ιδιωτικού τομέα, ύψους άνω των €60 
δισ. στις αγορές υποδομών και ενεργειακής 
μετάβασης, που θα πρέπει να υλοποιηθούν τα 
επόμενα χρόνια, σε συνεργασία με τους με-
γάλους εγχώριους και ξένους ομίλους, που 
δραστηριοποιούνται στην Ελλάδα και βρίσκε-
ται ήδη σε διαδικασία προχωρημένων συ-
ζητήσεων για την ολοκλήρωση των πρώτων 
επενδύσεων εντός των επόμενων μηνών”.

DATA - EOS ATLAS
ΟI ΕΠΕΝΔΥΤΕΣ

Έλληνες και ξένοι θεσμικοί: 85%
Ελληνική Αναπτυξιακή Τράπεζα 

Επενδύσεων
Έλληνες επιχειρηματίες - Family offices: 

15%

Ο Γιάννης Παπαδόπουλος, Founding 
Partner of EOS Global Investors and Head 
of EOS Atlas, δήλωσε:  “Η επιτυχής ολο-
κλήρωση του First Closing του EOS Atlas 
Fund  στα €209 εκατ. αποτελεί ένα ακό-
μη σημαντικό ορόσημο για την EOS Global 
Investors και καθιερώνει τις υποδομές και 
την πράσινη μετάβαση ως βασικό επενδυτι-
κό πυλώνα της EOS Global. 
Ευχαριστούμε θερμά τόσο τους υφιστάμε-
νους όσο και τους νέους επενδυτές μας για 
την εμπιστοσύνη και τη στήριξή τους. Παρα-
μένουμε προσηλωμένοι σε μια επενδυτική 
στρατηγική, που έχει ως στόχο την ανάπτυ-
ξη ισχυρών συνεργασιών και τη δημιουρ-
γία μακροπρόθεσμης αξίας για τους επεν-
δυτές μας”.

ΠΟΤΕ ΕΡΧΟΝΤΑΙ ΟΙ ΠΡΩΤΕΣ 
ΣΥΜΦΩΝΙΕΣ
Σύμφωνα με πληροφορίες του BnB Daily αρ-
χές φθινοπώρου αναμένεται να κλείσουν οι 
δύο πρώτες συμφωνίες. Οπως μαθαίνουμε 
θα είναι στον τομέα των ΑΠΕ και στη διαχεί-
ριση αποβλήτων. 
Σύμφωνα με την EOS Global Investors, το 
ανταγωνιστικό πλεονέκτημα του EOS Atlas 
βασίζεται στη σύνθεση και τη διεθνή εμπει-
ρία της επενδυτικής του ομάδας, η οποία δια-
θέτει σημαντική τεχνογνωσία στην ανάπτυξη, 
υλοποίηση και διαχείριση μεγάλων έργων 
υποδομών και ενεργειακής μετάβασης στην 
Ελλάδα και το εξωτερικό.

Στέλλα Αυγουστακη
stella@notice.gr

Γιάννης Πα-
παδόπουλος, 
Founding 
Partner of 
EOS Global 
Investors and 
Head, EOS 
Atlas

ΓΊΝΕ ΣΥΝΔΡΟΜΗΤΉΣ ΕΔΏ

ΕΠΕΙΔΉ. . . 
BUSINESS IS  BUSINESS, 
PLEASURE IS  PLEASURE!

ΤΟ ΕΒΔΟΜΑΔΙΑΙΟ NEWSLETTER

Κάθε Σάββατο στις 9.30

https://www.soposh.gr/
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> FARM NATIVE GROUP
ΒΛΈΠΕΙ ΤΗΝ ΕΛΛΆΔΑ ΩΣ ΠΎΛΗ ΕΙΣΌΔΟΥ ΣΤΗΝ 
ΕΥΡΩΠΑΪΚΉ ΑΓΟΡΆ – ΈΡΧΕΤΑΙ ΣΤΑ ΤΈΛΗ ΤΟΥ 2026

> ΓΕΚ ΤΕΡΝΑ
ΚΑΛΎΦΘΗΚΕ ΤΟ ΒΙΒΛΊΟ ΠΡΟΣΦΟΡΏΝ 
ΓΙΑ ΤΗΝ ΆΝΤΛΗΣΗ €500 ΕΚΑΤ.

Επενδυτικές ευκαιρίες στην Ελλάδα και την Κύ-
προ εξετάζει η Farm Native Group, με βασική 
προτεραιότητα τον κλάδο της υγείας και ειδικό-
τερα τις υπηρεσίες που απευθύνονται στην τρί-
τη ηλικία. 
Όπως δήλωσε στο BnB Daily ο ιδρυτής και CEO 
του ομίλου, Sourabh Agarwal, η εταιρεία βρί-
σκεται σε φάση διερεύνησης της ελληνικής αγο-
ράς, έχοντας ως στόχο την έναρξη της ευρωπα-
ϊκής της επέκτασης έως τα τέλη του 2026.

ΓΙΑ ΠΟΙΟΝ ΤΟΜΕΑ ΕΝΔΙΑΦΕΡΕΤΑΙ
Σύμφωνα με τον κ. Agarwal, η Farm Native 
Group αναζητά συνεργασίες και επενδυτικές 
ευκαιρίες σε νοσοκομεία και κέντρα φροντίδας 
ηλικιωμένων τόσο στην Ελλάδα, όσο και στην 
Κύπρο. Όπως διευκρίνισε, ο όμιλος δεν αναζητά 
χρηματοδότηση, αλλά ενδιαφέρεται να επενδύ-
σει σε επιχειρήσεις και υποδομές του κλάδου, 
αξιοποιώντας την εμπειρία που έχει αποκτήσει 
από τη δραστηριοποίησή του στην Ινδία.
Όπως ανέφερε, η εταιρεία βρίσκεται ήδη σε 
επαφές για πιθανές συνεργασίες στον τομέα της 
φροντίδας ηλικιωμένων, εκτιμώντας ότι το μο-
ντέλο που εφαρμόζει στην Ινδία θα μπορούσε να 
αναπτυχθεί και στην ελληνική αγορά.

ΔΡΑΣΤΗΡΙΟΤΗΤΑ ΣΕ ΥΓΕΙΑ  
ΚΑΙ ΑΓΡΟΔΙΑΤΡΟΦΗ
Ο όμιλος διαθέτει παρουσία στους τομείς της 
υγείας και της αγροδιατροφής. Στον κλάδο της 
υγείας λειτουργεί νοσοκομεία στην Ινδία, ενώ 
αναπτύσσει λύσεις γνωσιακής υγειονομικής πε-
ρίθαλψης με αξιοποίηση τεχνολογιών Τεχνητής 
Νοημοσύνης. Παράλληλα, δραστηριοποιείται 
στην καλλιέργεια και παραγωγή τσαγιού, καφέ 
και μπαχαρικών, ενώ συνεργάζεται με καναδι-
κές εταιρείες στους τομείς της ψηφιακής υγείας 
και της αγροτεχνολογίας. Σήμερα, η παρουσία 
της εταιρείας εκτείνεται στην Ινδία και τον Κα-
ναδά, με την Ευρώπη να αποτελεί το επόμενο 
βήμα της αναπτυξιακής της στρατηγικής.

ΣΤΡΑΤΗΓΙΚΑ ΠΛΕΟΝΕΚΤΗΜΑΤΑ
Ο κ. Agarwal χαρακτήρισε την Ελλάδα ως την 
καταλληλότερη αφετηρία για την είσοδο της 
εταιρείας στην ευρωπαϊκή αγορά, σημειώνο-
ντας πως παρότι είχε εξετάσει στο παρελθόν το 
Ηνωμένο Βασίλειο, θεωρεί ότι η Ελλάδα προ-
σφέρει σημαντικά στρατηγικά πλεονεκτήματα.
Όπως ανέφερε, η σαφήνεια των στόχων της επι-
χειρηματικής αποστολής, οι πολιτιστικοί δεσμοί, 
η πολιτική ευθυγράμμιση και το θετικό επιχει-

ρηματικό κλίμα αποτελούν παράγοντες που ενι-
σχύουν την εμπιστοσύνη της εταιρείας για την 
ανάπτυξη δραστηριοτήτων στη χώρα.

ΘΕΤΙΚΕΣ ΕΝΤΥΠΩΣΕΙΣ
Κλείνοντας, ο επικεφαλής της Farm Native 
Group εξέφρασε θετική εικόνα για το περιβάλ-
λον συνεργασίας που συνάντησε στην Ελλά-
δα, επισημαίνοντας τη φιλοξενία και τη διάθεση 
συνεργασίας που διαπίστωσε από τους εκπρο-
σώπους της ελληνικής κυβέρνησης, του επιχει-
ρηματικού κόσμου και του Εμπορικού και Βιο-
μηχανικού Επιμελητηρίου Αθηνών.
Όπως υπογράμμισε, η συγκυρία δημιουργεί 
προϋποθέσεις για την ανάπτυξη συνεργασιών, 
τις οποίες η εταιρεία σκοπεύει να αξιοποιήσει 
στο πλαίσιο της ευρωπαϊκής της επέκτασης.

Μάριος Δελατόλας
marios@notice.gr

Sourabh Agarwal, 
Ιδρυτής και CEO, 
Farm Native Group

Καλύφθηκε άμεσα το επιταχυνόμενο βι-
βλίο προσφορών που άνοιξε η ΓΕΚ Τέρνα, 
χθες το απόγευμα, με στόχο την άντληση κε-
φαλαίων €500 εκατ.    Σύμφωνα με σχετική 
ανακοίνωση, η εταιρεία ανέθεσε στις Banco 
Santander, Mediobanca και Morgan Stanley ως 
Παγκόσμιους Συντονιστές και, από κοινού με την 
AXIA, ως συνδιαχειριστές του Βιβλίου Προσφο-
ρών, να ξεκινήσουν διαδικασία επιταχυνόμενου 
βιβλίου προσφορών για την ιδιωτική τοποθέτη-
ση νέων κοινών, άυλων, ονομαστικών μετοχών 
με δικαίωμα ψήφου, ονομαστικής αξίας €0,57. 
Με την ολοκλήρωση και με βάση τα αποτελέ-
σματα της διαδικασίας, το ΔΣ της Εταιρείας ανα-
μένεται εγκρίνει την αύξηση του μετοχικού κε-
φαλαίου, μέσω της έκδοσης των νέων μετοχών, 
με αποκλεισμό των δικαιωμάτων προτίμησης.

ΠΟΥ ΘΑ ΠΑΝΕ ΤΑ ΚΕΦΑΛΑΙΑ
Τα έσοδα αναμένεται να ενισχύσουν την οικο-
νομική ευελιξία της εταιρείας και την ικανότητά 
της να αξιοποιεί επενδυτικές ευκαιρίες πέραν 
του τρέχοντος επιχειρηματικού της σχεδίου. Συ-
γκεκριμένα, θα χρησιμοποιήσει τα καθαρά έσο-
δα για να υποστηρίξει τη συνεχή επέκταση της 
πλατφόρμας υποδομών και παραχωρήσεων 
της, κυρίως στην Ελλάδα, και συγκεκριμένα για 
τη χρηματοδότηση του προσδιορισμένου επεν-
δυτικού της προγράμματος στους τομείς
•	 των μεταφορών
•	 του ύδατος
•	 της ενέργειας 
και άλλων συναφών υποδομών, συμπεριλαμ-
βανομένων έργων παραχώρησης και ΣΔΙΤ πέ-
ραν του τρέχοντος επιχειρηματικού σχεδίου της.

LOCK-UP 180 ΗΜΕΡΩΝ
Τόσο η εταιρεία, όσο και ο Γιώργος Περιστέρης, 
ο μεγαλύτερος μέτοχος, έχουν αναλάβει συνή-
θεις υποχρεώσεις δέσμευσης μετοχών (lock-
up) για διάστημα 180 ημερών από την ολοκλή-
ρωση της Αύξησης Μετοχικού Κεφαλαίου.

Γιώργος Περιστέρης, Πρόεδρος και CEO, ΓΕΚ 
Τέρνα

mailto:marios%40notice.gr?subject=
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> LUXURY
ΣΤΑΘΕΡΟΠΟΊΗΣΗ ΚΑΙ ΑΛΛΑΓΉ ΤΑΥΤΌΧΡΟΝΑ  
- ΟΙ ΕΜΠΕΙΡΊΕΣ ΣΤΟ ΠΡΟΣΚΉΝΙΟ
Μπορεί ο παγκόσμιος κλάδος ειδών να πο-
λυτελείας εισέρχεται στο β' εξάμηνο του 2026 
αντιμέτωπος με οικονομική αστάθεια, γεωπο-
λιτικές αναταράξεις και μεταβολές στις κατα-
ναλωτικές αξίες, ωστόσο είναι ορατά σημάδια 
σταθεροποίησης.
Σύμφωνα με έκθεση της Bain & Company και 
της Altagamma, οι παγκόσμιες δαπάνες για 
είδη πολυτελείας ανήλθαν στα €1,44 τρισ. το 
2025 και αναμένεται να κινηθούν μεταξύ 1,44 
και €1,47 τρισ. το 2026, με ανάπτυξη 0% έως 
2%.

ΟΙ ΒΑΣΙΚΕΣ ΤΑΣΕΙΣ
Η εικόνα της αγοράς επηρεάζεται από τέσσε-
ρις βασικές τάσεις:
•	 στροφή στις εμπειρίες αντί των υλικών 

αγαθών
•	 ανακατανομή γεωγραφικής ζήτησης
•	 αλλαγή στην έννοια της πολυτέλειας
•	 ραγδαία επίδραση της Τεχνητής Νοημοσύ-

νης στη λήψη αγοραστικών αποφάσεων
Το α' εξάμηνο του 2026 σημαδεύτηκε από υψη-
λό πληθωρισμό στις ΗΠΑ, γεωπολιτικές εντά-
σεις στην Μέση Ανατολή, αυξήσεις επιτοκίων 
στην Ευρώπη και πτώση της εμπιστοσύνης 
των καταναλωτών, με αποτέλεσμα πιέσεις στις 
αγορές και στον τουρισμό.

ΜΕΤΑΤΟΠΙΣΗ ΠΡΟΣ  
ΤΙΣ ΕΜΠΕΙΡΙΕΣ
Καθοριστική είναι η μετατόπιση προς τις εμπει-
ρίες, οι οποίες αναπτύσσονται ταχύτερα από τα 
υλικά αγαθά. Τομείς όπως η πολυτελής φιλο-
ξενία, τα ταξίδια, τα γιοτ και η υψηλή γαστρονο-
μία, εμφανίζουν ανθεκτικότητα, ενώ η αγορά 

έργων τέχνης ανακάμπτει. Αντίθετα, τα πολυ-
τελή αυτοκίνητα, τα ποτά, τα έπιπλα και μέρος 
της ένδυσης αντιμετωπίζουν πιέσεις λόγω δο-
μικών και συγκυριακών παραγόντων.
Η αγορά προσωπικών ειδών πολυτελείας εμ-
φανίζει ήπια ανάκαμψη το 2026, μετά από πτώ-
ση το 2025, με ανάπτυξη 2% έως 4% υπό βα-
σικό σενάριο. Η Bain αποδίδει την προοπτική 
αυτή στην ανθεκτικότητα της τοπικής ζήτησης 
και στην ανάκαμψη της Κίνας, ενώ διαφορετι-
κά σενάρια εξαρτώνται από γεωπολιτικές εξε-
λίξεις και την πορεία των ΗΠΑ.
Γεωγραφικά, η Αμερική παρουσιάζει ισχυ-
ρή δυναμική, ενώ η Ευρώπη παραμένει πιο 
αδύναμη λόγω μείωσης του τουρισμού και πι-
έσεων από την Μέση Ανατολή, αν και εμφα-
νίζονται πρώτα σημάδια ανάκαμψης. Στις κατη-
γορίες προϊόντων, τα κοσμήματα, η ένδυση και 
τα αρώματα υπεραποδίδουν, ενώ τα δερμάτι-
να και τα υποδήματα παραμένουν υπό πίεση.

Ο ΡΟΛΟΣ ΤΗΣ ΑΙ
Η Τεχνητή Νοημοσύνη μετασχηματίζει τη λήψη 
αποφάσεων, με περίπου τους μισούς κατανα-
λωτές να τη χρησιμοποιούν ήδη για αγορές και 
σύγκριση προϊόντων. Παράλληλα, αναπτύσ-
σεται η αγορά μεταπώλησης και ενισχύεται η 
στροφή σε vintage και second-hand προϊόντα.
Στρατηγικά, η πολυτέλεια μετατοπίζεται από την 
κοινωνική επίδειξη προς την προσωπική αυτο-
πραγμάτωση και το “ευ ζην”, με έμφαση στις βι-
ωματικές εμπειρίες, την πολιτισμική σύνδεση 
των brands και την εξατομίκευση μέσω AI. Η 
Bain καταλήγει ότι η αξία της πολυτέλειας επα-
ναπροσδιορίζεται όχι από τα αντικείμενα, αλλά 
από τον τρόπο ζωής που αυτά εκφράζουν.

> AEGEAN
ΝΈΟΣ ΚΎΚΛΟΣ 
ΥΠΟΤΡΟΦΙΏΝ 
ΓΙΑ ΕΚΠΑΊΔΕΥΣΗ 
ΠΙΛΌΤΩΝ
Tην έναρξη του νέου κύκλου του Προ-
γράμματος Υποτροφιών Πιλότων, ανακοί-
νωσε η Aegean στο πλαίσιο πρωτοβουλί-
ας που υλοποιεί σταθερά από το 2018 για 
την ενίσχυση της επόμενης γενιάς επαγ-
γελματιών της αεροπορίας στην Ελλάδα.
Σύμφωνα με τα στοιχεία της εταιρείας, 
από την έναρξη του προγράμματος έως 
σήμερα έχουν ενταχθεί περισσότεροι 
από 280 υποψήφιοι πιλότοι. Από αυτούς, 
150 έχουν ολοκληρώσει την εκπαίδευσή 
τους και υπηρετούν ήδη σε πτητικά πλη-
ρώματα της Aegean και της Olympic Air, 
ενώ 88 βρίσκονται ακόμη σε διαδικασία 
εκπαίδευσης.
Με τον νέο κύκλο, 40 ακόμη νέοι και νέες 
θα έχουν τη δυνατότητα να αποκτήσουν 
επαγγελματικό πτυχίο πολιτικής αερο-
πορίας, με οικονομική υποστήριξη για το 
μεγαλύτερο μέρος της εκπαίδευσης και 
προοπτική επαγγελματικής αποκατάστα-
σης στα πληρώματα της Aegean και της 
Olympic Air, μετά την ολοκλήρωση του 
προγράμματος.

ΟΙ ΛΕΠΤΟΜΕΡΕΙΕΣ  
ΤΟΥ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑΤΟΣ
Το πρόγραμμα έχει διάρκεια έως 20 μήνες, 
ενώ το συνολικό κόστος εκπαίδευσης ανά 
υποψήφιο πιλότο προσεγγίζει τις €100.000. 
Η συνολική επένδυση της εταιρείας στο πρό-
γραμμα υπερβαίνει τα €17 εκατ., σύμφωνα 
με την ανακοίνωση.Παράλληλα, η Aegean 
υλοποιεί από το 2022 αντίστοιχο πρόγραμ-
μα υποτροφιών για την εκπαίδευση μηχανι-
κών αεροσκαφών. Οι αιτήσεις για τον νέο κύ-
κλο ξεκλινησαν χθες, 30 Ιουνίου 2026, και θα 
παραμείνουν ανοιχτές έως τις 16 Οκτωβρίου 
2026, ενώ η εκπαιδευτική διαδικασία αναμέ-
νεται να ξεκινήσει στις 11 Ιανουαρίου 2027.
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Αυτή η επική ατάκα – χωρίς το “δεν” - ανή-
κει στον παλαίμαχο Άγγλο ποδοσφαιριστή 
Gary Lineker. Και αν κάποτε απηχούσε μέ-
σες άκρες την πραγματικότητα, σήμερα είναι 
απλώς μια ατάκα. Όπως πιθανώς θα γνωρί-
ζετε, η Γερμανία αποκλείστηκε από την Πα-
ραγουάη στο Μουντιάλ. Και η Ολλανδία από 
το Μαρόκο.
Όχι πολύ παλιά οι “μεγάλες” χώρες είχαν 
ισχυρό ποδοσφαιρικό πλεονέκτημα. Όχι 
επειδή υπήρχε κάποιο γονιδιακό ταλέντο, 
αλλά επειδή είχαν τους πόρους, τις υπο-
δομές, την εξειδίκευση για να ασχοληθούν 
συστηματικά με το άθλημα. Τώρα οι πόροι 
αυτοί είναι διαθέσιμοι και για άλλους. Επι-

πλέον, το ποδόσφαιρο είναι μια παγκόσμια 
αγορά. Αρκεί να δει κανείς τις ενδεκάδες σε 
επίπεδο συλλόγων. Οπότε η τεχνογνωσία 
έχει διαχυθεί παντού.   
To ποδόσφαιρο είναι αντανάκλαση της 
κοινωνίας, σύμφωνα με μια άλλη επική 
ατάκα, αγνώστου δημιουργού. Ε, λοιπόν, 
αν η ατάκα αυτή ισχύει, οι μικροί του πο-
δοσφαίρου που μεγάλωσαν και βάζουν 
κάτω τους θεωρητικά μεγάλους, αποδει-
κνύουν αυτό ακριβώς: κόντρα στη επίμο-
νη γκρίνια ότι όλα πάνε από το κακό στο 
χειρότερο, οι κοινωνίες προοδεύουν. Αυ-
τές που θέλουν τουλάχιστον.
Για παράδειγμα, πόσοι ξέρουμε ότι πρό-

σφατα το Μαρόκο εκτόπισε την Νότια Αφρι-
κή από την κορυφή της λίστας των βιομη-
χανικών χωρών της Αφρικής, όντας κόμβος 
παραγωγής και εξαγωγών που συνδέει την 
Ευρώπη, την Αφρική και την Μέση Ανατολή.
Από εδώ και πέρα δεν θα κερδίζει πάντα η 
Γερμανία, η Ολλανδία, η Γαλλία, η Ισπανία 
και οι άλλες παραδοσιακές δυνάμεις. Οι εκ-
πλήξεις θα είναι όλο και πιο συχνές. Σε ση-
μείο που θα πάψουν να χαρακτηρίζονται ως 
“εκπλήξεις”. Και όχι μόνο στο ποδόσφαιρο. 
Ο κόσμος έχει αλλάξει.

Γιάννης Παλιούρης
giannis@notice.gr

ΚΑΙ ΣΤΟ ΤΈΛΟΣ ΔΕΝ ΚΕΡΔΊΖΕΙ Η ΓΕΡΜΑΝΊΑ

• Debrief •

> ΤΕΧΝΗΤΗ ΝΟΗΜΟΣΥΝΗ
ΑΠΌ ΤΟ HYPE ΣΤΟΝ... ΛΟΓΑΡΙΑΣΜΌ  
- Η ΑΚΡΙΒΉ ΠΡΑΓΜΑΤΙΚΌΤΗΤΑ ΓΙΑ ΤΙΣ ΕΠΙΧΕΙΡΉΣΕΙΣ
Τα ισχυρά και ακριβά μοντέλα Τεχνητής Νο-
ημοσύνης της Silicon Valley θεωρούνταν 
μέχρι πρόσφατα απαραίτητα για τις επιχει-
ρήσεις που θέλουν να παραμείνουν αντα-
γωνιστικές. Ωστόσο, όλο και περισσότεροι 
CEOs υποστηρίζουν πλέον ότι τα μικρότερα 
και φθηνότερα μοντέλα θα είναι καθοριστικά 
για τη μαζική υιοθέτηση της AI.
Στελέχη όπως ο Satya Nadella (Microsoft), ο 
Nikesh Arora (Palo Alto Networks) και ο Brian 
Armstrong (Coinbase) εκτιμούν ότι τα οικονο-
μικότερα μοντέλα μπορούν να καλύψουν με-
γάλο μέρος των εταιρικών αναγκών. Η αλλαγή 
αυτή συνδέεται με μια ευρύτερη αναθεώρηση 
στρατηγικής, καθώς οι επιχειρήσεις εγκαταλεί-
πουν την αλόγιστη χρήση AI που είχε συνδε-
θεί με την παραγωγικότητα (“tokenmaxxing”), 
λόγω αυξανόμενου κόστους.

ΑΠΡΟΒΛΕΠΤΕΣ ΔΑΠΑΝΕΣ
Παρότι οι τιμές των tokens μειώνονται, το συ-
νολικό κόστος αυξάνεται, καθώς οι εταιρείες 
έχουν περάσει από σταθερές συνδρομές σε 
χρέωση βάσει χρήσης, καθιστώντας τις δα-
πάνες πιο απρόβλεπτες. Ενδεικτικά, η Uber 
φέρεται να εξάντλησε τον ετήσιο προϋπολο-
γισμό AI για το 2026 μέσα σε τέσσερις μήνες, 
οδηγώντας σε περιορισμούς χρήσης εργα-

λείων κώδικα. Ο Harold Byun της BlueRock 
ανέφερε ότι πολλές εταιρείες καταγράφουν 
υπερβάσεις προϋπολογισμού 20% έως 30% 
μετά την αλλαγή στο μοντέλο χρέωσης. Την 
ίδια στιγμή, η Gartner εκτιμά ότι το κόστος του 
AI-driven coding θα ξεπεράσει τον μέσο μι-
σθό ενός προγραμματιστή έως το 2028, ενώ 
η πλειονότητα των στελεχών αναμένει αυξή-
σεις στα τεχνολογικά budgets.

ΣΤΡΟΦΗ ΣΕ ΦΘΗΝΟΤΕΡΑ 
ΜΟΝΤΕΛΑ
Ως αποτέλεσμα, οι επιχειρήσεις στρέφονται 
σε φθηνότερα μοντέλα και σε εργαλεία δρο-
μολόγησης, όπως το OpenRouter, ώστε κάθε 
εργασία να εκτελείται από το πιο οικονομι-
κό σύστημα. Σύμφωνα με την Citi, η χρήση 
open-source μοντέλων μέσω τέτοιων πλατ-

φορμών έχει αυξηθεί σημαντικά, φτάνοντας 
το 65% τον Ιούνιο από 34% τον Ιανουάριο.
Η τάση αυτή ενισχύει εταιρείες open-source, 
όπως η DeepSeek, αν και παραμένουν οι 
περιορισμοί σε μεγάλες επιχειρήσεις λόγω 
ανησυχιών ασφαλείας. Τα κινεζικά μοντέλα, 
που κυριαρχούν στις δημοφιλείς πλατφόρ-
μες, προσφέρουν σημαντικά χαμηλότερο κό-
στος σε σχέση με τα αμερικανικά.

ΤΑ ΜΟΝΤΕΛΑ ΠΟΛΛΑΠΛΩΝ 
ΠΑΡΟΧΩΝ
Παράλληλα, αναλυτές προβλέπουν ότι οι επι-
χειρήσεις θα υιοθετήσουν μοντέλο πολλα-
πλών παρόχων, όπως στο cloud computing, 
επιλέγοντας κάθε φορά το πιο αποδοτικό εργα-
λείο. Η OpenAI και η Anthropic εξετάζουν ήδη 
μειώσεις τιμών, εν μέσω ανταγωνισμού και 
πιθανού πολέμου τιμών για την αγορά της IPO.
Ωστόσο, μια τέτοια εξέλιξη θα μπορούσε να 
πιέσει τα έσοδα των εταιρειών AI, σε μια πε-
ρίοδο που οι επενδυτές επανεξετάζουν τις 
αποτιμήσεις του κλάδου. Παρά τις πιέσεις, 
αρκετοί ειδικοί εκτιμούν ότι τα open-source 
μοντέλα προσφέρουν σχεδόν ισοδύναμη 
απόδοση με σημαντικά χαμηλότερο κόστος, 
ενισχύοντας τη στροφή των επιχειρήσεων 
προς πιο οικονομικές λύσεις.
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Business Maker

ΟΙ ΤΟΎΡΚΟΙ ΠΟΥ ΔΊΝΟΥΝ ΠΝΟΉ ΣΤΗΝ ΛΈΣΒΟ ΚΑΙ Ο... ΦΌΒΟΣ
Βαθιά ανάσα στην τοπική οικονομία της 
Λέσβου δίνουν οι Τούρκοι επισκέπτες, 
μετριάζοντας τις αναταράξεις, που 
προκάλεσε στην τουριστική κίνηση 
της Ανατολικής Μεσογείου ο πόλεμος 
στην Μέση Ανατολή. "Δεν είναι 
υπερβολή να πει κανείς ότι η φετινή 
τουριστική περίοδος στην Λέσβο 
εξελίσσεται διαφορετικά από κάθε 
άλλη των τελευταίων ετών", σημειώνει 
γνωστός επιχειρηματίας του νησιού. Οι 
επαγγελματίες αποδίδουν μεγάλο μέρος 
αυτής της αλλαγής στο καθεστώς της 
visa express.
Τα επιπλέον δρομολόγια, που 
προστέθηκαν φέτος από τα 
τουρκικά παράλια προς την Λέσβο, 
απορροφώνται χωρίς ιδιαίτερη 
δυσκολία, με αποτέλεσμα η εικόνα 
στα λιμάνια να θυμίζει αρκετές φορές 
περιόδους υψηλής τουριστικής αιχμής. 
Το σημαντικότερο, όμως, δεν είναι μόνο 
ο αριθμός των αφίξεων. Είναι η αλλαγή 
στη σύνθεση των επισκεπτών.
Παράγοντες της τοπικής αγοράς 
σημειώνουν ότι στο νησί δεν ταξιδεύουν 

πλέον μόνο ημερήσιοι επισκέπτες 
για αγορές. Αντίθετα, αυξάνονται οι 
οικογένειες, αλλά και οι μεμονωμένοι 
ταξιδιώτες, που επιλέγουν να 
περάσουν αρκετές ημέρες στην Λέσβο, 
ανακαλύπτοντας έναν προορισμό με 
διαφορετικά χαρακτηριστικά από εκείνα, 
που είχαν στο μυαλό τους.
"Έρχονται και διαπιστώνουν ότι η 
Λέσβος προσφέρει ποιοτικό τουρισμό", 
σχολιάζει στη στήλη γνωστός 
επιχειρηματίας. 
Η γαστρονομία, τα παραδοσιακά 
χωριά, οι παραλίες και ο πιο ήπιος 
ρυθμός ζωής λειτουργούν ως στοιχεία 
διαφοροποίησης απέναντι στα μαζικά 
τουριστικά προϊόντα, που κυριαρχούν 
σε άλλους προορισμούς του Αιγαίου. 
Ίσως ακόμη σημαντικότερο είναι ότι 
η τουριστική περίοδος έχει πλέον 
επιμηκυνθεί αισθητά.
Επαγγελματίες του κλάδου 
επισημαίνουν ότι η σεζόν ξεκινά 
ουσιαστικά από τον Απρίλιο και 
διατηρείται μέχρι και τον Οκτώβριο, 
κάτι, που πριν από λίγα χρόνια δύσκολα 

θα μπορούσε να θεωρηθεί δεδομένο 
για τη Λέσβο. Η μεγαλύτερη διάρκεια 
της τουριστικής δραστηριότητας 
μεταφράζεται σε περισσότερες 
ημέρες εργασίας, υψηλότερους 
τζίρους και καλύτερη αξιοποίηση των 
επιχειρήσεων.
Πίσω από την αισιοδοξία, ωστόσο, 
υπάρχει και ένας έντονος 
προβληματισμός. Στο νησί αρκετοί 
αποφεύγουν να θεωρήσουν δεδομένη 
τη συνέχιση του ευνοϊκού καθεστώτος. 
Και αυτό γιατί η visa express παραμένει 
προϊόν πολιτικών ισορροπιών και όχι 
μια μόνιμη ευρωπαϊκή πολιτική. Καλά 
πληροφορημένες πηγές σημειώνουν 
ότι δεν περνά απαρατήρητο το γεγονός 
πως ολοένα περισσότεροι Τούρκοι 
επιλέγουν να ξοδέψουν τα χρήματά 
τους στα ελληνικά νησιά αντί για τα 
τουρκικά παράλια. Το ερώτημα είναι 
κατά πόσο αυτή η τάση θα συνεχίσει να 
αντιμετωπίζεται θετικά από την Άγκυρα 
ή αν κάποια στιγμή θα θεωρηθεί ότι 
στερεί εισόδημα από την τουρκική 
οικονομία.

ΠΏΣ ΟΙ CEOS ΘΑ ΦΈΡΟΥΝ ΠΊΣΩ ΤΟΥΣ ΕΡΓΑΖΌΜΕΝΟΥΣ  
ΣΤΟ ΓΡΑΦΕΊΟ
Σε μια εποχή, που η τετραήμερη 
εργασία μπαίνει όλο και πιο δυναμικά 
στο προσκήνιο και στην Ελλάδα, η 
συζήτηση για το αν οι εργαζόμενοι 
πρέπει να επιστρέψουν στο γραφείο 
φαίνεται ότι περνά πλέον σε δεύτερη 
μοίρα. Το πραγματικό ερώτημα για τις 
επιχειρήσεις, σύμφωνα με την Cushman 
& Wakefield, είναι γιατί να επιλέξει ένας 
εργαζόμενος να βρίσκεται εκεί, την ώρα, 
που η αγορά γραφείων αλλάζει μαζί με 
τις απαιτήσεις των ίδιων των ανθρώπων.
Σύμφωνα με την Cushman & Wakefield, 
η παραγωγικότητα δεν εξαρτάται από τον 
αριθμό των ημερών παρουσίας ούτε από 
τις πολιτικές υποχρεωτικής επιστροφής 
στο γραφείο. Κρίνεται από το κατά πόσο 

ο χώρος, η τεχνολογία, η κουλτούρα 
και η συνολική εμπειρία επιτρέπουν 
στους εργαζόμενους να αποδίδουν 
στο υψηλότερο επίπεδο. Η έρευνα της 
εταιρείας δείχνει ότι εργαζόμενοι με 
υψηλό επίπεδο ευεξίας έχουν 3,1 φορές 
μεγαλύτερη πιθανότητα να επιτύχουν 
κορυφαίες επιδόσεις.
Για τις επιχειρήσεις, αυτό μεταφράζεται 
σε ένα διαφορετικό μοντέλο επένδυσης 
στους χώρους εργασίας. Καλά 
πληροφορημένες πηγές της αγοράς 
ακινήτων επισημαίνουν ότι ολοένα και 
περισσότερες εταιρείες αναθεωρούν 
τη στρατηγική τους. Δεν περιορίζονται 
πλέον στη μείωση ή την αύξηση των 
τετραγωνικών μέτρων, αλλά επενδύουν 

σε χώρους συνεργασίας, ευελιξία, 
υπηρεσίες και εμπειρίες, που ενισχύουν 
τη σύνδεση των εργαζομένων με την 
επιχείρηση.
Η υβριδική εργασία έχει μεταφέρει 
το επίκεντρο από την υποχρεωτική 
παρουσία, στη δημιουργία ενός 
περιβάλλοντος, που οι άνθρωποι 
επιλέγουν να επισκέπτονται. Όπως 
επισημαίνει η Cushman & Wakefield, 
η επιτυχία δεν θα κριθεί από το πόσες 
θέσεις εργασίας διαθέτει ένα κτίριο, αλλά 
από το αν μπορεί να λειτουργήσει ως 
τόπος συνεργασίας, δημιουργικότητας 
και εταιρικής κουλτούρας. Αυτό 
είναι πλέον το νέο ζητούμενο για τις 
επιχειρήσεις.
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Business Insight

ΤΟ BIG BANG ΤΟΥ ΕΝΕΡΓΕΙΑΚΟΎ ΚΛΆΔΟΥ ΜΕ ΤΙΣ ΑΜΚ  
ΤΩΝ €7 ΔΙΣ. ΓΙΑ ΕΠΕΝΔΎΣΕΙΣ €30 ΔΙΣ.
Η ανακοίνωση της ΓΕΚ Τέρνα πως έχει 
αναθέσει στις Banco Santander, S.A., 
Mediobanca Banca di Credito Finanziario 
S.p.A. και Morgan Stanley Europe SE την 
άντληση €500 εκατ. μέσω της διαδικασί-
ας επιταχυνόμενου βιβλίου προσφορών, 
εν μέρει προκάλεσε αίσθηση στην αγορά. 
Αυτό γιατί το τελευταίο διάστημα γινόταν λό-
γος πως η Morgan Stanley που είχε μεί-
νει - επί της ουσίας - εκτός παιδιάς των 
ΑΜΚ της ΔΕΗ και του ΑΔΜΗΕ προετοίμα-
ζε την απάντηση της. Συν το γεγονός πως 
οι ανακοινώσεις από την πλευρά Περιστέ-
ρη δύο πολύ σημαντικών συμφωνιών, με 
Rheinmetall και NaftoGaz, οδηγούσαν σε 
θεματική διεύρυνση τις μέχρι τώρα core 
δραστηριότητες του ομίλου, που για την 
υλοποίηση τους θα απαιτούνταν επιπλέον 
κεφάλαια. 
Παράλληλα, λίγες ημέρες νωρίτερα είχε 
ανακοινωθεί η πρόθεση και της Aktor 
να προσφύγει στις αγορές για να αντλή-
σει €950 εκατ. συνδυαστικά μέσω ΑΜΚ 
και ομολογιακού δανείου, τα σενάρια που 
κυκλοφορούσαν για επαφές της εταιρείας 
τόσο με τον όμιλο Motor Oil, όσο με τρίτους 
ενδιαφερόμενους.
Προφανώς το έδαφος είχε καλλιεργηθεί - 
κατά τον πιο πρόσφορο τρόπο - από την 
θεαματική ΑΜΚ της ΔΕΗ. Ο κορυφαίος 
multi energy όμιλος της χώρας είχε ανοί-
ξει την αυλαία με διαδικασία που συγκέ-

ντρωσε πάνω από €18 δισ., «υποχρεώνο-
ντας» τη διοίκηση Στάσση να κάνει χρήση 
και μέρους ιδίων μετοχών προκειμένου 
να ικανοποιήσει την τεράστια ζήτηση. Μία 
από τις παραμέτρους που έκαναν τη δια-
φορά με την ΑΜΚ της ΔΕΗ, η προσέλκυση 
και νέου/φρέσκου επενδυτικού χρήματος 
- που πρωτοεπένδυε σε ελληνικό asset. 
Black Rock, Capital Group, Covalis, Qatar 
IA- Al Rayyan, οι βασικοί μέτοχοι μειοψη-
φίας, με το ελληνικό Δημόσιο να συμμετέχει 
με 33,4% στο νέο μ.κ. και το CVC Capital να 
αυξάνει το ποσοστό του σε 17,17% του μ.κ.
Ακολούθησε ο ΑΔΜΗΕ - σε στρωμένο έδα-
φος - και διασφαλισμένη τη συμμετοχή Δη-
μοσίου και State Grid, άντλησε €550 εκατ. 
(συνολικά €1 δισ. με Δημόσιο και κινεζικό 
φορέα), με τις προσφορές να φτάνουν τα 
€3,5 δισ.
Δεδομένου ότι η ΔΕΗ προγραμματίζει τε-
ράστιες επενδύσεις (έως €24 δισ. στην 
4-5ετία), τα επενδυτικά κεφάλαια ήταν απα-
ραίτητα για την υλοποίηση τους. Η εισροή 
τους στην ελληνική αγορά, και δη στον ευ-
ρύτερα εννοούμενο ενεργειακό κλάδο κα-
ταδείκνυε αφ' ενός την δυναμική του, αφ' 
ετέρου την ανάγκη για επαρκή κεφαλαια-
κή ενίσχυση. 
Από την πλευρά της Aktor το εύρος των 
επενδύσεων (από ΑΠΕ και μπαταρίες και 
την πιθανή εξαγορά παρόχου ρεύματος μέ-
χρι τα projects στο LNG και τα σχέδια για 

ενδεχόμενη κατασκευή πλωτής μονάδας 
αποθήκευσης και επαναεριοποίησης υγρο-
ποιημένου φυσικού αερίου) καθιστούσε 
απαραίτητη την άντληση ζεστού κεφαλαί-
ου. Συνδυαστικά, μέσω AMK για €650 εκατ. 
και έκδοσης ομολογιακού για άλλα €300 
εκατ., με τη σχετική διαδικασία να υπολογί-
ζεται για το τελευταίο 10ήμερο του Ιουλίου. 
Μέσω αυτών των των €950 εκατ. η χρημα-
τοδότηση επενδύσεων ύψους €3 δισ. στον 
ενεργειακό κλάδο.   
Μόλις την Δευτέρα έγινε γνωστή η πρότα-
ση στην Motor Oil για το ενδεχόμενο εξα-
γοράς του 75% των Ηλέκτωρ και Thalis, 
ενώ παράλληλα εξετάζει επενδυτικές επι-
λογές στον τομέα του φυσικού αερίου, επι-
βεβαιώνοντας συζητήσεις και με τον όμιλο 
ΜΟΗ για έργο FSRU.
Στο στρατόπεδο της ΓΕΚ Τέρνα ο σχεδια-
σμός για τον τρόπο άντλησης κεφαλαίων 
φέρεται να ξεκίνησε αμέσως με την ΑΜΚ 
της ΔΕΗ, με το ΟΚ να δίνεται μετά την ιστο-
ρική υπερκάλυψη της διαδικασίας, διάστη-
μα που ελήφθησαν οι τελικές αποφάσεις σε 
σχετική πρόταση της Morgan Stanley.
Έτσι η διοίκηση του ομίλου εμφανίστη-
κε επισπεύδουσα χθες, καθώς είχε ολο-
κληρωθεί η σχετική διεργασία αναδοχής - 
που για την εγχώρια αγορά θα την έτρεχε 
η ΑΧΙΑ. Σε χρόνο dt το book building, με το 
βιβλίο να ανοίγει νωρίς το απόγευμα και να 
καλύπτεται σε διάστημα δύο ωρών. 

Το κλειδί για να μαθαίνετε τα μυστικά 
της αγοράς ακινήτων, κάθε μέρα 
στο e-mail σας. Με την υπογραφή της

ΚΆΝΤΕ 
ΕΓΓΡΑΦΉ 

ΕΔΏ
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Editorial
ΚΑΎΣΩΝΑΣ ΔΙΑΧΕΊΡΙΣΗΣ
Ο φετινός καύσωνας στην Ευρώπη δεν 
είναι απλώς ένα ακόμη ζεστό καλοκαίρι. 
Από τις 21 Ιουνίου, ο Παγκόσμιος 
Οργανισμός Υγείας έχει καταγράψει 
περισσότερους από 1.300 θανάτους, που 
συνδέονται με τις εξαιρετικά υψηλές 
θερμοκρασίες σε πολλές ευρωπαϊκές 
χώρες, με την Γερμανία, την Πολωνία και 
την Τσεχία να βλέπουν τον υδράργυρο να 
πλησιάζει ή να ξεπερνά τους 40 βαθμούς 
Κελσίου.
Ο επικεφαλής του ΠΟΥ έκανε λόγο για 
ήπειρο, που θερμαίνεται με τον ταχύτερο 
ρυθμό στον κόσμο, περίπου διπλάσιο από 
τον παγκόσμιο μέσο όρο. Και, θυμίζω, 
μιλάμε για την ήπειρο, οι κάτοικοι της 
οποίας πληρώνουν εδώ και χρόνια μέτρα 
για την αντιμετώπιση της κλιματικής 
αλλαγής. Αλλά αυτό θα το συζητήσουμε 
μια άλλη φορά.
Διότι έδω έχουμε κάτι σίγουρα θλιβερό.
Κάθε απώλεια ζωής από τη ζέστη είναι 
μια τραγωδία, που θα μπορούσε, σε 
μεγάλο βαθμό, να έχει αποφευχθεί.
Κι εδώ ακριβώς βρίσκεται το πρόβλημα.
Δεν μιλάμε για ένα έκτακτο, απρόβλεπτο 
φαινόμενο.
Μιλάμε για μια τάση, που 
επαναλαμβάνεται και εντείνεται κάθε 
χρόνο, εδώ και μια ολόκληρη δεκαετία 
τουλάχιστον. Κι όμως, μόλις το 20% 
περίπου των ευρωπαϊκών κατοικιών 
διαθέτει κλιματισμό, ενώ μεγάλο μέρος 
του κτιριακού αποθέματος της ηπείρου 
έχει κατασκευαστεί για να συγκρατεί τη 
θερμότητα και όχι για να την αποβάλλει.
Με άλλα λόγια: Σπίτια φτιαγμένα για το 
κρύο, σε μια ήπειρο, που πλέον καίγεται. 
Όπως σχολίασε χαρακτηριστικά κι ο 
ίδιος ο επικεφαλής του ΠΟΥ, η θερμική 
καταπόνηση είναι σιωπηρός δολοφόνος, 
γιατί τα ευρωπαϊκά σπίτια, οι χώροι 
εργασίας και τα σχολεία δεν έχουν κτιστεί 

για τέτοιες θερμοκρασίες.
Το ερώτημα, λοιπόν, δεν είναι αν θα 
ξανάρθει ο επόμενος καύσωνας.
Είναι γιατί κράτη με σοβαρές υποδομές, 
ισχυρή οικονομία και προηγμένα 
συστήματα πρόληψης δεν έχουν ακόμη 
προσαρμοστεί σε μια πραγματικότητα, 
που η ίδια η επιστήμη προβλέπει εδώ και 
χρόνια.
Δεν αρκεί να ανοίγουν δημόσιοι κρουνοί 
και να ρίχνουν νερό σε πλήθη έξω από 
συναυλίες· χρειάζεται συστηματική 
προετοιμασία - κτιριακή, ενεργειακή, 
ενημερωτική -, που να αντιμετωπίζει τη 
ζέστη ως μόνιμο, κι όχι έκτακτο, ρίσκο 
δημόσιας υγείας.
Παράλληλα, οφείλει να αλλάξει και η 
νοοτροπία των ίδιων των πολιτών. Το 
κλιματιστικό δεν είναι πλέον πολυτέλεια 
ή βλάβη για το κλίμα - είναι, για 10-
15 ημέρες τον χρόνο έστω, ζήτημα 
επιβίωσης. Όσο για τις γνωστές, εκ 
Γαλλίας ορμώμενες, δηλώσεις εναντίον 
του κλιματισμού, εν μέσω νεκροτομείων, 
που έχουν φτάσει στα όριά τους στο 
Παρίσι, δεν θα κάνω κάποιο σχόλιο.
Ακόμη κι εμείς, στην Ελλάδα, όπου 
το κλιματιστικό είναι θεσμός εδώ και 
δεκαετίες, έχουμε ανοιχτό λογαριασμό: 
Σπίτια χτισμένα για διαφορετικές, 
ηπιότερες συνθήκες από αυτές που 
βιώνουμε σήμερα (τουλάχιστον, τα 
προγράμματα ενεργειακής αναβάθμισης 
των τελευταίων ετών έχουν κάνει 
δουλίτσα). 
Το πρόβλημα, πάντως, δεν είναι βόρειο 
ή νότιο.
Είναι πανευρωπαϊκό, και απαιτεί λύσεις, 
όχι μόνο συμπόνια.
Απλά πράγματα. 

Νεκτάριος B. Νώτης
nectarios@notice.gr
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1/ ΓΙΑΤΊ ΟΙ ΤΡΆΠΕΖΕΣ 
ΑΛΛΆΖΟΥΝ ΤΑ BUSINESS 
PLAN ΤΟΥΣ
Σε αναθεώρηση των επιχειρηματικών σχε-
δίων πρόκειται να προχωρήσουν το προ-
σεχές διάστημα οι συστημικές τράπεζες. Ο 
πρώτος λόγος είναι οι αυξήσεις επιτοκίων 
από την ΕΚΤ και η νέα νομισματική πολιτική 
που φέρνει περιβάλλον αυξημένων επιτο-
κίων. Επομένως μεγαλύτερα έσοδα για τις 
τράπεζες… O δεύτερος λόγος είναι τα δά-
νεια σε ελβετικό φράγκο, για τα οποία δεν 
προχωρούν οι διαδικασίες όπως αναμένο-
νταν, καθώς επίσης και τα δάνεια step up, 
τα οποία αλλάζουν ελαφρώς τα χαρακτη-
ριστικά του δανειακού χαρτοφυλακίου των 
τραπεζών.

2/ ΆΝΟΙΞΕ ΤΟ ΠΟΡΤΟΦΌΛΙ 
ΤΗΣ ΝΑΥΤΙΛΙΑΚΉΣ ΤΟΥ Ο 
ΠΈΤΡΟΣ ΠΑΝΑΓΙΩΤΊΔΗΣ
Η Castor Maritime, συμφερόντων του εφο-
πλιστή Πέτρου Παναγιωτίδη, προχώρησε 
στην εξαγορά δύο φορτηγών πλοίων μέσα 
σε μία εβδομάδα, χρηματοδοτώντας τις κι-
νήσεις αυτές εξολοκλήρου με μετρητά από 
το ταμείο της. Συγκεκριμένα, διέθεσε $41,9 
εκατομμύρια για την απόκτηση ενός eco 
kamsarmax κατασκευής 2024, ενώ παράλ-
ληλα παρέλαβε το Magic Jupiter, το οποίο 
αγόρασε έναντι $37,5 εκατομμυρίων. Η υλο-
ποίηση αυτών των επενδύσεων κατέστη δυ-
νατή χάρη στα ταμειακά διαθέσιμα της εται-
ρείας, τα οποία είχαν ενισχυθεί στα $192,8 
εκατομμύρια στα τέλη Μαρτίου, έναντι $152,8 
εκατομμυρίων στα τέλη του προηγούμενου 
έτους. Η αξιοποίηση της υπάρχουσας ρευ-
στότητας για την επέκταση του στόλου στα 11 
πλοία ακολουθεί μια περίοδο έντονης κερ-
δοφορίας, κατά την οποία η Castor Maritime 
κατέγραψε καθαρά κέρδη $69,2 εκατομμυ-
ρίων στο α' τρίμηνο, ανατρέποντας τις ζημί-
ες της προηγούμενης χρονιάς.
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