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Υψηλή μονοψήφια ανάπτυξη στα ενοποιημέ-
να έσοδα, και μεγαλύτερη ανάπτυξη της λει-
τουργικής κερδοφορίας EBITDA, άνω των 
€100 εκατ., καθώς και αύξηση των κερδών 
προ φόρων αναμένει για το σύνολο της φε-
τινής χρονιάς η διοίκηση της Quest Group, 
σύμφωνα με τα όσα αναφέρθηκαν στο χθε-
σινό call conference με τους αναλυτές.

ΕΜΠΟΡΙΚΗ ΔΡΑΣΤΗΡΙΟΤΗΤΑ
Ξεκινώντας από τον τομέα της Εμπορικής 
Δραστηριότητας (Info Quest Technologies, 
Quest on Line, iSquare, iStorm, Clima 
Quest, ΓΕΔ, FoQus, Έπαφος, Benrubi), η δι-
οίκηση εκτιμά ότι το 2025 μπορεί να κλείσει 
με ανάπτυξη πέριξ του 10%, ενώ διψήφια αύ-
ξηση αναμένεται για EBITDA και κέρδη προ 
φόρων.
Σημαντικά είναι τα περιθώρια της Benrubi, 
τα αποτελέσματα της οποίας ενοποιούνται 
στον όμιλο από τον Φεβρουάριο του 2025. Η 
προσάρτηση της εταιρείας εκτιμάται ότι θα 
συνεισφέρει στα μεγέθη του ομίλου κατά πε-
ρίπου €25 εκατ. σε πωλήσεις, €5 εκατ. σε 
ΕΒΙΤDA και €4,5 σε ΕΒΤ το 2025.
Ο CEO του ομίλου, Απόστολος Γεωργαντζής 
απαντώντας σε σχετικό ερώτημα αναλυτή, 
σημείωσε ότι στον τομέα των λευκών συ-
σκευών δεν υπάρχουν συγκεκριμένα πλάνα 
για νέες εξαγορές και συμφωνίες. Πρόσθεσε 
ότι θα δοθεί έμφαση στην ανάπτυξη των τε-
λευταίων κινήσεων (Toyotomi, Benrubi) και 
ειδικότερα στον τομέα του κλιματισμού.
Σχετικά με τα "Ψηφιακά Εργαλεία ΜμΕ" που 
έδωσαν ώθηση στα μεγέθη του α’ εξαμήνου 
(οδηγώντας σε αύξηση του Computing κατά 
15%) σημειώθηκε ότι δεν συνεχίζονται στο 
δεύτερο μισό, ωστόσο τα στελέχη του ομί-
λου υπογράμμισαν ότι η ανάπτυξη του τομέα 
δεν βασίστηκε μόνο στο χρηματοδοτικό πρό-
γραμμα του Ταμείου Ανάκαμψης (€45 εκατ.), 
κάνοντας λόγο για διατήρηση της ανάπτυξης 
σε διψήφια επίπεδα για το σύνολο της φετι-
νής χρήσης.

ΥΠΗΡΕΣΙΕΣ ΠΛΗΡΟΦΟΡΙΚΗΣ
Αναφορικά με τις Υπηρεσίες Πληροφορι-
κής (Uni Systems, Intelli Solutions, Team 
Candi), αναμένεται αύξηση των εσόδων 
στη χρήση του 2025 και μεγαλύτερη αύξη-

ση στα κέρδη προ φόρων λόγω της σύν-
θεσης των έργων υπό εκτέλεση σε σχέση 
με το 2024. Η ανάπτυξη θα προέλθει τόσο 
από την Ελλάδα, όσο και από το εξωτερι-
κό, με το ανεκτέλεστο υπόλοιπο (backlog 
από υπογεγραμμένες συμβάσεις) να ξε-
περνά τα €700 εκατ. Η ζήτηση υπηρεσιών 
πληροφορικής παραμένει ισχυρή λόγω της 
πληθώρας έργων ψηφιακού μετασχηματι-
σμού στον Δημόσιο (RRF, ΕΣΠΑ) αλλά και 
στον Ιδιωτικό Τομέα, κυρίως τον τραπεζι-
κό χώρο. Σημειώνεται ότι το 50% των εσό-
δων του κλάδου προέρχεται από δραστηρι-
ότητες εκτός Ελλάδος, οι οποίες αναμένεται 
να συνεχίσουν την ανοδική τους πορεία με 
νέα μεγάλα έργα ή επεκτάσεις προηγούμε-
νων συμβάσεων.

ΤΑΧΥΔΡΟΜΙΚΕΣ ΥΠΗΡΕΣΙΕΣ
Για τον τομέα των ταχυδρομικών υπηρεσι-
ών (ACS Courier) εκτιμάται ήπια ανάπτυ-
ξη στα έσοδα, ανάλογη του ρυθμού ανάπτυ-
ξης του ηλεκτρονικού εμπορίου, καθώς και 
υψηλότερη κερδοφορία σε σχέση με το 2024. 
Οι πωλήσεις στο α’ εξάμηνο κυμάνθηκαν στα 
ίδια επίπεδα με πέρυσι (€76,6 εκατ.), ενώ τα 
κέρδη προ φόρων αυξήθηκαν κατά 5,3%,στα 
€10,82 εκατ.  λόγω βελτίωσης της παραγω-
γικότητας της εταιρείας. 
Πάντως ο κ. Γεωργαντζής αναμένει καλύτε-
ρο δεύτερο μισό, με την εταιρεία να συνεχί-
ζει τις επενδύσεις της στο Last Mile και ει-
δικότερα την επέκταση του δικτύου lockers.
Είναι χαρακτηριστικό ότι από το σύνολο των 

φετινών επενδύσεων (Capex), οι οποίες ανα-
μένεται να κινηθούν μεταξύ €45-€50, έναντι 
€55 εκατ. του αρχικού προγραμματισμού, το 
35% θα κατευθυνθεί προς το δίκτυο lockers 
της ACS αλλά και στο νέο hub της εταιρείας 
στην Θεσσαλονίκη. Σήμερα η εταιρεία διαθέ-
τει περίπου 1.100-1.200 lockers με τον φετι-
νό πήχη να τοποθετείται πάνω από τα 1.500, 
το 2026 στα 2.000 και τα επόμενα χρόνια  στα 
3.000.

ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΕΝΕΡΓΕΙΑΣ ΑΠΟ ΑΠΕ
Τέλος, στον τομέα που αφορά την παραγω-
γή ενέργειας από ΑΠΕ (Quest Energy), εκτι-
μάται για φέτος μικρή μείωση στα έσοδα και 
στα κέρδη προ φόρων σε σχέση με το 2024. 
Αξίζει να αναφερθεί ότι στις αρχές Αυγού-
στου η Quest Energy υπέγραψε δεσμευτική 
συμφωνία ύψους €36 εκατ. με έναν Διεθνή 
Παραγωγό Ενέργειας για την πώληση μεγά-
λου μέρους του χαρτοφυλακίου των φωτο-
βολταϊκών σταθμών της, σε πλήρη λειτουρ-
γία, συνολικής εγκατεστημένης ισχύος 36,7 
MW, οι οποίοι βρίσκονται σε διάφορες πε-
ριοχές της Ελλάδας. Η εν λόγω συναλλαγή 
εντάσσεται στο πλαίσιο της στρατηγικής του 
ομίλου για τον εξορθολογισμό του ενεργει-
ακού χαρτοφυλακίου του και την ενίσχυση 
της ρευστότητάς του. Τονίστηκε πάντως στο 
call conference ότι η Ενέργεια δεν αποτελεί 
στρατηγικό τομέα για τον όμιλο.

Μάκης Αποστόλου
makis@notice.gr

> QUEST GROUP
ΤΟ ΨΑΛΊΔΙ ΈΩΣ €10 ΕΚΑΤ. ΣΤΟ CAPEX ΚΑΙ ΤΟ BOOST  
ΑΠΌ ΤΑ ΨΗΦΙΑΚΆ ΕΡΓΑΛΕΊΑ - ΕΚΤΌΣ ΠΛΆΝΩΝ ΝΈΟ DEAL

Απόστολος 
Γεωργαντζής, 
CEO, Quest 
Group
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> PEPCO
ΣΤΟ TOP5 ΤΩΝ ΠΙΟ ΚΕΡΔΟΦΌΡΩΝ ΑΓΟΡΏΝ Η ΕΛΛΆΔΑ  
- ΚΟΙΤΆΖΕΙ ΕΠΈΚΤΑΣΗ ΣΕ ΝΗΣΙΆ

> TOYOTA
MADE IN CZECHIA ΤΟ ΠΡΏΤΟ ΒΕV ΕΠΊ ΕΥΡΩΠΑΪΚΟΎ ΕΔΆΦΟΥΣ

Μεταξύ των πέντε σταθερά αναπτυσσόμε-
νων και κερδοφόρων αγορών είναι η Ελλάδα 
για την Pepco, η οποία συνολικά δραστηρι-
οποιείται σε 18 χώρες. Η συνεχής ανανέ-
ωση της γκάμας των προϊόντων αλλά και 
το perception που έχει χτίσει το brand ως 
"value for money" επιλογή, είναι παράγοντες 
που έχουν ενισχύσει την εμπιστοσύνη των 
καταναλωτών, όπως πληροφορείται το BnB 
Daily, μιλώντας με την ελληνική θυγατρική. 
Η πολωνική εταιρεία, που εισήλθε στην ελ-
ληνική αγορά τον Οκτώβριο του 2022 αρχι-
κά είχε στόχο να ανοίξει 15 καταστήματα κατά 
τον πρώτο χρόνο παρουσίας στη χώρα μας. 
Σε ένα μήνα, συμπληρώνει τρία χρόνια στην 
Ελλάδα, έχοντας ένα δίκτυο που θα φθάσει τα 
52 καταστήματα μέχρι το τέλος Σεπτεμβρίου.  
Οι τέσσερις νέες προσθήκες αφορούν κατα-
στήματα σε:
•	 Βάρη
•	 Ορεστιάδα
•	 Καματερό 
•	 Ιωάννινα (2ο σημείο)
Το νέο οικονομικό έτος της Pepco που ξεκινά 
τον Οκτώβριο, βρίσκει την εταιρεία με στό-
χο να ανοίξει 15 έως 20 νέα σημεία σε ολό-

κληρη τη χώρα. Αν και η στρατηγική βασίζε-
ται στην αυτόνομη ανάπτυξη, η Pepco αφήνει 
ανοιχτό το ενδεχόμενο συνεργασιών, συνε-
χίζοντας το μοντέλο συνεργασίας που έχει 
ήδη κάνει και στην Ελλάδα με την ΑΒ Βασι-
λόπουλος, το Public και την Sinsay. Δεν απο-
κλείεται μάλιστα και η σύναψη συνεργασι-
ών με άλλους retailers, εφόσον προκύψουν 
ευκαιρίες.

ΤΑ ΝΗΣΙΑ & Η ΔΥΝΑΜΙΚΗ  
ΤΗΣ ΚΡΗΤΗΣ
Ιδιαίτερη βαρύτητα δίνεται στα νησιά, όπου η 
εταιρεία διαπιστώνει ισχυρή δυναμική αγο-
ρών, παρά το υψηλότερο κόστος επένδυσης 

και τη χαμηλή διαθεσιμότητα ακινήτων.  Η 
Κρήτη βρίσκεται στην κορυφή της λίστας, κα-
θώς εκτιμάται ότι οι πωλήσεις μπορούν να 
ξεπεράσουν εκείνες μεγάλων καταστημάτων 
της Αθήνας. Μάλιστα σύμφωνα με τις προ-
βλέψεις της ελληνικής θυγατρικής, στο Ηρά-
κλειο θα μπορούσαν να λειτουργήσουν έως 
και πέντε καταστήματα. Αντίστοιχο ενδιαφέ-
ρον υπάρχει για την Ζάκυνθο, την Κέρκυρα 
αλλά και την Ρόδο.

Η ΠΑΡΟΥΣΙΑ ΣΤΗΝ ΕΥΡΩΠΗ
Σε επίπεδο Βαλκανίων, η Pepco καταγρά-
φει εξίσου υψηλές επιδόσεις, αντίστοιχες 
με αυτές που παρατηρούνται σε core αγο-
ρές, όπως η Πολωνία και η Ρουμανία. Χα-
ρακτηριστικό είναι ότι στη ρουμανική αγο-
ρά ανοίγουν 20–30 νέα καταστήματα κάθε 
χρόνο.
Σε ευρωπαϊκό επίπεδο, η εταιρεία σχεδιάζει 
350 - 400 νέα καταστήματα ετησίως, με την 
κατανομή να γίνεται ανάλογα με την κερδο-
φορία κάθε χώρας. 

Στέλλα Αυγουστάκη
stella@notice.gr

Την παραγωγή ενός νέου ηλεκτρικού οχή-
ματος με μπαταρία (BEV) στο εργοστάσιο της 
περιοχής Kolin στην Τσεχία ανακοίνωσε η 
Toyota, ενισχύοντας την παρουσία της εντός 
ευρωπαϊκού εδάφους και την πράσινη με-
τάβασή της.

ΕΠΕΚΤΑΣΗ ΤΟΥ ΕΡΓΟΣΤΑΣΙΟΥ
Μη δίνοντας περαιτέρω λεπτομέρειες, η 
εταιρεία ανακοίνωσε ότι:
•	 το εργοστάσιο θα επεκταθεί από 152.000 

σε 173.000 τ.μ.
•	 θα δημιουργούν νέα εργαστήρια βαφής 

και συγκόλλησης

KAI KΡATIKH ΕΠΕΝΔΥΣΗ
Η Toyota θα επενδύσει €680 εκατ. ώστε 
να καλύψει τις νέες ανάγκες, ενώ τσεχι-

κή κυβέρνηση θα ρίξει έως και €64 εκατ. 
στην ειδική εγκατάσταση μπαταριών, που 
θα δημιουργηθεί κατά την επέκταση του 
εργοστασίου.

ΠΟΛΛΑΠΛΑ ΟΦΕΛΗ
Επί του παρόντος, η Toyota κατασκευάζει στη 
χώρα τα μοντέλα Aygo X και Yaris Hybrid, 
με παραγωγική ικανότητα περίπου 220.000 

οχημάτων ετησίως. Με τα νέα δεδομένα θα 
αυξηθεί η κατασκευαστική δυνατότητα του 
εργοστασίου, οδηγώντας παράλληλα σε προ-
σθήκη νέων θέσεων εργασίας και σε οφέλη 
για την τοπική αλυσίδα εφοδιασμού, δεδομέ-
νου ότι το μεγαλύτερο μέρος των εξαρτημά-
των προέρχεται από την Τσεχία.

INFO – ΠΑΡΟΥΣΙΑ TOYOTA  
ΣΤΗΝ ΤΣΕΧΙΑ

•	 2002-2005: Δημιουργία του εργοστασί-
ου και έναρξη παραγωγής με επένδυση 

€1,06 δισ.
•	 2020-2024: Επέκταση παραγωγής  
για τα μοντέλα Yaris και Aygo X με επι-

πλέον €251 εκατ.
•	 Σύνολο επενδύσεων έως σήμερα:  

€1,32 δισ.

Akio Toyoda, 
Πρόεδρος, 
Toyota
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> JUMBO
ΣΕ ΤΊ ΑΠΟΣΚΟΠΕΊ ΜΕ ΤΟ...  
ΜΠΑΡΆΖ ΑΓΟΡΏΝ ΑΚΙΝΉΤΩΝ  
- ΈΜΦΑΣΗ ΣΤΗΝ ΡΟΥΜΑΝΊΑ

Απόστολος  
Βακάκης,Jumbo

Σε μπαράζ αγορών ακινήτων που στεγάζουν 
τα καταστήματα Jumbo προχωρά ο όμιλος, 
στο πλαίσιο της στρατηγικής ανάπτυξής του. 
Ήδη προχώρησε στην αγορά για ιδιόχρηση 
πέντε μισθωμένων καταστημάτων σε Ελλά-
δα και Ρουμανία, ενώ το προσεχές διάστημα 
αναμένεται να προχωρήσει στην αγορά άλ-
λων δύο καταστημάτων σε Πάτρα και Αθή-
να, έχοντας ήδη προχωρήσει σε δύο αγορές 
εντός του τρέχοντος έτους. Μέσω αυτών των 
κινήσεων η διοίκηση αποσκοπεί στη συ-
γκράτηση του λειτουργικού της κόστους, κα-
θώς και στην ενίσχυση του ισολογισμού της, 
μέσω της ακίνητης περιουσίας που αποκτά. 
Παράλληλα ο όμιλος στοχεύει στη δυναμι-
κή του ανάπτυξη στην αγορά της Ρουμανίας, 
όπου καταγράφει σημαντική ανάπτυξη και η 
οικονομία της δημιουργεί σημαντικές ευκαι-
ρίες επέκτασης. Προς αυτήν την κατεύθυν-
ση στόχος της Jumbo είναι ο διπλασιασμός 
του αριθμού καταστημάτων, από 20 σε 40, τα 
επόμενα οκτώ χρόνια, ενώ προχώρησε σε 
συμφωνία για την ανάπτυξη νέου καταστή-
ματος στο Baia Mare, που αναμένεται να ενι-
σχύσει περαιτέρω την πορεία ανάπτυξης του 
ομίλου στη χώρα.

ΑΝΑΠΤΥΞΗ 8% ΣΤΟ ΟΚΤΑΜΗΝΟ
Σύμφωνα με πληροφορίες ο τζίρος της εται-
ρείας συνεχίζει ανοδικά, με φόντο και την 
επιστροφή στο σχολείο, που παραδοσιακά 

αποτελεί μία καλή περίοδο για τον όμιλο. Το 
guidance παραμένει θετικό, παρά το γεγονός 
ότι ο πληθωρισμός επιμένει. Τον Αύγουστο 
η εταιρεία σημείωσε άνοδο 1,4% στις αγο-
ρές που δραστηριοποιείται, ενώ σε επίπεδο 
οκταμήνου η ανάπτυξη ήταν στα επίπεδα του 
8%. Ειδικότερα:
•	 Ελλάδα: Τον Αύγουστο οι καθαρές πω-

λήσεις της μητρικής εταιρείας παρουσί-
ασαν αύξηση 7% σε σχέση με τον αντί-
στοιχο περσινό μήνα. Συνολικά, στο 
οκτάμηνο οι καθαρές πωλήσεις παρου-
σίασαν αύξηση 9% 

•	 Κύπρος: Οι πωλήσεις των καταστημά-
των ήταν αυξημένες κατά 12% τον Αύ-
γουστο. Συνολικά οι πωλήσεις για το 
οκτάμηνο είναι αυξημένες κατά 9%

•	 Βουλγαρία: Οι πωλήσεις των καταστη-
μάτων τον Αύγουστο ήταν αυξημένες 
κατά 7%, ενώ συνολικά οι πωλήσεις του 
δικτύου για το οκτάμηνο είναι αυξημένες 
σε ποσοστό 3% 

•	 Ρουμανία: Οι πωλήσεις του δικτύου κα-
θώς και του ηλεκτρονικού καταστήματος 
(www.e-jumbo.ro) σημείωσαν αύξηση 
της τάξης του 8% τον Αύγουστο. Συνο-
λικά, οι πωλήσεις στην Ρουμανία για το 
οκτάμηνο είναι αυξημένες κατά 7% 

Νικόλας Ταμπακόπουλος
nicolas@notice.gr

Το νέο εταιρικό του site, που σχεδιά-
στηκε και υλοποιήθηκε από την Umobit, 
παρουσιάζει ο όμιλος Fourlis, επιχει-
ρώντας να αναδείξει τη δέσμευσή του 
στη βιωσιμότητα και τις ανθρωποκε-
ντρικές αξίες. 

ΧΑΡΑΚΤΗΡΙΣΤΙΚΑ 
ΣΧΕΔΙΑΣΜΟΥ
•	 mobile-first σχεδιασμός
•	 διαισθητικό περιβάλλον χρήσης
•	 έμφαση στην πληροφορία
•	 ρευστές διατάξεις

ΕΠΕΝΔΥΤΙΚΕΣ ΣΧΕΣΕΙΣ
Έμφαση δόθηκε στην ενότητα Επενδυ-
τικών Σχέσεων ως εργαλείο διαφάνει-
ας, καθώς προσφέροντας πρόσβαση σε 
βασικά στοιχεία, δεδομένα μετοχών και 
οικονομικό περιεχόμενο. 
Παράλληλα, η ζωντανή ενημέρωση της 
τιμής της μετοχής και η ανάδειξη των 
εταιρικών ειδήσεων ενισχύουν την 
αμεσότητα στην επικοινωνία με τους 
επενδυτές.

ΒΙΩΣΙΜΟΤΗΤΑ
Ταυτόχρονα, η ενότητα της Βιωσιμό-
τητας παρουσιάζει τη δέσμευση του 
ομίλου σε όλους τους βασικούς πυ-
λώνες ESG, ενώ μέσα από την ενότη-
τα του Ανθρώπινου Δυναμικού ανα-
δεικνύεται η people-first κουλτούρα 
του ομίλου.
 Επιπλέον, το press kit και η δυνατότη-
τα εγγραφής στα newsletter προσφέ-
ρουν υποστηρικτικό περιεχόμενο στα 
ΜΜΕ.

> FOURLIS
ΝΈΟ ΕΤΑΙΡΙΚΌ 
SITE ΜΕ ΈΜΦΑΣΗ 
ΣΤΗ ΒΙΩΣΙΜΌΤΗΤΑ 
ΚΑΙ ΤΟΝ 
ΆΝΘΡΩΠΟ

mailto:nicolas%40notice.gr%20?subject=
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> ΝΟΤΙΑ ΚΟΡΕΑ
ΟΙ ΕΠΙΧΕΙΡΉΣΕΙΣ ΠΛΗΡΏΝΟΥΝ… ΑΔΡΆ ΤΟΥΣ ΕΡΓΑΖΌΜΕΝΟΥΣ 
ΓΙΑ ΝΑ ΚΆΝΟΥΝ ΠΑΙΔΙΆ

> ΦΥΣΙΚΟ ΑΕΡΙΟ ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΕΤΑΙΡΕΙΑ ΕΝΕΡΓΕΙΑΣ
ΦΈΡΝΕΙ ΤΗΝ ΕΙΚΟΝΙΚΉ 
ΠΡΑΓΜΑΤΙΚΌΤΗΤΑ ΣΤΗ ΦΕΤΙΝΉ ΔΕΘ

Παρά τις δαπάνες δισεκατομμυρίων δολα-
ρίων από την κυβέρνηση της Νότιας Κορέ-
ας, η χώρα διαθέτει το χαμηλότερο ποσο-
στό γονιμότητας παγκοσμίως, με μόλις 0,75 
γεννήσεις ανά γυναίκα. Καθώς τα αποτελέ-
σματα της κρατικής υποστήριξης δεν φαί-
νεται να έχουν ανακόψει την τάση, η σκυ-
τάλη πέρασε στον ιδιωτικό τομέα.

ΕΤΑΙΡΙΚΕΣ ΠΡΩΤΟΒΟΥΛΙΕΣ
•	 Booyoung: Προσφέρει περίπου $72 

χιλ. για κάθε παιδί που αποκτά εργαζό-
μενός της - και μάλιστα αναδρομικά για 
τα 3 προηγούμενα χρόνια

•	 Krafton: Προσφέρει $43 χιλ. ανά γέν-
νηση και επιπλέον $29 χιλ. σε δόσεις 
μέχρι το παιδί να γίνει 8 ετών

•	 Korea Aerospace: Παρέχει στους ερ-
γαζόμενους $7 χιλ. για το πρώτο και το 
δεύτερο παιδί και $22 χιλ. για το τρίτο

•	 Hanwha: Έχει καταβάλει περισσότερα 
από $820 χιλ. ($7.200 ανά μωρό σε 14 
θυγατρικές εταιρείες)

•	 Doosan Enerbility, Posco, SBW και 
Kumho Petrochemical: Προσφέρουν 
οικονομικά κίνητρα με διάφορα ποσά

ΕΝΘΑΡΡΥΝΤΙΚΑ ΤΑ ΠΡΩΤΑ 
ΣΤΟΙΧΕΙΑ
Τα πρώτα στοιχεία είναι ενθαρρυντικά, 
αφού το 96% των εργαζομένων που έλαβαν 
τα επιδόματα δηλώνουν ότι τους βοήθησαν 
να εξισορροπήσουν εργασία και οικογενει-
ακή ζωή, ενώ το 86% εξετάζει σοβαρά το 
ενδεχόμενο να κάνει περισσότερα παιδιά. 
Επιπλέον, το 2024 καταγράφηκε για πρώ-
τη φορά μετά από μία δεκαετία αύξηση στις 

γεννήσεις, ενώ από τον Ιανουάριο έως τον 
Μάιο του 2025 υπήρξε αύξηση 7% σε σχέση 
με την αντίστοιχη περυσινή περίοδο.

Ωστόσο, οι σκεπτικιστές θεωρούν ότι 
τα επιδόματα δεν είναι μόνιμη λύση 
και  ζητούν διαρθρωτικές αλλαγές, 
όπως επαγγελματική ευελιξία για τους 
εργαζόμενους.

ΤΟ ΠΑΡΑΔΕΙΓΜΑ ΤΗΣ KRAFTON
Προς αυτή την κατεύθυνση, η εταιρεία πα-
ραγωγής βιντεοπαιχνιδιών Krafton δεν 
έμεινε μόνο στα επιδόματα, έχοντας προ-
σθέσει στις παροχές της:
•	 υπηρεσίες έκτακτης φύλαξης παιδιών
•	 εγγυημένες προσωρινές θέσεις ερ-

γασίας για την κάλυψη των γονικών 
αδειών.

Σημειώνεται δε, ότι παροχές φαίνεται να 
έχουν αντίκρυσμα, με τους 58 εργαζόμε-
νους που έχουν λάβει τα επιδόματα να πα-
ραμένουν στην εταιρεία.

Να δημιουργήσουν την ψηφιακή πόλη του 
μέλλοντος καλεί τους επισκέπτες της 89ης ΔΕΘ 
το Φυσικό Αέριο Ελληνική Εταιρεία Ενέργειας.
Συγκεκριμένα, στο φετινό περίπτερο της 
εταιρείας, στο Χώρο Ιδιαίτερης Προβολής 
13, οι επισκέπτες θα πάρουν την ενέργεια στα 

χέρια τους, μέσα από μια βιωματική εμπειρία 
με διαδραστικά παιχνίδια.
Τα εγκαίνια του περιπτέρου θα πραγματοποι-
ηθούν το Σάββατο 6 Σεπτεμβρίου, στις 11:30, 
με live radio show από τον 96.8 Velvet και 
κληρώσεις δώρων. 
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> ΥΔΡΟΓΟΝΑΝΘΡΑΚΕΣ
ΤΟ ΑΊΝΙΓΜΑ ΤΩΝ BP - ENI, Η ΑΠΌΒΑΣΗ 
ΣΤΗΝ ΑΘΉΝΑ ΚΑΙ Ο ΚΡΊΣΙΜΟΣ 
ΔΙΑΓΩΝΙΣΜΌΣ

> GIORGIO ARMANI
ΈΦΥΓΕ  
ΣΕ ΗΛΙΚΊΑ  
91 ΕΤΏΝ  
Ο ΘΡΎΛΟΣ  
ΤΗΣ ΜΌΔΑΣ

Αντίστροφη μέτρηση στην ενεργειακή αγο-
ρά για τον διαγωνισμό σχετικά με τα δικαι-
ώματα έρευνας και εκμετάλλευσης υδρογο-
νανθράκων σε τέσσερις θαλάσσιες περιοχές 
νότια της Κρήτης και της Πελοποννήσου. Η 
προθεσμία λήγει την Τρίτη 10 Σεπτεμβρίου, 
στις 5 το απόγευμα.
Πληροφορίες του BnB Daily αναφέρουν πως 
το προηγούμενο διάστημα στελέχη της BP, 
της Eni και της Chevron επισκέφθηκαν το 
dataroom της ΕΔΕΥΕΠ προκειμένου να δουν 
τα δεδομένα για αυτές τις περιοχές. Και αν η 
Chevron θεωρείται σχεδόν βέβαιο πως θα 
συμμετάσχει στον διαγωνισμό, δεν ισχύει το 
ίδιο για τις BP, Eni που μέχρι σήμερα κρα-
τούν κλειστά τα χαρτιά τους. 

Η HELLENIQ ENERGY
Ενδιαφέρον αναμένεται να εκδηλώσει και η 
Helleniq Energy που έχει αποκτήσει τα σεισμι-
κά δεδομένα για τη συμμετοχή στον διαγωνι-
σμό. Για συμβολικούς λόγους, και γεωπολιτι-
κούς, η κυβέρνηση θα ήθελε αρκετά σχήματα 
να συμμετάσχουν επίσημα στον διαγωνισμό, 
εκτός από όσα θεωρούνται σχεδόν βέβαια. 

ΟΙ ΣΥΝΕΡΓΕΙΕΣ
Σε κάθε πάντως περίπτωση, στελέχη της 
ενεργειακής αγοράς, εκτιμούν πως θα 

υπάρξουν συνέργειες. Η Chevron, εφό-
σον εκδηλώσει επίσημα ενδιαφέρον, έχει 
εμπειρία στην ανάπτυξη κοιτασμάτων και 
στην έρευνα και παραγωγή πετρελαί-
ου. Αντίθετα, η Helleniq Energy στερείται 
εμπειρίας, όμως ένα σχήμα με operator 
της Chevron και συμμετέχουσα την ελλη-
νική εταιρεία είναι αρκετά πιθανό. Και αυτό 
γιατί το κόστος θα επιμεριστεί μεταξύ τους, 
όπως και το ρίσκο, σε περίπτωση που δεν 
βρεθούν υδρογονανθράκες που να είναι 
εμπορικά εκμεταλλεύσιμοι. 

ΤΟ ΜΗΝΥΜΑ ΤΗΣ ΚΥΒΕΡΝΗΣΗΣ
Ο υπουργός Σταύρος Παπασταύρου, μιλώ-
ντας στην ΕΡΤ, έκανε λόγο για "καθοριστική 
στιγμή" και τόνισε ότι η διαδικασία διεξάγε-
ται "με όλες τις δικλείδες ασφαλείας". Στό-
χος, όπως είπε, είναι η πιθανή μετατροπή του 
υποθαλάσσιου πλούτου της χώρας σε "εθνι-
κό κεφάλαιο για τις επόμενες γενιές". Σύμ-
φωνα με τις εκτιμήσεις της ΕΔΕΥΕΠ, τα πιθα-
νά αποθέματα φυσικού αερίου στις περιοχές 
του Ιονίου και του Λιβυκού Πελάγους φτά-
νουν τα 24 τρισεκατομμύρια κυβικά πόδια 
(680 bcm).

Νικόλας Ταμπακόπουλος
nicolas@notice.gr

Σε ηλικία 91 ετών έφυγε από τη ζωή ο 
σχεδιαστής μόδας Giorgio Armani, ο 
οποίος αντιμετώπιζε το τελευταίο διάστη-
μα προβλήματα υγείας.
Επί δεκαετίες το όνομα του Armani συν-
δυάστηκε με το ιταλικό στυλ, ενώ δημι-
ούργησε την ομώνυμη εταιρεία του με 
ετήσιο κύκλο εργασιών €2,3 δισ. Η κη-
δεία του θα πραγματοποιηθεί σε στενό κύ-
κλο, ενώ η σορός του θα τεθεί σε λαϊκό 
προσκύνημα στην Ιταλία.

ΔΗΜΙΟΥΡΓΟΣ ΥΨΗΛΗΣ 
ΡΑΠΤΙΚΗΣ
Ο Giorgio Armani σπούδαζε ιατρική, 
όμως παράτησε το πανεπιστήμιο στο 3ο 
έτος. Αποφάσισε να δημιουργήσει τον 
οίκο Armani το 1975 έχοντας μπει στην 
4η δεκαετία της ζωής του, ενώ μέχρι 
τότε εργαζόταν στο πολυκατάστημα La 
Rinascente και σχεδίαζε ρούχα για τον 
οίκο Cerruti.
Τα σχέδια του Armani στα κουστούμια με-
ταμόρφωσαν την αυστηρή ανδρική ενδυ-
μασία στη δεκαετία του ’80, ενώ ο όμιλός 
του επεκτάθηκε στα αξεσουάρ, στην εστί-
αση και στη διακόσμηση ξενοδοχείων.
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> IDEAL HOLDINGS
ΕΞΕΤΆΖΕΙ ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΚΌ DEAL ΚΑΙ... ΣΥΜΠΛΗΡΩΜΑΤΙΚΈΣ 
ΕΠΕΝΔΎΣΕΙΣ ΣΕ IT ΚΑΙ ΤΡΌΦΙΜΑ - ΤΟ GUIDANCE ΓΙΑ ΤΟ 2025
Πωλήσεις €480 εκατ., EBITDA €57 εκατ. και 
κέρδη προ φόρων άνω των €40 εκατ. εκτιμά 
η διοίκηση της Ideal Holdings ότι θα εμφανί-
σουν οι εταιρείες που έχει στο χαρτοφυλά-
κιό της, σύμφωνα με τα όσα ανέφερε στο call 
conference με τους αναλυτές ο επικεφαλής, 
Λάμπρος Παπακωνσταντίνου.

Η ΕΙΚΟΝΑ ΣΤΟ ΕΞΑΜΗΝΟ
Σύμφωνα με τον κ. Παπακωνσταντίνου, η 
Ideal Holdings εστιάζει στην περαιτέρω ενί-
σχυση των υπαρχόντων επιχειρηματικών 
πυλώνων με νέες επενδύσεις. Θέλοντας να 
είναι ξεκάθαρος στους μετόχους για το όρα-
μα και το core business της Ideal, ο κ. Παπα-
κωνσταντίνου τόνισε ότι εξετάζονται επιλεκτι-
κές κινήσεις στον τομέα της Βιομηχανίας και 
σε συμπληρωματικές επενδύσεις στους το-
μείς IT και τροφίμων, όπου ήδη έχει τοποθε-
τηθεί. Μιλώντας για τον f&b κλάδο ανέφερε 
πως οι επόμενες κινήσεις θα είναι σχετικές 
με το business της Μπάρμπα Στάθης, τονί-
ζοντας ότι δεν έχουν γίνει συζητήσεις με το 
CVC για άλλη εταιρεία του χαρτοφυλακίου 
του fund.

ATTICA STORES 
O Δημοσθένης Μπούμης, CEO των Attica 
Stores, ανέφερε πως οι πωλήσεις του β’ 
εξαμήνου 2025 αναμένεται να ακολουθή-
σουν την τάση του α’ εξαμήνου. Συνολικά για 
το έτος, όπως ανέφερε ο κ. Παπακωνσταντί-
νου, τα attica αναμένεται να εμφανίσουν:
•	 πωλήσεις: €240 εκατ.
•	 EBITDA: €27 εκατ. 
•	 EBIT: €20 εκατ.
Η εταιρεία προετοιμάζεται για την εμπορι-
κή περίοδο αιχμής του Νοεμβρίου (Black 
Friday) και του Δεκεμβρίου (Χριστούγεννα), 
σχεδιάζοντας ενέργειες μάρκετινγκ και δια-
τηρώντας τον απαιτούμενο αριθμό προσωπι-
κού στα καταστήματα, ώστε να εξασφαλιστεί 
το υψηλό επίπεδο εξυπηρέτησης των πελα-
τών. Στο πλαίσιο των επερχόμενων έργων 
περιλαμβάνονται:
•	 Η αναβάθμιση των συστημάτων front-

end για βελτίωση της προσωποποίησης 
και της εμπειρίας πελάτη, έργο που βρί-
σκεται σε εξέλιξη και αναμένεται να ολο-
κληρωθεί το α’ τρίμηνο 2026.

•	 Η εφαρμογή συστήματος CRM και προ-
γράμματος πιστότητας, που βρίσκεται 
επίσης σε εξέλιξη και αναμένεται το γ’ 
τρίμηνο 2026

•	 Η περαιτέρω ενίσχυση του ηλεκτρονι-
κού εμπορίου μέσω εργαλείων Tεχνη-
τής Nοημοσύνης, με ολοκλήρωση εντός 
του 2025

•	 Το άνοιγμα τριών νέων καταστημάτων 
στην Riviera Galleria στο Ελληνικό, το 
οποίο αναμένεται να ολοκληρωθεί το α’ 
εξάμηνο του 2027

IT
Ο Παναγιώτης Βασιλειάδης, CEO της Ideal, πα-
ρουσίασε την πορεία του ΙΤ segment της εται-
ρείας, λέγοντας πως οι προοπτικές του έτους 
για τον ΙΤ τομέα περιλαμβάνουν τρέχον ανε-

κτέλεστο υπόλοιπο συμβολαίων περίπου €80 
εκατ. Τα έσοδα του γ΄ εξαμήνου 2025 αναμέ-
νεται να ακολουθήσουν την τάση του α΄ εξαμή-
νου 2025, ενώ η ανοδική πορεία του EBITDA 
αναμένεται να συνεχιστεί, κυρίως χάρη:
•	 στην προσπάθεια μετάβασης σε υπηρε-

σίες με υψηλότερη προστιθέμενη αξία 
•	 στην αυξημένη συνεργασία μεταξύ των 

εταιρειών του κλάδου
•	 στις περαιτέρω επενδύσεις στην τεχνο-

λογία (κυρίως στην ΑΙ) και στην τυποποί-
ηση για μείωση της χειρωνακτικής εργα-
σίας και των γενικών εξόδων

Τα επερχόμενα projects αφορούν σε:
•	 Αναδιοργάνωση του IT σε συνεργα-

σία με κορυφαία διεθνή συμβουλευτι-
κή εταιρεία

•	 Εισαγωγή νέας Πλατφόρμας Κυβερνο-
απειλών (Cyber Threat Intelligence - 
CTI) που αναπτύχθηκε από τις IDSW & 
ADACOM

•	 Περαιτέρω ανάπτυξη διασταυρούμενων 
πωλήσεων και συνεργειών μεταξύ όλων 
των IT εταιρειών

Για το σύνολο του 2025 ο πήχης από τη διοί-
κηση μπαίνει:
•	 στα €110 εκατ. για τις πωλήσεις
•	 στα €15 εκατ. για τα EBITDA 
•	 στα €13 εκατ. για τα προ φόρων κέρδη
Για την πορεία και τις προοπτικές της Μπάρ-
μπα Στάθης μπορείτε να διαβάσετε στο σημε-
ρινό FnB Daily.

Μάκης Αποστόλου
makis@notice.gr

Στέλλα Αυγουστάκη
stella@notice.gr

Λάμπρος Παπακωνσταντίνου, Πρόεδρος ΔΣ, 
Ideal

https://www.fnbdaily.com/
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> TESLA
ΔΙΑΘΈΣΙΜΗ ΓΙΑ ΤΟ ΚΟΙΝΌ Η ΕΦΑΡΜΟΓΉ ROBOTAXI

> EBRD
ΠΟΎΛΗΣΕ ΤΟ 5,1% ΣΤΗΝ ΤΡΆΠΕΖΑ ΚΎΠΡΟΥ  
ΣΕ ΜΑΚΡΟΠΡΌΘΕΣΜΟΥΣ ΕΠΕΝΔΥΤΈΣ

Στην ανακοίνωση ότι η εφαρμογή Robotaxi 
για τις αυτόνομες μετακινήσεις είναι πλέ-
ον διαθέσιμη για το ευρύ κοινό προχώρη-
σε η Tesla, υποδηλώνοντας ότι θα επεκτεί-
νει σύντομα την υπηρεσία πέρα από τον 
αρχικό κύκλο δοκιμαστών (επενδυτές και 
influencers).
Η ανακοίνωση έγινε μέσα από τον επίσημο 
λογαριασμό Tesla Robotaxi στο X, περιλαμ-
βάνοντας έναν σύνδεσμο προς το app store 
της Apple, όπου οι χρήστες μπορούν να κα-
τεβάσουν την εφαρμογή και να εγγραφούν 
στη λίστα αναμονής.
Οι επενδυτές παρακολουθούν στενά τις εξε-
λίξεις για την υπηρεσία, που έχει ξεκινήσει 
πιλοτικά στο Όστιν τον Ιούνιο, με έναν στόλο 
10 έως 20 SUV Model Y. Η λειτουργία αυτή, 
ωστόσο, δεν είναι πλήρως αυτόνομη, αφού 
κάθε όχημα συνοδεύεται από επιτηρητή 
ασφαλείας στη θέση του συνοδηγού. Τον 
Ιούλιο, ο Musk ανέφερε πως επόμενοι στό-

χοι για την υπηρεσία robotaxi είναι η Αριζό-
να, η Φλόριντα και η Νεβάδα.

ΡΥΘΜΙΣΤΙΚΑ ΕΜΠΟΔΙΑ
Παρά την πρόοδο, η εταιρεία είναι αντιμέ-
τωπη με νομικές προκλήσεις, καθώς ειδι-
κά για την κυκλοφορία του Cybercab, ενός 

νέου οχήματος χωρίς τιμόνι και πεντάλ, 
απαιτούνται ομοσπονδιακές εξαιρέσεις. 
Παράλληλα, η Εθνική Υπηρεσία Οδικής 
Ασφάλειας των ΗΠΑ (NHTSA) εξετάζει βί-
ντεο από περιστατικά, όπου τα οχήματα της 
Tesla φέρεται να παρέβησαν τον ΚΟΚ την 
πρώτη ημέρα λειτουργίας.

ΠΟΛΙΤΙΚΗ ΚΑΛΗΣ 
ΣΥΜΠΕΡΙΦΟΡΑΣ
H Tesla καθόρισε έναν Κώδικα Καλής Συ-
μπεριφοράς, ζητώντας από τους χρήστες να 
συμφωνήσουν με όρους, όπως:
•	 "να συμπεριφέρεστε σαν να σας παρα-

κολουθεί η μητέρα σας"
•	 "να είστε καθαροί"
Επίσης, οι επιβάτες πρέπει να είναι 18 ετών 
για να ταξιδέψουν χωρίς συνοδό και κανέ-
νας κάτω των 13 ετών δεν μπορεί να επι-
βιβαστεί στα οχήματα, αναφέρεται στον 
κώδικα.

Elon Musk, CEO, Tesla

Στην πώληση του ποσοστού 5,1%, που δια-
τηρούσε στην Τράπεζα Κύπρου από το 2014, 
προχώρησε η EBRD.
Το ποσοστό πωλήθηκε στην τιμή των €7,20, 
ενώ καταγράφηκε ενδιαφέρον από θεσμι-
κούς επενδυτές, με τους τελικούς αγοραστές 

να είναι κυρίως μακροπρόθεσμοι επενδυτές.
Η τιμή της συναλλαγής κρίνεται πολύ καλή, 
δεδομένου ότι πωλήθηκε μεγάλο ποσο-
στό του τελευταίου legacy shareholder σε 
τιμή που είναι περίπου 1.2x Tangible Book 
value.

Πανίκος Νικολάου, CEO, Τράπεζα Κύπρου

> TÜV AUSTRIA-REHORECA SUSTAINABILITY SYSTEM
ΜΝΗΜΌΝΙΟ ΣΥΝΕΡΓΑΣΊΑΣ ΓΙΑ ΤΗΝ  
ΠΙΣΤΟΠΟΊΗΣΗ ZERO WASTE TO LANDFILL
Μνημόνιο συνεργασίας υπέγραψαν η 
TÜV Austria στην Ελλάδα και ReHORECA 
Sustainability System με στόχο την περιβαλ-
λοντική υπευθυνότητα στη διαχείριση αποβλή-
των των ξενοδοχειακών επιχειρήσεων.

ΑΞΟΝΕΣ ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΑΣ
•	 Υιοθέτηση και εφαρμογή του προτύπου πι-

στοποίησης Zero Waste to Landfill στην ελ-
ληνική ξενοδοχειακή αγορά

•	 Ανάπτυξη βάσης δεδομένων για τα ρεύμα-
τα αποβλήτων/υλικών των ξενοδοχειακών 
επιχειρήσεων

•	 Υλοποίηση κοινών δράσεων ενημέρωσης 
και επικοινωνίας

•	 Δημιουργία αποκλειστικής σχέσης για τη 
σταδιακή πανελλαδική εφαρμογή επαλη-
θεύσεων και πιστοποιήσεων των μελών 
της ReHORECA Sustainability System, βά-
σει του προτύπου Zero Waste to Landfill

Από αριστερά: Ι. Καλλιάς, Country Manager 
της TÜV AUSTRIA στην Ελλάδα - Φ. Κοκο-
τός, Νόμιμος Εκπροσώπος της ReHORECA 
Sustainability System
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> ΟΠΑΠ
ΤΑ ΚΡΑΤΙΚΆ ΛΑΧΕΊΑ, Η STOIXIMAN ΚΑΙ ΟΙ ΚΑΤΑΛΎΤΕΣ ΑΝΆΠΤΥΞΗΣ

Δυναμικές επιδόσεις κατέγραψε ο ΟΠΑΠ στο 
β' τρίμηνο του έτους, κάτι που επιβεβαιώνει 
το ύψος του προμερίσματος (€0,50/μετοχή) 
για τους μετόχους καθώς επίσης και του συ-
νολικού μερίσματος. Όπως ανέφερε ο CEO 
του ΟΠΑΠ, Jan Karas , κατά τη διάρκεια ενη-
μέρωσης των αναλυτών "τα αποτελέσματα 
αντικατοπτρίζουν την επιτυχή εκτέλεση της 
επιχειρηματικής στρατηγικής, καθώς και την 
ικανότητα της εταιρείας να δημιουργεί αξία 
για τους μετόχους της". 

ΣΤΗ Β' ΦΑΣΗ ΓΙΑ ΤΑ ΚΡΑΤΙΚΑ 
ΛΑΧΕΙΑ
Κατά την παρουσίαση στους αναλυτές, ο 
κ. Karas αναφέρθηκε στη συμμετοχή του 
ΟΠΑΠ στον διεθνή διαγωνισμό που διεξά-
γει το Υπερταμείο για τα Κρατικά Λαχεία. 
Όπως σημείωσε, ο ΟΠΑΠ υπέβαλε εκδήλω-
ση ενδιαφέροντος μέσω της θυγατρικής του 
ΟΠΑΠ Investment Ltd. Το Υπερταμείο αξιο-
λόγησε την εκδήλωση ενδιαφέροντος και η 
ΟΠΑΠ Investment Ltd. επελέγη για να συμ-
μετέχει στη δεύτερη φάση του διαγωνισμού. 

Η ΕΠΕΝΔΥΣΗ ΣΤΗΝ STOIXIMAN
Επιπλέον, ο ίδιος στάθηκε στην απόκτηση 
του υπόλοιπου μειοψηφικού μεριδίου στην 
Stoiximan (15,51%) από τον ΟΠΑΠ. Όπως τό-
νισε, η Stoiximan είναι η κορυφαία online 
εταιρεία, σημειώνοντας διψήφιους ρυθμούς 
ανάπτυξης τα τελευταία χρόνια, ενώ η κίνηση 
αυτή ενισχύει περαιτέρω την ηγετική θέση 
του ομίλου στη διαδικτυακή αγορά παιγνίων 
της Ελλάδας και της Κύπρου. Παράλληλα, 
σημείωσε ότι η Stoiximan και οι διαδικτυ-
ακές δραστηριότητες του ΟΠΑΠ θα συνεχί-
σουν να λειτουργούν ανεξάρτητα, υπό τις ξε-
χωριστές τους άδειες, εμπορικά σήματα και 
διοικητικές ομάδες.

ΟΙ ΚΙΝΗΤΗΡΙΟΙ ΜΟΧΛΟΙ
Τέλος, ο CEO του ΟΠΑΠ εστίασε στις υψη-
λές επιδόσεις του Τζόκερ, χάρη στην ευνοϊ-
κή σειρά τζακ-ποτ, που επεκτάθηκε και στο 
γ΄ τρίμηνο, καταλήγοντας στο έπαθλο-ρε-
κόρ των €28,8 εκατ. τον Αύγουστο. Η εξέ-
λιξη αυτή οδήγησε σε ιδιαίτερα υψηλά επί-
πεδα αλληλεπίδρασης με τους παίκτες και 
ενίσχυσε τα έσοδα της εταιρείας. Όπως σχο-
λίασε, αυτή ήταν η τρίτη μεγάλη σειρά τζακ-

ποτ μέσα σε ένα χρόνο, γεγονός που αναδει-
κνύει την επιτυχία της αλλαγής της δομής του 
παιχνιδιού, έπειτα από την ανανέωσή του το 
2023.  

ΟΙ ΚΙΝΗΣΕΙΣ
Οι κυριότερες κινήσεις της διοίκησης είναι 
οι εξής:
•	 Η iLottery πλατφόρμα Opaponline.gr 

ανανεώθηκε περαιτέρω, με προσωπο-
ποιημένες επιλογές και δυνατότητες για 
τους πελάτες

•	 Ο ΟΠΑΠ έγινε η πρώτη εταιρεία στην ελ-
ληνική αγορά online παιγνίων που αξι-
οποιεί το Google Pay, προσφέροντας 
επιπλέον δυνατότητες ηλεκτρονικών συ-
ναλλαγών στους πελάτες του

•	 Το χαρτοφυλάκιο iGaming εμπλουτίστηκε 
με δεκάδες νέα παιχνίδια, αποτελώντας 
ένα από τα πιο ολοκληρωμένα στην αγορά

Τέλος, όπως αναφέρθηκε στην ενημέρω-
ση, συνεχίστηκε η θετική δυναμική του 
Eurojackpot. Περαιτέρω, λανσαρίστηκε το νέο 
Powespin On Fire, που έχει σχεδιαστεί με γνώ-
μονα τις προσδοκίες νεότερων ηλικιακά κοι-
νών (Gen Z) και έχει αποδώσει ενθαρρυντικά 
αρχικά αποτελέσματα. Όσον αφορά στο Σκρατς, 
επεκτάθηκε η οικογένεια λαχνών "24 Μήνες 
Τύχη", με εκδόσεις των €2 και €10, που ενί-
σχυσαν την ελκυστικότητα του παιχνιδιού μη-
νιαίων καταβολών.

Νικόλας Ταμπακόπουλος
nicolas@notice.gr

Jan Karas, CEO, 
ΟΠΑΠ

mailto:nicolas%40notice.gr%20?subject=
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> ΕΑΕΕ
ΆΝΟΔΟΣ 3% ΣΤΗΝ ΠΑΡΑΓΩΓΉ 
ΑΣΦΑΛΊΣΤΡΩΝ ΣΤΟ Α’ ΕΞΆΜΗΝΟ

> FAMAR
ΕΞΑΓΟΡΆ ΦΑΡΜΑΚΕΥΤΙΚΉΣ ΜΟΝΆΔΑΣ 
ΣΤΗΝ ΓΕΡΜΑΝΊΑ ΜΕ ΤΗΝ ΥΠΟΣΤΉΡΙΞΗ 
ΤΗΣ EBRD

Αυξημένη κατά 3% σε σχέση με την αντί-
στοιχη περυσινή περίοδο ήταν η παραγω-
γή ασφαλίστρων στο α’ εξάμηνο του έτους, 
ανερχόμενη σε €2,9 δισ.
Σύμφωνα με την Ένωση Ασφαλιστικών Εται-
ρειών Ελλάδος, οι ασφαλίσεις ζωής κατέ-
γραψαν πτώση 3,9%, ενώ στον αντίποδα οι 
ασφαλίσεις κατά ζημιών παρουσίασαν άνο-
δο 9,7%.

Αλέξανδρος 
Σαρρηγε-
ωργίου, 
Πρόεδρος, 
ΕΑΕΕ

Την ολοκλήρωση εξαγοράς της μονάδας 
παραγωγής αποστειρωμένων φαρμακευ-
τικών σκευασμάτων της MiP Pharma, στο 
Homburg της Γερμανίας, ανακοίνωσε ο όμι-
λος Famar, αποκτώντας τον πλήρη ιδιοκτη-
σιακό της έλεγχο.
Στο πλαίσιο της εξαγοράς, περίπου 100 εργαζό-
μενοι της μονάδας εντάσσονται στο ανθρώπινο 
δυναμικό της Famar, διασφαλίζοντας την αδιά-
λειπτη λειτουργία της μονάδας. Σημειώνεται ότι 
για τη λειτουργία της νέας μονάδας, συστήθηκε 
νέο νομικό πρόσωπο υπό την επωνυμία Famar 
Healthcare Germany GmbH.

ΜΕ ΤΗ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗ ΤΗΣ EBRD Η ΑΜΚ
Παράλληλα, η EBRD ανακοίνωσε την ενί-
σχυση της επένδυσής της στην Famar, συμ-
μετέχοντας με €5,2 εκατ. σε νέα ΑΜΚ, για να 
στηρίξει το επενδυτικό πλάνο της εταιρεί-

ας, που περιλαμβάνει την εξαγορά της μο-
νάδας, αλλά και τις κεφαλαιουχικές δαπάνες 
για τις δραστηριότητές της στην Ελλάδα, που 
περιλαμβάνουν:
•	 νέες γραμμές παραγωγής
•	 μηχανήματα επισήμανσης
•	 συντήρηση και αναβάθμιση του υπάρχο-

ντος εξοπλισμού.

και επωφελήσου
από τα πακέτα συνδρομών.

ΤΟ ΚΑΘΗΜΕΡΙΝΟ
NEWSLETTER

ΓΙΑ ΤΟΝ ΚΛΑΔΟ
ΤΡΟΦΙΜΩΝ & ΠΟΤΩΝ

Γίνε 
συνδρομητής 

ΕΔΏ

https://fnbdaily.com/
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> AKTOR (ΕΞΑΜΗΝΟ)
ΣΤΑ €623 ΕΚΑΤ. Ο ΚΎΚΛΟΣ ΕΡΓΑΣΙΏΝ, 
ΆΝΟΔΟΣ 46% ΣΤΑ ΚΑΘΑΡΆ ΚΈΡΔΗ
Συνεχίστηκε και στο α’ εξάμηνο η θετική πο-
ρεία του ομίλου Aktor, κάτι που αποτυπώ-
νεται στα οικονομικά αποτελέσματα, τους 
στόχους ανάπτυξης, μέσα από έργα υψηλής 
κερδοφορίας, ένα νέο λειτουργικό μοντέλο, 
την επέκταση δραστηριοτήτων σε νέους το-
μείς της οικονομίας και την παραγωγή αξίας 
για τους μετόχους.

DATA Α’  Εξάμηνο (σε €εκατ.)
Κύκλος εργασιών: 623 (+17%)

Μεικτά κέρδη: 74 (+454%)
EBITDA: 65 (+112%)

Καθαρά κέρδη: 17 (+46%)

ΙΣΧΥΡΗ ΡΕΥΣΤΟΤΗΤΑ
O όμιλος ενίσχυσε τη ρευστότητά του, δια-
θέτοντας ταμειακά διαθέσιμα €246 εκατ. και 
ίδια κεφάλαια ύψους €382 εκατ. (+121%), 
καθώς και ελάχιστο καθαρό δανεισμό (€25 
εκατ.).

ΠΑΡΑΔΟΣΗ ΕΡΓΩΝ
Το 2025, ολοκλήρωσε και παρέδωσε έργα 
υποδομής, όπως:
•	 τον περιφερειακό του Βουκουρεστίου
•	 τον αυτοκινητόδρομο Πάτρα 

– Πύργος
•	 τη σύνδεση της Λευκάδας με τον 

Δυτικό Άξονα

ΕΡΓΑ ΝΕΑΣ ΓΕΝΙΑΣ
Παράλληλα, προχωρά έργα, όπως: 
•	 τα μεγάλα σιδηροδρομικά έργα της 

Ρουμανίας
•	 τις δύο εργολαβίες του ΒΟΑΚ 

(Χερσόνησος–Νεάπολη και 
Νεάπολη–Άγιος Νικόλαος)

•	 τον Οδικό Άξονα Νοτιοδυτικής 
Πελοποννήσου Καλαμάτα–
Ριζόμυλος–Πύλος–Μεθώνη

•	 την παράκαμψη της Γιάλοβας 
•	 τα έργα στο Ελληνικό

Επίσης, έχει ξεκινήσει τις εργασίες σε έργα, 
όπως τα συγκοινωνιακά έργα αποκατάστα-
σης στη Θεσσαλία, ενώ ωριμάζει κτιριακά 
έργα ΣΔΙΤ.

ΡΟΥΜΑΝΙΑ
Η αγορά της Ρουμανίας ήδη συνεισφέρει 
με το 22% των εσόδων, ενώ διαθέτει μερί-
διο 17% στο ανεκτέλεστο. H Aktor Ρουμανί-
ας συμμετέχει στην κατασκευή συγκοινωνι-
ακών έργων που βρίσκονται σε εξέλιξη στη 
χώρα και στοχεύει στην ανάληψη νέων, κα-
θώς επίκεινται διαγωνισμοί για συγκοινω-
νιακά έργα ύψους €16 δισ. Ταυτόχρονα, 
αναμένεται να υλοποιηθούν δημόσιες και 
ιδιωτικές επενδύσεις ύψους €18 δισ. για 
ενεργειακά και έργα αντιμετώπισης της κλι-
ματικής αλλαγής.

ΕΞΑΓΟΡΕΣ
Το 2025 ο όμιλος προχώρησε στην ολοκλή-
ρωση της εξαγοράς της Άκτωρ Παραχωρή-
σεις, η οποία αναμένεται να ολοκληρωθεί τις 
επόμενες εβδομάδες και συνδυαστικά με το 
υφιστάμενο χαρτοφυλάκιο έργων ΣΔΙΤ και 
παραχώρησης του μίλου, εκτιμάται ότι θα 
συμβάλει στην παραγωγή ροών ύψους €1,2 
δισ. τα επόμενα χρόνια.
Με την προσθήκη της Άκτωρ Παραχωρή-
σεις, το χαρτοφυλάκιο έργων ΣΔΙΤ και Παρα-
χώρησης θα φτάσει τα 15 έργα, ενώ θα αυξη-
θούν οι ευκαιρίες της αγοράς για τον Όμιλο, 

καθώς βρίσκονται σε εξέλιξη περίπου 25 δι-
αγωνισμοί παρόμοιων έργων στην Ελλάδα 
στους οποίους και συμμετέχει.

Εππλέον, ο όμιλος προχωρά:
•	 στην ολοκλήρωση της εξαγοράς πλειο-

ψηφικού ποσοστού της Εντελέχεια τον 
Οκτώβριο

•	 στην υλοποίηση του σχεδιασμού του για 
τον κλάδο των ΑΠΕ

•	 στην ενίσχυση του κλάδου του Facility 
Management

•	 στην αξιολόγηση των δυνατοτήτων 
περαιτέρω ανάπτυξης του κλάδου 
ακινήτων

ΕΤΑΙΡΙΚΟΣ ΜΕΤΑΣΧΗΜΑΤΙΣΜΟΣ
Έχει ολοκληρωθεί η απόσχιση των κλάδων 
κατασκευών (Aktor Κατασκευές) και επιχει-
ρηματικών συμμετοχών (Aktor Συμμετοχές). 
Παράλληλα, αναμένεται να ολοκληρωθούν οι 
αποσχίσεις:
•	 των κλάδων ακινήτων (Aktor Real 

Estate)
•	 ΑΠΕ (Aktor Renewables)
•	 Διαχείρισης Εγκαταστάσεων (Aktor 

Facility Management)

Αλέξανδρος 
Εξάρχου, 
Πρόεδρος και 
Διευθύνων 
Σύμβουλος, 
Aktor
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Business Maker

ΤΑ ΝΈΑ ΟΡΌΣΗΜΑ ΓΙΑ ΤΗΝ ΧΕΙΡΟΥΡΓΙΚΉ ΚΑΤΕΔΆΦΙΣΗ  
ΤΟΥ COCOMAT
Μέσα στο πρώτο δεκαπενθήμερο του Σεπτεμ-
βρίου αναμένεται να ολοκληρωθεί η διαδικα-
σία ανάθεσης της μελέτης σε ανάδοχο, για τη 
χειρουργική κατεδάφιση των τριών ορόφων 
του ξενοδοχείου Cocomat, στην Ακρόπολη, 
που κρίθηκαν παράνομοι από το ΣτΕ. Πληρο-
φορίες αναφέρουν πως ο υποψήφιος ανάδο-
χος είναι μια κοινοπραξία από τρία μελετητικά 
γραφεία των Αθηνών, η οποία κατέθεσε και 
τη μοναδική προσφορά, στο πλαίσιο του σχε-

τικού διαγωνισμού της Αποκεντρωμένης Δι-
οίκησης Αττικής.
Η σύνταξη της μελέτης υπολογίζεται να διαρ-
κέσει περίπου 1,5 χρόνο, με δεδομένη την πο-
λυπλοκότητα του εγχειρήματος. Δεν έχει, άλ-
λωστε, υλοποιηθεί στη σύγχρονη ιστορία της 
χώρας τέτοιου είδους μερική κατεδάφιση, 
και, μάλιστα, σε τόσο πολυσύχναστο σημείο. 
Για αυτό, εξάλλου, η μελέτη θα κοστίσει πε-
ρίπου €600 χιλ ! 

Στη συνέχεια - εκτός απροόπτου -, θα ακολου-
θήσει διεθνής διαγωνισμός για την επιλογή της 
εταιρείας, που θα αναλάβει να φέρει σε πέρας 
τη συγκεκριμένη αποστολή.
Μια διαδικασία, που εκτιμάται πως θα χρεια-
στεί έναν επίσης εύλογο χρόνο.
Υπενθυμίζεται ότι η διοίκηση της Μπλε Κέ-
δρος, ιδιοκτήτρια του ξενοδοχείου στη σκιά 
της Ακρόπολης, έχει προαναγγείλει προσφυγή 
στα ευρωπαϊκά δικαστήρια για την υπόθεση…

ΤΙ ΛΈΕΙ Η PERCASSI ΓΙΑ ΤΗ ΝΑΥΑΡΧΊΔΑ ΤΗΣ NIKE  
ΣΤΗΝ ΣΤΟΆ ΑΡΣΑΚΕΊΟΥ     
Μήνυμα για τη λειτουργία του νέου καταστή-
ματος Nike στο Αρσάκειο Μέγαρο απηύθυνε o 
CEO λιανικής της Percassi. Ο Matteo Morandi, 
μέσω του προσωπικού του λογαριασμού στα 
social media, δεν φείδεται λέξεων, δηλώ-
νοντας υπερήφανος για το άνοιγμα του 10ου 
κατά σειρά καταστήματος Nike στην Αθήνα, 
και του 55ου στην Νότια Ευρώπη !

"Στην καρδιά της πόλης, μέσα στο ιστορικό κτί-
ριο, Μέγαρο Αρσακείου, είμαστε περήφανοι, 
που αποτελούμε μέρος του Legendary Food 
Project", αναφέρει χαρακτηριστικά.
Η Percassi ποντάρει αρκετά στο νέο σημείο, 
το οποίο - σύμφωνα με καλά πληροφορημέ-
νες πηγές - θα αποτελέσει τη ναυαρχίδα της 
παρουσίας της πολυεθνικής αλυσίδας αθλη-

τικών ειδών στην Ελλάδα.
Υψηλές προσδοκίες έχει και η Legendary 
Foods του Παναγιώτη Τριανταφυλλόπουλου, 
καθώς θεωρεί πως το διάσημο σήμα θα λει-
τουργήσει ως κράχτης για την προσέλκυση 
νέων καταναλωτών, και ειδικότερα των πιο 
νέων στην περιοχή, δίνοντας πρόσθετη ώθη-
ση στο εγχείρημα. Για να δούμε...

… και τώρα μπορούν. Ή τέλος πάντων έτσι 
πιστεύουν. Τα νέα αυτή τη φορά μας έρχονται 
από την Ιρλανδία. Εκεί, ο Conor McGregor 
κάλεσε τους διαδικτυακούς υποστηρικτές 
του να πιέσουν δημοτικούς συμβούλους, 
η υποστήριξη των οποίων θα μπορούσε να 
του ανοίξει τον δρόμο για να διεκδικήσει την 
προεδρία της Ιρλανδίας.
Ποιος είναι ο Conor McGregor; Εθνικός σταρ 
στην Ιρλανδία, αφού είναι ένας από τους με-
γαλύτερους αθλητές στην ιστορία του UFC. Τί 
είναι το UFC; H μεγαλύτερη και πιο γνωστή 
διοργάνωση στον κόσμο των Μικτών Πολε-
μικών Τεχνών. Βαρύ σπορ, ομολογουμένως.
Μεγάλος αθλητής, λοιπόν, αλλά από εκεί και 
πέρα… τίποτα. Πατάει, όμως, στον ανισυστη-
μισμό. Στο μήνυμά του κάνει λόγο για εγκατά-
λειψη των παιδιών της Ιρλανδίας από την κυ-

βέρνηση, για τη μαζική μετανάστευση κ.λπ.
Η συνήθης ερμηνεία, δένει τον ανισυστημι-
σμό με την οικονομία. Όπου δεν πάει καλά η 
οικονομία, οι αντισυστημικές δυνάμεις βρί-
σκουν ευκαιρία να καλύψουν το κενό. Ναι 
μεν αλλά. Στη συγκεκριμένη περίπτωση, 
ανέτρεξα στα στοιχεία της Eurostat. Διαπί-
στωσα ότι η αγοραστική ισχύς των Ιρλανδών 
ήταν η δεύτερη μεγαλύτερη στην ΕΕ, πίσω 
μόνο από των πολιτών του Λουξεμβούργου 
και υπερδιπλάσια του μέσου ευρωπαϊκού 
όρου. Οπότε, μάλλον καλά πάει η οικονομία 
της Ιρλανδίας.
Ο αντιστυμισμός έχει πολλές εκφάνσεις και 
εκφράσεις. Αλλού έχει οικονομικό αφήγημα, 
αλλού κοινωνικό κ.λπ. Οι αιτίες είναι πολλές, 
και δεν αρκεί το σημερινό σημείωμα για να 
τις αναφέρουμε. Επίσης, τη μεγαλύτερη ευ-

θύνη τη φέρουν οι συστημικές δυνάμεις, που 
για πολλά χρόνια κώφευαν στα αιτήματα των 
πολιτών τους.
Δεν ξέρω αν ο πρώην πρωταθλητής του 
UFC τα καταφέρει. Απ’ όσο διαβάζω μάλλον 
απίθανο είναι. Εκτιμώ, όμως, - με αφορμή 
την εκδήλωση ενδιαφέροντος για την προε-
δρία της Ιρλανδίας από τον κ. McGregor - ότι 
ο αντισυστημισμός έχει αποκτήσει πλέον… 
συστηματικά χαρακτηριστικά, σε πολλές χώ-
ρες του κόσμου. Δηλαδή επιμένει και θα επι-
μένει. Δεν πρόκειται να μας εγκαταλείψει σύ-
ντομα. Όλο και κάποιος θα βλέπει φως και θα 
θέλει να μπει. Οπότε θα πρέπει να μάθουμε 
να συμβιώνουμε με αυτόν.

Γιάννης Παλιούρης
giannis@notice.gr

ΌΛΟΙ ΘΈΛΟΥΝ ΝΑ ΓΊΝΟΥΝ ΠΡΩΘΥΠΟΥΡΓΟΊ ΚΑΙ ΠΡΌΕΔΡΟΙ…
• Debrief •

https://ec.europa.eu/eurostat/statistics-explained/index.php?title=Purchasing_power_parities_and_GDP_per_capita_-_preliminary_estimate
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ΠΑΓΊΔΑ Ή ΕΥΚΑΙΡΊΑ ΓΙΑ ΕΓΧΏΡΙΟ BANKING ΚΑΙ ΟΜΌΛΟΓΑ  
Η ΚΡΊΣΗ ΣΤΗΝ ΓΑΛΛΊΑ;
Δεν ήταν και η καλύτερη, για τους long η 
πρώτη εβδομάδα του Σεπτεμβρίου. Μή-
νας που παραδοσιακά βαρύνεται με με-
γαλύτερη ή μικρότερη διόρθωση στις 
αγορές μετοχών, και εντονότερες ή όχι πι-
έσεις στα κρατικά ομόλογα. Ένας πρώτος 
κύκλος, πέντε συνεδριάσεων, που έκλει-
σε με απώλειες για τους long, με τις εξε-
λίξεις να προϊδεάζουν για ανάλογης δυ-
σκολίας συνέχεια την προσεχή εβδομάδα.  
Την Δευτέρα η κυβέρνηση Bayrou θα ζη-
τήσει ψήφο εμπιστοσύνης στην Γαλλική 
Βουλή (Εθνοσυνέλευση), Τετάρτη-Πέμπτη 
είναι η συνεδρίαση της ΕΚΤ. Σε δυσχερή 
θέση η κυβέρνηση Bayrou - συνακόλου-
θα η προεδρία Macron - σε ανάλογα δύ-
σκολη η Γαλλίδα επικεφαλής της ΕΚΤ, με 
δεμένα χέρια μία εβδομάδα πριν τη συνε-
δρίαση της FED - που προεξοφλείται ότι θα 
προχωρήσει σε μείωση επιτοκίων. 
Ο κίνδυνος αποσταθεροποίησης του ενός 
πόλου του άξονα Βερολίνου-Παρισιού - 
πάνω στον οποίο οικοδομήθηκε μεταπο-
λεμικά η Ευρώπη - υπαρκτός, όπως και το 
ενδεχόμενο “εργαλειοποίησης” της κρίσης 
από τον Trump (όπως σημειώναμε χθες).
Με την απόδοση των γαλλικών ομολό-
γων να έχουν ξεπεράσει των ελληνικών, 
πορτογαλικών κ.ά., η κορυφή του παγό-
βουνου είναι, ήδη, ορατή από απόσταση. 
Πρόβλημα που αγγίζει άμεσα (και έμμε-
σα) κατ΄ αρχήν το τραπεζικό σύστημα της 
Γαλλίας αλλά και συνδεδεμένων οικονο-
μιών μεγέθους Ιταλίας, Ισπανίας κ.ά., με 
ό,τι αυτό θα μπορούσε να σημαίνει για τον 

ευρωπαϊκό νότο, και σε ό,τι μας αφορά στο 
εγχώριο banking, τα ομόλογα του Δημοσί-
ου, το περιθώριο ευελιξίας τόσο του οικο-
νομικού επιτελείου, όσο του ΟΔΔΗΧ. 
Ήδη ισχυροί τραπεζικοί όμιλοι με έκθεση 
σε γαλλικά assets, υφίστανται, τον πρώτο 
γύρο ρευστοποιήσεων από funds. Για το 
ρηχό ΧΑ με τη μεγάλη έκθεση/συμμετοχή 
ξένων funds, η εβδομάδα κλείνει με ορια-
κό πρόσημο. Αποτέλεσμα και πωλήσεων/
προσφοράς και αγορών/ζήτησης, μετά από 
την εντυπωσιακή άνοδο με 21,10% στο 
τρίμηνο και συνολικά 71,77% για το 2025.  
Τί συμπεραίνεται από τη στάση διαχειρι-
στών (κυρίως ξένων) αυτές τις πρώτες 5 
συνεδριάσεις Σεπτεμβρίου; Μείωση θέ-
σεων από την πλευρά μερίδας επενδυτών 
έγινε, όπως και ενίσχυση από χαμηλότε-
ρες τιμές για λογαριασμό όσων είχαν μείνει 
εκτός παιδιάς, το τρίμηνο (Μαϊου-Ιουλίου).  
Σε γύρο παρουσιάσεων σε ξένους επεν-
δυτές οι επικεφαλής των συστημικών 
τραπεζών, από την Νέα Υόρκη (Morgan 
Stanley, UBS) αυτή την εβδομάδα, σε Λον-
δίνο για λογαριασμό της Goldman Sachs 
την προσεχή, και περιμένοντας, αρχές 
Οκτωβρίου, τους επιτελείς της Citi στην 
Αθήνα. Μετά από μία 15-17ετία οι διευθύ-
νοντες των συστημικών (όπως και των μη) 
έχουν να παρουσιάσουν ένα αρκετά πει-
στικό story στους ξένους, συν την προο-
πτική αναβάθμισης της ελληνικής κεφα-
λαιαγοράς κ.λπ. Εύλογο το ερώτημα, εάν 
το εγχώριο banking θα μπορούσε να επω-
φεληθεί από τις συνέπειες της κρίσης στην 

Γαλλία, ή θα παρασυρόταν στη δίνη ενός 
πανευρωπαϊκού ξεπουλήματος. Θα μπο-
ρούσε να αντέξει το εγχώριο σύστημα, 
στις έξωθεν πιέσεις; Δύσκολη η απάντηση 
καθώς ορισμένοι θα επιδιώξουν να αντι-
σταθμίσουν την έκθεση τους, λ.χ. σε μετο-
χές γαλλικών τραπεζών, ομολόγων κ.λπ. 
assets, της δεύτερης μεγαλύτερης οικονο-
μίας της Ευρώπης. Τηρουμένων των ανα-
λογιών, θα μπορούσε η κρίση χρέους της 
Γαλλίας να επενεργήσει θετικά για το χρέ-
ος χωρών του ευρωπαϊκού Νότου - ειδι-
κότερα σε ό,τι μας αφορά - για τα ελλη-
νικά ομόλογα; Η απάντηση δίνεται, μέχρι 
τώρα, από την απόδοση του 10ετούς- και 
χθες χαμηλότερα του αντίστοιχου γαλλι-
κού. Σύμφωνα με παράγοντα, ενδελεχή 
γνώστη της αγοράς χρέους/ομολόγων, η 
κρίση θα μπορούσε να αποτελέσει λόγο για 
προσέλκυση περισσότερων κεφαλαίων 
(κυρίως από την πλευρά primary dealers) 
για εμβάθυνση της δευτερογενούς (αγο-
ράς), με ό,τι αυτό θα μπορούσε να σημαί-
νει κατ’ επέκταση για το εταιρικό κόστος 
χρήματος/αναχρηματοδότησης. 
Σε κάθε περίπτωση, η σοβαρότητα της κα-
τάστασης, του κινδύνου μεταφοράς του 
γαλλικού ιού, δεν επιτρέπει ούτε πρό-
χειρες (πολύ δε περισσότερο ανεύθυ-
νες) προσεγγίσεις. Σαφώς και δεν... πλην, 
όμως, από κάθε κρίση αναδύονται ευκαι-
ρίες (όπως και παγίδες, προφανώς) που 
καλό θα ήταν να είναι κατάλληλα προετοι-
μασμένη η Αθήνα να αξιοποιήσει (αλλά και 
να προφυλαχθεί).

ΓΊΝΕ ΣΥΝΔΡΟΜΗΤΉΣ ΕΔΏ

ΕΠΕΙΔΉ. . . 
BUSINESS IS  BUSINESS, 
PLEASURE IS  PLEASURE!

ΤΟ ΕΒΔΟΜΑΔΙΑΙΟ NEWSLETTER

Κάθε Σάββατο  στις 9.30

https://www.bnbdaily.gr/issues/EA35F3B8-1AA5-4542-B07E-A55793979F44.pdf
https://www.soposh.gr/
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Editorial
ΔΙΑΊΡΕΙ ΚΑΙ ΒΑΣΊΛΕΥΕ…
“Γνωρίζει η Ευρώπη έστω τι σημαίνει ανταγωνιστικότητα;”.
Το βασικό αυτό ερώτημα θέτει πολύ εύστοχα η συντακτική ομάδα 
του Bloomberg, και στέκεται ιδιαίτερα/στρέφεται εναντίον των 
ευρωπαϊκών τραπεζών και κυβερνήσεων.  
Θεωρώντας το μεγάλο μέγεθος, τον πολυεθνικό χαρακτήρα και την 
ισχυρή κεφαλαιοποίηση ως απαραίτητα στοιχεία για τη διαχείριση 
των τρισεκατομμυρίων ευρώ για επενδύσεις, που ενισχύουν την 
παραγωγικότητα και για την απορρόφηση κινδύνων, οι συντάκτες 
αποφαίνονται ότι “oι τράπεζες της ΕΕ δεν είναι τίποτα από τα 
παραπάνω”. 
Για ποιο λόγο;
Διότι “εστιάζουν ως επί το πλείστον στο εσωτερικό, σε εθνικό επίπεδο, 
χωρίς να διαθέτουν την κλίμακα και το εύρος για τη μεγιστοποίηση της 
κερδοφορίας και της διαφοροποίησης”.
Και ποιος ευθύνεται για αυτό; 
Από τη μία πλευρά, οι πολιτικοί, οι οποίοι εμποδίζουν μεταρρυθμίσεις, 
“όπως ο μηχανισμός εγγύησης καταθέσεων σε ευρωπαϊκό επίπεδο, 
που θα επέτρεπε τη δημιουργία πραγματικά πανευρωπαϊκών 
ιδρυμάτων - για παράδειγμα, με την εξάλειψη της ανάγκης να 
καλύπτονται οι καταθέσεις σε κάθε χώρα με περιουσιακά στοιχεία 
που κατέχονται σε εθνικό επίπεδο. Επιπλέον, η πιστή εφαρμογή των 
παγκοσμίως συμφωνημένων κεφαλαιακών κανόνων θα ενίσχυε 
την ανθεκτικότητα και θα άμβλυνε τις ανησυχίες σχετικά με το 
ποιος θα πληρώσει για τις διασώσεις. Όμως, στους εκλεγμένους 
αξιωματούχους αρέσει να έχουν εθνικούς πρωταθλητές, που είναι πιο 
πρόθυμοι να υπακούν στις διαταγές τους”.
Από την άλλη πλευρά, τα στελέχη των τραπεζών, “τα οποία τείνουν να 
ευνοούν μια φιλικότερη τοπική εποπτεία - και τα οποία προτιμούν να 
χρησιμοποιούν λιγότερα ίδια κεφάλαια και περισσότερο χρέος, επειδή 
το τελευταίο απολαμβάνει κρατικές επιδοτήσεις και ενισχύει ορισμένα 
μέτρα κερδοφορίας”.
Θα συμφωνήσω απόλυτα με το συμπέρασμα του άρθρου: 
“Οι ηγέτες της Ευρώπης πρέπει να αναγνωρίσουν ότι ένα 
κατακερματισμένο, εύθραυστο τραπεζικό σύστημα - όπως και οι 
διαιρεμένες κεφαλαιαγορές, το δίκτυο ηλεκτρικής ενέργειας και η 
αμυντική βιομηχανία - δεν αποτελεί ανταγωνιστικό πλεονέκτημα. 
Αντιθέτως, θα υπονομεύσει την πρόοδο στον τομέα της ασφάλειας, του 
περιβάλλοντος και της παραγωγικότητας που χρειάζεται επειγόντως η 
ΕΕ”.
Απλά πράγματα. 

Νεκτάριος B. Νώτης
nectarios@notice.gr

1/ ΣΥΝΙΔΙΟΚΤΗΣΊΑ ΑΚΙΝΉΤΩΝ:  
ΓΙΑ ΠΟΙΑ ΛΎΣΗ ΠΙΈΖΟΥΝ  
ΟΙ SERVICERS
Ένα από τα προβλήματα που αντιμετωπίζουν 
οι servicers, σε ό,τι αφορά κόκκινα δάνεια με 
υποθήκη ακίνητο, είναι αυτό της συνιδιοκτησίας. 
Έτσι, λοιπόν, πλειστηριασμοί για ένα μέρος 
περιουσίας (πχ 50% κυριότητας) βγαίνουν συνήθως 
άγονοι, καθώς σπάνια κάποιος θα πληρώσει για να 
πάρει ποσοστό επί της ιδιοκτησίας.
Μαθαίνουμε τώρα, πως οι servicers έχουν 
ενημερώσει την ΤτΕ για μια λύση που προτείνουν 
και περιλαμβάνει την αίτηση στο δικαστήριο αγοράς 
του ποσοστού που βγαίνει προς πλειστηριασμό 
από τους άλλους συνιδιοκτήτες. Αν συμφωνήσουν 
μεταβιβάζεται το ποσοστό, αν όχι προχωρά 
πλειστηριασμός στο σύνολο του ακινήτου. Εφόσον 
πάντα ο αρχικός πλειστηριασμός του ποσοστού 
καταστεί άγονος.

2/ Η ΠΑΡΑΓΓΕΛΊΑ – ΣΤΟΊΧΗΜΑ ΤΟΥ 
ΜΥΣΤΗΡΙΏΔΗ ΈΛΛΗΝΑ ΕΦΟΠΛΙΣΤΉ
Όχι ένα, ούτε δύο, ούτε πέντε, αλλά δέκα 
πολυμορφικά πλοία υποστήριξης της υπεράκτιας 
πετρελαϊκής βιομηχανίας, ή αλλιώς multipurpose 
supply ships (MPSVs), φέρεται να χτίζει σε κινέζικα 
ναυπηγεία που ανήκουν στη σιγκαπουριανή 
εταιρεία Pax Ocean Group, Έλληνας εφοπλιστής. 
Ωστόσο κανείς δεν ξέρει την ταυτότητά του και τα 
ναυπηγεία δεν τη λένε. Στο παρελθόν με τέτοια 
πλοία έχει ασχοληθεί τόσο ο Πάνος Λασκαρίδης, 
όσο και πιο πρόσφατα ο Ευάγγελος Μαρινάκης. 
Υπάρχουν όμως και άλλοι. Το θέμα έχει αξία διότι οι 
παραγγελίες για τέτοια πλοία σημαίνουν ότι κάποιος 
βάζει ένα ακριβό στοίχημα σε αύξηση της ζήτησης 
των υπηρεσιών τους από την υπεράκτια βιομηχανία 
έρευνας και ανάπτυξης κοιτασμάτων πετρελαίου 
και φυσικού αερίου. Αν είναι έτσι, τότε πρόκειται 
για έμπρακτη αμφισβήτηση της πολυδιαφημισμένης 
"πράσινης μετάβασης". Ένα στοίχημα που ίσως 
να έπρεπε να το παίξουν κι άλλοι, από τότε που ο 
Donald Τραμπ εξελέγη πρόεδρος των Ηνωμένων 
Πολιτειών. Ίδωμεν.
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